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RESUMO

Os contratos interempresariais se submetem a uma dindmica propria, que devera ser
considerada para a celebracdo dos negécios, e servem para garantir o fluxo
econdmico, ja que regulam o comportamento das partes. Presumindo-se a igualdade
de condi¢des e o profissionalismo do agente, cabe a cada parte analisar o escopo
contratual e, se desejarem, assumir o risco da contratacdo. Discute-se a possibilidade
de o contrato ser revisto apds sua celebracdo em razdo da superveniente onerosidade
excessiva decorrente de um evento imprevisivel, no caso, a crise econémica. Para
esta verificacdo, partiu-se, pelo método de dedutivo, das ferramentas da Analise
Econdmica do Direito, sobretudo a ponderacéo entre eficiéncia, racionalidade limitada
e custos de transacao, falhas de mercado e incompletude contratual. Com a teoria da
onerosidade excessiva positivada nos artigos 478 a 480 do Cédigo Civil, demonstram-
se 0s requisitos para aplicacdo do instituto. ApoOs identificar o conceito de crise
econdmica, comparou-se a aplicacdo da teoria nos ultimos anos na jurisprudéncia do
Superior Tribunal de Justica brasileiro e portugués, Por fim, constatou-se a
possibilidade de revisdo dos contratos interempresariais. Apesar da vacilante
jurisprudéncia brasileira, demonstrou-se que as crises econdmicas possuem a
capacidade de alterar as circunstancias do contrato e também a impossibilidade de o
agente econdémico fazer uma previsdo de todas as contingéncias, restando sempre
um contrato incompleto. No entanto, apurou-se que a crise econdmica por si s6 nao é
capaz de alterar as bases do contrato. A Unica forma de abalar o pacta sunt servanda
€ se restar comprovada a relacdo entre a crise econémica, a atividade desenvolvida
pela parte e a onerosidade das obrigac6es assumidas. Judicialmente, se verificados
0s requisitos, a modificacdo deve dar-se apenas no plano financeiro, sem a criacao
de novos clausulados, sob pena de gerar uma inseguranca juridica prejudicial ao
trafego comercial.

Palavras-chave: Contratos Interempresariais; Crise Econémica; Revisdo Judicial;
Onerosidade Excessiva; Andlise Econdmica do Direito



ABSTRACT

Commutative contracts are subject to their own dynamics, which should be considered
in business agreements, and serve to ensure the economic flow since they regulate
the behavior of the parties. On an equal footing and in a professional manner, it is up
to each party to analyze the contractual scope and, should they wish, take the risk of
contracting. This paper discusses the possibility of modifying or revising said contracts
after they are entered into on the grounds of excessive onerousness arising from an
unpredictable event, in this case, the economic crisis. Using the deductive method, the
investigation was based on the Economic Analysis of Law, especially the weighting of
efficiency, limited rationality and transaction costs, market failures and contractual
incompleteness. Since excessive onerousness is provided for in Articles 478-480 of
the Brazilian Civil Code, this study presents the requirements for application of said
theory. After identifying the concept of economic crisis, a comparison was made
between the application of the theory in jurisprudence in recent years in Brazil and
Portugal by their Superior Courts of Justice. Finally, the possibility of modification (or
revision) of commutative contracts was confirmed. Despite the faltering Brazilian
jurisprudence, it was demonstrated that economic crises have the ability to change the
circumstances of the contract and also that it is impossible for economic agents to
foresee all contingencies, which always results in incomplete contracts. However, it
was found that the economic crisis alone is not able to change the basis of the contract.
The only way to shake pacta sunt servanda is if the relationship between the economic
crisis, the activity developed by the party and the onerousness of the obligations
undertaken is proved. Judicially, should the requirements be satisfied, the modification
shall only be in the contract’s financial terms. No new clauses can be added that could
cause legal insecurity, harmful to trade flows.

Keywords: Commutative Contracts; Economic Crisis; Judicial Contract Modification
(or Review); Excessive Onerousness; Economic Analysis of Law
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1 INTRODUCAO

A Constituicdo de 1988 aderiu ao modelo de Estado Social e, no ambito dos
contratos, determinou a superacao do interesse individual para o interesse coletivo,
em uma ordem harmonica em prol do desenvolvimento econémico e social. Com este
espirito, entrou em vigéncia o Cédigo Civil de 2002: um direito mais humanizado, que
permitia a interferéncia do Estado por meio de legislacdo especifica, protegendo a
parte mais fraca e minimizando as desigualdades, para corresponder aos ditames de
uma justica social e distributiva e a garantir uma vida digna para todos.

As relacdes empresariais restaram incluidas no Cédigo Civil de 2002; no
entanto, seguindo o exemplo das relacbes consumeristas, 0s contratos
interempresariais se submetem a uma dinamica prépria que devera ser considerada
na celebracao de negdcios empresariais.

A empresa € uma pega-chave para o desenvolvimento econémico e social. Sua
funcdo social estad tanto no objetivo de buscar o lucro para remunerar o capital
investido pelos so6cios quanto no desenvolvimento da economia. Para isto, 0s
contratos serdo o instrumento por meios dos quais se dara o fluxo econémico.

Diferentemente das relagdes puramente civis, nos contratos interempresariais
presume-se que 0s sujeitos sejam profissionais e estejam em igualdade de condic¢des,
tendo (ou devendo ter) ciéncia de todos 0s riscos envolvidos na negociacéo e podendo
calcular e prever os resultados pretendidos. Este comportamento singular é
tencionado pelo mercado, pois permite o incremento do trafego comercial com maior
projecao econdmica. Assim, na atividade empresaria 0os contratos interempresariais
sdo pautados por uma légica propria, visando a obtencdo de vantagem econémica
representada pelo lucro.

N&o obstante, a busca do escopo lucrativo ndo podera ocorrer de maneira
absoluta e irrestrita; ao contrario, o direito impde o reconhecimento da funcéo social
para a empresa, superando o viés individualista para serem observados os efeitos
produzidos em relagcdo ao todo. Desse modo, 0s contratos devem atender valores
maiores da Constituicdo Federal, como, por exemplo, o desenvolvimento econémico
e social. Assim, segundo a funcdo social desempenhada pelo contrato, tem-se a
possibilidade de revisdo quando este estiver em risco, como, por exemplo, em razao

de um evento imprevisivel e extraordinario que cause onerosidade excessiva da
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prestacdo, respeitando sempre a logica empresarial e o viés econdmico da atividade
empreséria, sob pena de comprometer o fluxo mercantil.

A possibilidade de revisdo pode provocar uma inseguranca e aumentar os
custos de transacao das relacdes contratuais, deste modo, para a andlise da relacdo
contratual e do funcionamento do mercado, busca-se fundamento na Analise
Econdmica do Direito (AED), que define a eficiéncia das relagbes econdmicas e a
maximizacdo do bem-estar de forma global, sem olvidar a légica dos contratos
interempresariais necessaria ao desejado trafego comercial.

Pelo instrumental da AED, revela-se que as partes possuem racionalidade
limitada para estabelecer as bases contratuais em razdo da impossibilidade de
contingenciar todos os eventos que circundam 0s contratos, baseando sua escolha
em realidades objetivas. Outra relevante constatacéo é a presenca e influéncia dos
custos de transacdo nas operagdes de troca, de modo que as partes buscam o
resultado mais eficiente pelo menor custo possivel. Além disto, as falhas de mercado,
sobretudo as externalidades, também se encontram presentes nos contratos
interempresariais, influenciando os resultados iniciais pretendidos pelas partes.

Também pela AED verifica-se que, por maior que seja a busca pela
elaboracdo de um pacto integral e definitivo, com a previsédo de todos 0s riscos, este
serd incompleto. Isto ocorre em raz&o dos inUmeros eventos que podem influencia-lo
ou até mesmo impedir-lhe a regularidade, dentre os quais esta a crise econémica e
as consequentes externalidades dentro da relacdo contratual. Nestas hipéteses, a
partir da permissdo legislativa do Cdédigo Civil, disposta nos artigos 478 a 480, a
presenca de fator imprevisivel e de grande impacto no objeto contratual gerando
excessiva onerosidade na obrigacdao contratual autoriza as partes a socorrerem-se
junto ao Poder Judiciario com o intuito de resolver ou revisar os termos do sinalagma.

Assim, pelo método dedutivo, estuda-se a legislacéo, doutrina e jurisprudéncia
do Superior Tribunal de Justica brasileiro comparada a do Superior Tribunal de Justica
portugués para detectar o conceito da crise econdmica e se este evento pode ser
considerado imprevisivel e extraordinario de modo a autorizar a revisdo contratual.
Toma-se Portugal como referéncia em razdo da proximidade legislativa acerca da
onerosidade excessiva e também pela crise econémica vivenciada por esse pais entre
2009-2014, similar a crise econdmica brasileira ocorrida entre 2014-2016, que
apresenta reflexos até os dias de hoje.
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Uma vez confirmada a hipétese de investigacdo, detém-se na andlise da
doutrina e jurisprudéncia acerca da aderéncia dos artigos 478 a 480 do Cddigo Civil
aos contratos interempresariais, bem como quais séo os elementos considerados para
permissao do ato revisional. Sendo possivel, busca-se delinear os limites de atuacao
do Poder Judiciario para intervencdo dentro dos termos do clausulado original e
restabelecimento do equilibrio econémico financeiro.

Ao final, a partir da teoria do contrato incompleto, foi possivel identificar na
crise econdmica um evento imprevisivel e extraordinario capaz de afetar o equilibrio
contratual inicial. No entanto, paradoxalmente, a crise por si s6 ndo é suficiente para
autorizar a revisdo contratual, sendo necessaria a presenca dos demais requisitos
legislativos, sobretudo o nexo entre a crise (evento imprevisivel) e a onerosidade
excessiva da prestacao.

Além disto, na linha do que tem decidido o Superior Tribunal de Justica, também
confirma-se a possibilidade de revisdo dos contratos interempresariais, desde que
respeitada sua dinamica e, sobretudo, a cobertura dos riscos passiveis de afetar sua

alea normal.
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2 OS CONTRATOS INTEREMPRESARIAIS

Os contratos sdo os instrumentos que garantem o processo de troca, o fluxo
econdmico e o desenvolvimento econdmico-sociall, sendo negdcio juridico bilateral
ou plurilateral que sujeita as partes a observancia de conduta idénea de modo a
satisfazer os interesses acordados, ou seja, 0 negocio “cujo efeito juridico pretendido
pelas partes seja a criagdo de vinculo obrigacional de contetido patrimonial2.

Tecnicamente, o contrato € espécie de negdcio juridico e traduz-se como
“todo fato juridico consistente em declaragdo de vontade, a que o ordenamento
juridico atribui os efeitos designados como queridos, respeitados os pressupostos de
existéncia, validade e eficacia impostos pela norma juridica que sobre ele incide™.

Na visdao econbmica, “os arranjos contratuais que se estabelecem entre
individuos que querem colaborar sdo ndo apenas o cimento da coeséo social e da
divisdo coletiva de tarefas, mas sdo também o veiculo através do qual os individuos
coordenam livremente as condutas nas quais se traduz a atividade econémica”.

Na esfera mercantil, o contrato identifica-se com as operacdes realizadas
pelos empresérios e que séo corporificadas por meio dele. Assim, o contrato identifica
qualquer maneira de coordenar as transacoes ou, ainda, todas as relagdes que criam
vinculo de interdependéncia entre os sujeitos da relacdo comercial®. Tem por objeto
servir de instrumento para a circulacdo de riquezas que permeia toda a atividade
empresarial, colaborando para seu desenvolvimento eficaz, mediante disciplina
privada que busca a harmonizacao de interesses privados e disponiveis, negociados
dentro dos limites da lei, do mercado e da pratica corrente®.

O mercado é um emaranhado de relagbes contratuais tecido pelos agentes

econdmicos, pelas empresas e pelos resultados de tais interagdes’. Em outras

1 FORGIONI, Paula A. A evolucédo do direito comercial brasileira: da mercancia ao mercado. 3.
ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2016, p. 149.

2 GOMES, Orlando. Contratos. 112 Ed. Rio de Janeiro: Forense, 1986, p. 16.

3 AZEVEDO, Junqueira de. Negocio juridico: existéncia, validade e eficacia. 4. ed. Sdo Paulo:
Saraiva, 2002, p. 16.

4 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Aimedina, 2007, p. 13.

5 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 26-27.

6 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Teoria Geral dos Contratos Empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa
Coelho et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: Obrigacbes e contratos empresariais. Sao
Paulo: Saraiva, 2015, p. 58.

7 FORGIONI, Paula A. A evolucdo do direito comercial brasileiro: da mercancia ao mercado. 32
ed. Rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2016, p. 21.
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palavras, baseia-se em trocas que podem vir a luz a partir da celebracéo de contratos,
que nascem do e no mercado®. O fluxo das relagcdes econémicas exige a garantia da
execucdo dos contratos para que se evite ou minimize qualquer comportamento
oportunista de partes com interesses puramente egoisticos.

Assim, os contratos devem ser vistos como instrumentos maximizadores do
bem-estar, pois cada um deles espelha uma transagéo de duas ou mais partes com
interesses contrapostos e objetivos complementares com uma troca, que, por sua vez,
pode ser feita em duas modalidades, numa redistributiva ou competitiva, néo
ocorrendo um incremento de bem-estar total, portanto, de soma zero e outra produtiva
e solucionadora, com as partes acordando em prec¢os objetivos de mercado ou em
outros pontos legalmente predispostos, partilhando o incremento de valor
representado pela transferéncia do recurso para a parte mais predisposta a pagar por
ele, portanto, com soma positiva, ressaltando que se encontram dispostas a
comunicar qualquer intercorréncia que possa advir desta relacdo®.

A consequéncia pragmatica é o reconhecimento de que existem escolhas
contratuais preferiveis para toda e qualquer circunstancia'®, o que vale também para
0S contratos interempresariais — realizados por empresarios no exercicio de sua
atividade profissional*! —, porque possuem elementos diferentes daqueles presentes
nos contratos tradicionais!?. Seu objetivo é de organizagdo, indispensavel a pratica
empresarial?, e, para que sejam enquadrados na categoria de contratos comerciais

hY

e estarem sujeitos a teoria geral destes, devem possuir as peculiaridades

8 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 24.

® ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Aimedina, 2007. p. 45-46.

10idem, p. 47.

11 “A pratica da atividade empresarial que sera instrumentalizada pelos contratos comerciais podera ser
promovida de forma individual (Empresério Individual ou Empresa Individual de Responsabilidade
Limitada — EIRELI) ou mediante op¢do por uma organizacdo societaria. Nesta segunda hipétese,
havera ndo apenas a escolha pela conjugacdo de habilidades e capital de forma a viabilizar a pratica
empresarial visada, como também a possibilidade de op¢do por um sistema de organizacdo que
permita a limitag&o da responsabilidade dos sécios, presente também no modelo da Empresa Individual
de Responsabilidade Limitada (EIRELI)". Teoria Geral dos Contratos Empresariais in COELHO, Fabio
Ulhoa Coelho et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: ObrigacGes e contratos empresariais.
Séo Paulo: Saraiva, 2015, p. 53.

12 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 22 Ed. Rev., atual. e ampl. Sao Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 32.

13 |dem, p. 30.
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empresariais que decorram ndo apenas de seu conteudo especifico, mas também da
funcédo por eles exercida em relacéo a atividade do empresario®“.

Segundo Fabio Ulhoa Coelho'®, para uma obrigacdo se caracterizar como
empresaria, € necessaria a presenca de dois pressupostos: um de ordem subjetiva e
outro de ordem objetiva. O pressuposto subjetivo diz respeito aos sujeitos da relacao
obrigacional, que devem, como regra, ser partes empresarias, enquanto o
pressuposto objetivo se refere a natureza da obrigacdo, que deve decorrer do
exercicio da atividade empresarial de ambas as partes.

N&o integram os contratos empresariais aqueles realizados no ambito do
direito do consumidor, em que 0 mesmo empresario ou a sociedade empresaria
estariam submetidos a légica especifica deste sistema, a legislacédo proprial® e a
adocdo das teorias finalistas'’ ou maximalistas!®. Dentro de um contrato, a parte
empresaria pode até sofrer um acidente de consumo, ainda assim, esta relacdo entre
as partes e o contrato ndo serd uma relacdo empresarial em razdo da auséncia do
pressuposto objetivo (natureza da obrigac&o), pois a parte empresaria ndo se tornara
credora em virtude da exploracéo da sua atividade econémica, mas por sua condi¢ao
de adquirente final do produto ou servigo!®.

Mesmo com a revogacao do Cédigo Comercial de 1850%°, a categoria juridica
dos contratos empresariais permanece vigente, devendo prevalecer a atribuicdo de

14 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Teoria Geral dos Contratos Empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa
Coelho et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: Obrigacbes e contratos empresariais. Sao
Paulo: Saraiva, 2015, p. 54-55

15 COELHO, Fabio Ulhoa. As obrigagBes empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa et al. Tratado de
direito comercial. Volume 5: obrigacdes e contratos empresariais. Sdo Paulo: Saraiva, 2015, p. 13.
16 Cadigo de Defesa do Consumidor: Art. 2°. Toda pessoa fisica ou juridica que adquire ou utiliza
produto ou servico como destinatario final. BRASIL. Lei n. 8.078, de 11 de setembro de 1990.
Disponivel em: <http://www.planalto.gov.br/ccivil_03/Leis/L8078.htm>. Acesso em: 10 ago. 2017.

17 A pessoa juridica, para ser considerada consumidora, precisa adquirir bens ou servigos a latere de
sua atividade empresarial, circunstancia fundamental para que seja ela destinataria final e néo
simplesmente intermediaria.

18 A caracterizagdo da relagdo de consumo se da por meio da aquisigdo ou uso de bem ou servigo na
condicao de destinatéario final de fato, por forca de elemento objetivo, qual seja, o ato de consumo.
Pouco importa a destinacdo do bem ou servico e onde ser4 empregado, por exemplo, na atividade
profissional. Como destinatério final, basta que retire 0 bem da cadeia de consumo, utilizando-o ou
exaurindo-o.

19 COELHO, Fabio Ulhoa. As obrigagGes empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa et al. Tratado de
direito comercial. Volume 5: obrigacdes e contratos empresariais. S&o Paulo: Saraiva, 2015, p. 13-
14.

20 O Cadigo Civil brasileiro estruturou-se de forma a afastar a dualidade de tratamento conferido aos
contratos a partir de sua natureza de contrato civil ou comercial. Para isso, foram revogadas as normas
do Coadigo Comercial que disciplinavam de forma especifica algumas categorias de contratos
comerciais e foram incorporadas normas principiolégicas incidentes sobre a categoria geral dos
contratos privados e mantida a disciplina especifica de algumas modalidades de contratos privados.
RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Teoria Geral dos Contratos Empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa
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tratamento especial aos contratos empresariais pois seus efeitos econdmicos formam
uma barreira material que nao permite a comparacdo com O0S contratos civis
tradicionais. Além disto, a permissdo da comparacdo também encontra vedacéo
Constitucional, ja que nenhuma lei pode ignorar a finalidade dos contratos
empresariais na ordem econdémica?’.

Destarte, nem todos o0s contratos empresariais foram contemplados na
unificacdo do direito contratual no Codigo Civil, como € o caso da franquia e da
representacdo comercial, que permanecem vigentes em legislacdes especiais??. De
qualguer modo, a tentativa de exaustao dos tipos contratuais seria inviavel, dada a
dinamicidade das relagbes contratuais.

Assim, considerando a dinAmica empresarial que permanece vigente mesmo
com a revogacao parcial do Codigo Comercial, as fontes das normais gerais a serem
seguidas nos Contratos civis e mercantis encontram-se no Caodigo Civil. Alguns
exemplos seriam as regras de validade do negdcio juridico, seus eventuais defeitos,
prescricdo e decadéncia, principio da funcao social do contrato e principio da boa-fé
objetiva®3. Marcia Carla Pereira Ribeiro e Irineu Galeski Jinior?* ressalvam, contudo,
que 0S contratos empresariais sS40 uma categoria especial, mas que também se
encontram na categoria geral, “podendo ser tipicos, atipicos, nominados ou
inominados, e outras categoriza¢des de execuc¢ao continuada ou, ainda, comutativos
e aleatorios”. Nao obstante, onde nao houver regulacado especifica, deve-se buscar
adequar o direito dos contratos as normas gerais?.

Como é possivel constatar, 0s contratos interempresariais possuem uma
dindmica propria, de natureza subjetiva e objetiva, o que ndo impede que sofram os

impactos das normas gerais e da constitucionaliza¢ao do Direito Civil.

Coelho et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: Obrigacbes e contratos empresariais. Sao
Paulo: Saraiva, 2015, p. 50.

21 COELHO, Féabio Ulhoa. As obrigacdes empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa et al. Tratado de
direito comercial. Volume 5: obrigacdes e contratos empresariais. S&o Paulo: Saraiva, 2015, p. 15-
16.

22 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Teoria Geral dos Contratos Empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa
et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: Obrigacbes e contratos empresariais. Sdo Paulo:
Saraiva, 2015, p. 51.

23 BERTOLDI, Marcelo M.; RIBEIRO, Marcia Carla Pereira Ribeiro. Curso avancado de direito
comercial. 102 Ed. Rev., atual. e. ampl. Sao Paulo: Revista dos Tribunais, 2016, p. 761.

24 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 34.

25 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 46.
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2.1 A FUNCAO ECONOMICA (LUCRO) E SOCIAL: INDISSOCIABILIDADE

Os contratos interempresariais possuem peculiaridades ndo apenas nas
caracteristicas das negociacoes juridicas que serdo implementadas, mas também em
sua funcéo?, pois ha “inegavelmente uma ‘fungéo ideoldgica’ nos contratos, que os
faz servir ao mercado e ‘proteger melhor determinados interesses’”?’. A ideologia do
contratualismo possui uma real funcéo: a de favorecer a circulacao dos bens que sao
objeto de propriedade, o centro da vida dos negdcios, o instrumento por exceléncia
da vida econémica?.

O “diferenciador marcante dos contratos comerciais reside no escopo de lucro
de todas as partes envolvidas, que condiciona seu comportamento, sua ‘vontade
comum’ e, portanto, a fungdo econdmica do negdcio, imprimindo-lhe dinamica diversa
e peculiar’®. O lucro, vantagem material ou econdmica, é o fundamento buscado na
atividade empresaria, € a razdo pela qual se praticam os atos de comércio. Este
objetivo estad positivado no art. 966 do Cdédigo Civil®°, que atribui qualidade de
empresario para aquele que “exercer profissionalmente atividade econémica
organizada para a produgao ou circulagao de bens ou servigos”.

O supracitado dispositivo estabelece que o empresario deve operar
necessariamente no ambito das atividades que proporcionem alguma vantagem
material ou econémica, e isto significa ‘lucro’. Acerca da fungdo econémica na
atividade empresarial, a licdo € de Cristiano Romano3:

[a] existéncia necesséaria de capital ndo constitui, para a empresa,
caracteristica Unica. Com efeito, conforme j& foi verificado, o novo Cdédigo

26 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
20186, p. 30.

2T FORGINI, Paula A. A evolugédo do direito comercial brasileira: da mercancia ao mercado. 3. ed.
rev., atual. e ampl. S8o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2016, p. 153.

28 “Os contratos sdo uma das fontes das obrigagdes, certamente o instrumento juridico mais utilizado
pelo empresario em sua atividade cotidiana. Desde o momento do seu surgimento até o ultimo de seus
dias, o empresério, seja ele pessoa fisica ou sociedade empresaria, havera de utilizar-se
constantemente de contratos”. BERTOLDI, Marcelo M.; RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Curso
avancado de direito comercial. 10. ed. rev., atual. e. ampl. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais, 2016,
p. 759.

29 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 38.

30 Art. 966. Considera-se empresario quem exerce profissionalmente atividade econdmica organizada
para a producgdo ou a circulagdo de bens ou de servicos. BRASIL. Lei n. 10.406, de 10 de janeiro de
2002. Diério Oficial, Brasilia, DF, 2002. Disponivel em:
<http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

31 ROMANO, Cristiano. Empresa é risco (Como interpretar a Nova Definicdo). Sdo Paulo: Malheiros,
2007, p. 125.
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Civil, em seu art. 966, faz saber entre outras coisas que a atividade exercida
pelo empresario deve ser econdmica. Que significa tal palavra no plano
técnico? O adjetivo ‘econdmico’ indica algo que diz respeito a economia.
Quanto a ‘economia’, é curioso que a primeira parte da palavra (‘eco’)
significa ‘casa’, em grego antigo; de forma que, no plano etimoldégico, a
palavra inteira é utilizada para indicar o conjunto de normas que regulam a
direcdo de uma casa e a administracdo do orcamento familiar. Em sentido
mais amplo, porém, a mesma palavra costuma ser usada com referéncia a
ciéncia que tem por objeto a satisfagdo das necessidades humanas, ‘com uso
racional dos meios € o menor desperdicio possivel € o mesmo que dizer,
com maior clareza, ‘de forma a obter a vantagem maxima com despesa
minima: por outro lado, o lucro pode ser também definido como vantagem
material ou econémica.

Em sentido obijetivo, a finalidade lucrativa da atividade empresarial significa
que pouco importa a intencao subjetiva dos sécios sobre qual fim sera dado ao lucro:
utilizac@o pessoal, doagéo, reinvestimento, etc. sua caracteristica lucrativa abstrata é
essencial para que seja considerada empresarial®?.

Assim, o resultado da atividade empresaria ndo deve ser traduzido apenas
em lucro, mas em busca pelo lucro, ou seja, se o negdécio querido pelas partes nao
atingir a finalidade lucrativa significaria que a parte que sofreu um revés estaria apta
a afastar os efeitos daguele negdcio, o que ndo seria permitido por contrariar a l6gica
do mercado e a dinamica dos contratos®:.

A busca pelo lucro néo significa liberdade para praticar todo e qualquer ato na
iniciativa econémica, pois existem fronteiras as atividades dos agentes econémicos.
Nem mesmo em sua origem no liberalismo consagrava-se liberdade absoluta, pois
impunham-se medidas de policia®*. Segundo Orlando Gomes, as limitacbes a
liberdade de contratar sempre estiveram vinculadas a ordem publica e aos bons
costumes®®, as quais, nunca deixaram de existir em suas dimensdes politica e
econdmica3.

O art. 219%" da Constituicdo Federal estabelece que o incentivo ao mercado

deve dar-se “de modo a viabilizar o desenvolvimento cultural e socioeconémico, o

82 CAMPOBASSO, Gian Franco. Diritto Dell’Impresa. Turim: UTET, 2013, p. 34.

33 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 51.

34 FORGIONI, Paula A. Contrato de distribuicado. 3. ed. rev. atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista
dos Tribunais, 2014, p. 158-159.

35 GOMES, Orlando. Contratos. 11 ed. Rio de Janeiro: Forense, 1986, p. 27.

% FORGIONI, Paula A. A evolugao do direito comercial brasileira: da mercancia ao mercado. 3.
ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2016, p. 159.

87 Art. 219. O mercado interno integra o patriménio nacional e sera incentivado de modo a viabilizar o
desenvolvimento cultural e sécio-econémico (ndo consigo abrir comentario nas notas. Hoje se grafa
“socioecondmico”, mas se estas palavras tiverem sido tiradas de um autor tal e qual, deixe), o bem-
estar da populagédo e a autonomia tecnoldgica do Pais, nos termos de lei federal. BRASIL. Constituigao



18

bem-estar da populagédo e a autonomia tecnolégica do Pais”, o que da guarida a sua
dimenséao social. Assim, “a funcéo social dos contratos relacionados ao exercicio da
atividade empresarial gera uma nova possibilidade de confrontagdo, agora com a
funcao social reconhecida a prépria empresa”, assim, “a eficacia do contrato deve
atender aos valores maiores da Constituicdo Federal e estar orientada em
conformidade com os principios fundamentais nela consagrados, tal qual expresso
nos seus arts. 1° e 3°7%9,

A livre iniciativa, neste sentido, tem consagrada na Constituicdo Federal o seu
“valor social” (art. 1°4%), e assegurar-se-a a existéncia digna conforme os ditames da
Justica Social (art. 170%1), isto &, a livre iniciativa devera servir a este fim “socialmente
valioso”#. Desta forma, o perfil social do mercado conjuga a preservacgédo do sistema
de producédo e a implementacéo de politicas publicas para concrecdo dos objetivos
sociais constitucionalmente fixados*3.

Quando se busca apoio no aspecto funcional do contrato, esta-se utilizando
um meio juridico que podera afastar o teor da vontade como fator de vinculagéo, ja
qgue limita seu conteudo ou eficacia para garantir a preservacdo dos interesses
relacionados ao contrato*. A funcdo socioecondmica estabelece que as partes
reconhecam que a liberdade contratual e a autonomia privada sejam exercidas dentro

dos limites e termos da fungéo socioecondmica, limitando a discricionariedade de seus

da Replblica Federativa do Brasil de 1988. Diario Oficial, Brasilia, DF, 1988. Disponivel em
<http://www.planalto.gov.br/ccivil_03/constituicao/constituicdo.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

38 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econbmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 174.

%9 |dem., p.175-176.

40 Art. 1°. A Republica Federativa do Brasil, formada pela unido indissoltvel dos Estados e Municipios
e do Distrito Federal, constitui-se em Estado Democratico de Direito e tem como fundamentos: [...] IV
— 0s valores sociais do trabalho e da livre iniciativa. BRASIL. Constituicdo da Republica Federativa do
Brasil de 1988. Diario Oficial, Brasilia, DF, 1988. Disponivel em
<http://www.planalto.gov.br/ccivil_03/constituicao/constituicdo.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

41 Art. 170. A ordem econdmica, fundada na valorizacédo do trabalho humano e na livre iniciativa, tem
por fim assegurar a todos existéncia digna, conforme os ditames da justica social [...].BRASIL.
Constituicdo da Republica Federativa do Brasil de 1988. Diario Oficial, Brasilia, DF, 1988. Disponivel
em <http://www.planalto.gov.br/ccivil_03/constituicao/constituicdo.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

42 GRAU, Eros Roberto. A ordem econdmica na Constituicdo de 1988. 112 ed. Sdo Paulo: Malheiros,
2006, p. 200.

43 FORGIONI, Paula A. A evolucéo do direito comercial brasileira: da mercancia ao mercado. 3.
ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2016, p. 160.

4 ldem, p. 175.
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atos aos termos da Constituicdo Federal e aos limites dos artigos 4214°, 4224 e
paragrafo Unico do artigo 2035 do Cédigo Civil*’. A elaboracédo e/ou interpretacédo dos
contratos a partir da 6tica individualista resta superada, devendo ser observados, além
dos interesses individuais, os efeitos que serdo gerados e produzidos em relacdo ao
todo, a sociedade ou ao circulo de pessoas potencialmente afetadas de forma direta
ou indireta pelo negdcio juridico.

A ideia de funcdo social como elemento de cerceamento da liberdade de
contratar ressurge no momento de eficacia contratual, possibilitando a revisdo de
condicbes contratadas quando a manutencdo do contrato estiver em risco®’,
observando o equilibrio do bindbmio da base objetiva e subjetiva do negécio juridico
contratual®®. O exemplo apresentado por Marcia Carla Pereira Ribeiro e Irineu Galeski
Janior ilustra o espirito da ado¢édo da funcdo social como critério de alteracdo da
vontade das partes:

Um contrato firmado entre um empresario e um agente financeiro que
contenha uma clausula que coloque em risco a continuidade do exercicio da
atividade da empresa de forma anormal pode justicar a invocacao da funcéo
social do contrato para fazer prevalecer a condigdo menos desfavoravel para

a empresa, com fundamento no interesse da coletividade em retardar ou
minimizar as perdas que defluem da decretacéo de faléncia de uma empresa,

45 Art. 421. A liberdade de contratar sera exercida em razao e nos limites da funcéo social do contrato.
BRASIL. Lei n. 10.406, de 10 de janeiro de 2002. Diario Oficial, Brasilia, DF, 2002. Disponivel em:
<http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

46 Art. 422. Os contratantes sdo obrigados a guardar, assim na conclusédo do contrato, como em sua
execucao, os principios de probidade e boa-fé. BRASIL. Lei n. 10.406, de 10 de janeiro de 2002. Diario
Oficial, Brasilia, DF, 2002. Disponivel em:
<http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

47 Art. 2.035. A validade dos negécios e demais atos juridicos, constituidos antes da entrada em vigor
deste Cdédigo, obedece ao disposto nas leis anteriores, referidas no art. 2.045, mas os seus efeitos,
produzidos ap0s a vigéncia deste Cédigo, aos preceitos dele se subordinam, salvo se houver sido
prevista pelas partes determinada forma de execu¢&o. BRASIL. Lei n. 10.406, de 10 de janeiro de 2002.
Diario Oficial, Brasilia, DF, 2002. Disponivel em:
<http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

48 REBOUCAS, Rodrigo Fernandes. Autonomia privada e a andlise econdmica do contrato. Sao
Paulo: Almedina, 2017, p. 103-104.

49 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 40.

50 [...] o papel do Poder Judiciario, ao langar mdo da funcdo social dos contratos, passa pela
preservagao da ‘economia do contrato’, o que nao significa a realizagdo de um ‘principio do equilibrio
econdmico’, mas sim a compreensdo do contexto social e econdmico no qual o contrato esta inserido,
isto €: como socialmente as partes estabelecem a distribuicdo de riscos de sua atividade, e qual é a
‘natureza’ da operagédo econdmica da qual o contrato é a ‘veste juridica’. Dito de outro modo: também
no exame do ‘principio do equilibrio econdbmico’ como expressao da fungao social, a ‘fungéo econémica’
ali aparentemente implicita somente pode ser compreendida como ‘fun¢ao social’ se analisada a fungéo
do contrato como competéncia normativa, sob pena de supresséo da liberdade contratual. (BRANCO,
Gerson Luiz Carlos. Elementos para interpretacdo da liberdade contratual e fung&o social: o problema
do equilibrio econdmico e da solidariedade social como principios da teoria geral dos contratos. In
COSTA, Judith Martins. Modelos de direito privado. Sao Paulo: Marcial Pons, 2014, p. 273).


http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm#art2045
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ainda que houvesse uma clausula dispondo no sentido pretendido pelo
beneficiario®.

No entanto, a invocacdo da funcé&o social devera ocorrer com parcimoénia,
atrelada a situagdo concreta, respeitando, o viés econdmico do contrato
interempresarial, segundo o qual as empresas estabelecem seus lagos para
circulacdo de bens e servicos em busca da satisfacdo do seu objetivo lucrativo e
também, a uma funcéo social da atividade empresaria, que serve aos propoésitos do
Estado para o desenvolvimento econdmico e social, o que néo significa esvaziamento
de um dos conceitos relativamente ao outro, mas sim o respeito a ambos para que se

garanta a preservacao de interesses ou externalidades ligadas aos contratos®?.

2.2 A BOA-FE OBJETIVA E O PROFISSIONALISMO NOS NEGOCIOS
INTEREMPRESARIAIS

A boa-fé objetiva nos contratos representa uma indagacao teleoldgica, de
ponderacéo, que “procura fazer justica ao carater puramente instrumental que os
contratos assumem na vida econdmica, e espelha a necessidade de consolidacao do
ambiente de confianca quando os contratos ndo sao pontuais, antes propiciando uma
colaboragéo encadeada™3.

Assim, a boa-fé garante deveres instrumentais de conduta, que visam
promover a cooperacao e a protecdo dos interesses que sdo reciprocos. Trata-se de
um verdadeiro guia em que 0s contratantes devem pautar sua conduta e também
interpretar e integrar eventuais lacunas. Em regra, a negociacdo pré-contratual traz
implicitos dois deveres basicos de conduta: um negativo, que significa a abstengéo
temporaria de negociacdo com terceiros, ndo-sabotagem, etc., € um positivo, de
conduta em conformidade com as expectativas e solicitude perante os interesses
alheios, que conjuntamente compdem a boa-fé neste estagio de negociagdes. Deste
modo, a boa-fé pode desempenhar funcdes de excluder, de barreira contra condutas

gue possam ser consideradas de ma-fé, fungdes ‘expressivas’ de consolidagdo de

51 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 162. Em
referéncia ao julgamento do TIMG, “Tratando-se de faléncia, deve-se, sempre que possivel, visar o
principio da conservacao da empresa. Logo, o contrato examinado a luz do principio mencionado e da
sua fungdo social” (Ap. Civ. 1002402737740-7/001, rel. Des. Caetano Levi Lopes, acorddo publicado
dia 10.08.2004).

52 |dem, p. 175-183.

53 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 578.
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praticas de ‘honestidade’ e de ‘razoabilidade’ - como se julga ser alcangével através
do reconhecimento generalizado do implied covenant of good faith, ou ainda funcdes
de resguardo contra intervencdes externas que pudessem por em causa beneficios
legitimamente alcancados pelas partes®.

Na perspectiva econdmica, a boa-fé pode ser vista sob o plano do
cumprimento do contrato que esta centrado nos beneficios esperados pela parte
credora em troca de seu investimento (interesse positivo ou interesse de
cumprimento), e o plano da tutela juridica recobre todos os incidentes da vida do
contrato do préprio inadimplemento, que, se verificado, devera ser compensado®>,
pois ao atuar no mercado, a empresa esta sujeita a essas normas juridicas, ndo
existindo mercado sem direito ou sem regras que atribuam sancdo externa e
organizada ao comportamento do agente®®.

No segmento dos contratos interempresariais, a boa-fé objetiva exige que o
empresario se comporte conforme as “regras do jogo” do ambiente institucional em
gue estiver inserido para que se possa aferir se a conduta atende o padrdo de conduta
esperado, cuja construcdo se da no mercado, por meio de reiteradas jogadas
anteriores dos diversos agentes econémicos, formando o que se denomina "memaria
de experiéncia”. Tal memoria € atributo do mercado, e n&o do individuo, mas o agente
econdmico devera conhecé-la de antemao, visto que o descumprimento dos padrbes
acarretara a sanc¢do juridica correspondente®’.

Desta forma, a boa-fé objetiva ndo desempenha apenas uma funcdo moral,
desconectada da realidade dos negécios. Ao contrério: ela reforca as possibilidades
de confianca dos agentes econdmicos no sistema, diminui os riscos, catalisa a fluéncia
das relagdes no mercado®® e diminui a incidéncia dos custos de transacéo, uma vez

gue aumenta a certeza e o grau de previsibilidade56°,

5 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 571-583.

5 |dem, p. 572.

56 FORGIONI, Paula A. A interpretacdo dos negécios interempresariais in COELHO, Fabio Ulhoa. As
obrigag6es empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa et al. Tratado de direito comercial. Volume 5:
obrigacdes e contratos. Séo Paulo: Saraiva, 2015, p. 105.

57 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisado contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 101-102.

58 FORGIONI, Paula A. A interpretacdo dos negécios interempresariais in COELHO, Fabio Ulhoa. As
obrigacdes empresariais in COELHO, Féabio Ulhoa et al. Tratado de direito comercial. Volume 5:
obrigacdes e contratos. Sao Paulo: Saraiva, 2015, p. 101.

59 |dem, p. 105.

60 “A clausula de boa-fé objetiva deve ser analisada ndo como decorréncia de qualquer solidariedade,
mas sim como elemento de coesdo do mercado e de catalise do fluxo de transagdes econdmicas” [...].
A clausula de boa-fé também pode ser interpretada como: “modelo juridico ou, mais especificamente,
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Outrossim, “no sistema do direito comercial, a boa-fé permite e estimula a
eficiéncia do agente econdbmico ao mesmo tempo que exige (para o bem do tréfico
mercantil) que seja adotado o comportamento tipico dos ‘comerciantes cordatos’6?.
A empresa € um centro de tomada de decisdes que tem em vista a satisfacao de sua
funcdo econbmica — a busca pelo lucro — e, por isto, na alocagcédo dos recursos o
empreséario devera pautar seu comportamento no padrédo de cuidado e diligéncia
empresarial. Em outras palavras, ele tera “dever de prudéncia no exercicio da
atividade empresarial e de atuacdo conforme a especificidade do mundo negocial e
os critérios admitidos em cada setor”®? e, ainda, exige-se que “o empresario esteja
munido das informacdes necessarias para dirigir sua empresa (conhecimento do
mercado, politica e produtos da empresa, dificuldades e propostas de solucdes,
informagGes sobre a concorréncia)”.®?

Pressupde-se, destarte, que 0 empresario seja praticante habitual de
determinados atos, de acordo com os demais atores do mercado, agindo sempre de
maneira perspicaz, isto é, profissional®®. Com esta perspectiva de atuacio
profissional, aceita-se a mitigacdo do dever de prestar informacdes sobre quantidade
e qualidade usualmente prestada em negdcios semelhantes, sendo “ébvio que alguns
corolarios dos ‘mecanismos’ de revelagado e partilha de informacdo podem também
revestir algumas caracteristicas de deveres positivos, aproximando-se por essa via de
um entendimento sobre o ‘dever de boa-fé""®>. Deste modo, o contratante deve adotar
todas as cautelas necessérias para adquirir todas as informacdes que razoavelmente

(no padréo de conduta do mercado) poderia ter adquirido para tomar a decisdo de

como uma estrutura normativa que ordena determinados fatos (transac8es comerciais), de acordo com
valores (usos e praticas do mercado), conferindo certa tipologia a comportamentos futuros (memdria
de experiéncia), os quais, a seu turno, geram certas consequéncias. Em outros termos, a boa-fé
objetiva “clausula geral por exceléncia”, apresenta-se como uma norma-ponte entre o contrato e 0s
valores fundamentais do sistema, em especial com os principios constitucionais. Por essa razao,
eventual intervencao contratual, com base na correta aplicacdo do modelo juridico da boa-fé objetiva
(transposicdo de valores sociais especificos do caso concreto ao contrato), ndo sera arbitraria.
YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisdo contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 81.

61 FORGIONI, Paula A. A interpretacdo dos negécios interempresariais in COELHO, Fabio Ulhoa. As
obrigag6es empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa et al. Tratado de direito comercial. Volume 5:
obrigacdes e contratos. Séo Paulo: Saraiva, 2015, p. 106.

62 WANDERER, Bertrand. Lesdo e Onerosidade Excessiva nos Contratos Empresariais in COELHO,
Fabio Ulhoa et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: obrigacdes e contratos. Sdo Paulo: Saraiva,
2015, p. 162.

63 |dem.

64 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 58-63.

6 ARAUJO, Fernando Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 582.
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celebrar o negécio juridico®. O grau de informacgées deve ser posto a livre disposicédo
do contratante, diferente, por exemplo, da relacdo de consumo, em que h& o dever de
transparéncia absoluta.

Se ndao diligenciar neste sentido, a parte ndo podera utilizar o subterfagio da
boa-fé objetiva como pretexto legitimador “de uma atitude de interferéncia judicial em
puros critérios econdmicos, comerciais e de gestdo, em violagédo aos limites impostos
pelo business judgment rule e em evidente detrimento da eficiéncia’. A presenca do
erro é fundamental para o funcionamento do sistema e, se nao for considerada,
‘lamais entenderemos um prejuizo suportado por uma das partes na execuc¢ao do
negécio decorrente da alea normal e que, portanto, ndo seja derivado de alteracdes
contextuais imprevisiveis”®®.

Partindo-se da correta interpretacdo da boa-fé objetiva e profissionalismo
presentes nos contratos interempresariais, os deveres de conduta garantem uma
otimizacao contratual que gera confianca entre os participantes do mercado e estimula
o fluxo negocial. A medida que cresce a confianca, aumentam a previsibilidade e o
grau de seguranca do mercado, o que reduz os custos de transacdo das

negociacdes® e eleva a eficiéncia do mercado.

2.3 O ELEMENTO RISCO E A ALEA NORMAL DOS CONTRATOS

Enquanto no contrato comum tem-se o vinculo entre a seguranca e a
estabilizacdo das relagbes, nos contratos empresariais deve-se considerar o risco do
negacio, que, ao lado do lucro, é elemento indissociavel das atividades. Todo negécio
implica risco, e cada contrato tem seu risco tipico, inerente a atividade empresarial ’°.
O risco pode ser compreendido como “a eventualidade de sofrer dano, conexa com

circunstancias mais ou menos previsiveis”’! e esta inerente a toda e qualquer

66 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 82-84.

67 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 574.

68 WANDERER, Bertrand. Lesdo e Onerosidade Excessiva nos Contratos Empresariais in COELHO,
Fabio Ulhoa et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: obrigac@es e contratos. S&o Paulo: Saraiva,
2015, p. 163.

69 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 82-84.

70 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 158.

"L ROMANO, Cristiano. Empresa é risco (Como interpretar a Nova Definicdo). Sdo Paulo: Malheiros,
2007, p. 94.
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empresa, ndo importando sua natureza’?. O risco econdmico nasce da obrigagdo do
empresario em relacdo aos investidores e aos trabalhadores, e, como parte do
exercicio do poder de conducédo da empresa, o empresario lanca mao de contratos,
que poderdo ou ndo conduzir aos melhores resultados’3.

A previsdo do risco ndo é novidade. Deriva da andlise ou do calculo de um
conjunto de dados que constituem as informac¢des necessarias para a projecdo ou
expectativa de um resultado, que pode se concretizar ou nao, ja que depende de
eventos futuros’ que compreendem certo grau de incerteza, por mais previsiveis que
possam ser. Assim, “quando as partes celebram um pacto, acompanha-as a
consciéncia plena de que, com a vinculagao, assumem determinados riscos e todos
eles encerram uma ideia probabilistica”’®.

Deste modo, o grau da tutela da parte que teve determinado risco
concretizado em dano deve ser muito menor do que nos contratos de natureza
puramente civil’®, ou seja, a atuacédo do Estado deve ser bem menos intervencionista.
A parte que assumiu uma jogada “arriscada” certamente deve assumir as
consequéncias do resultado, pois o sucesso de um ambiente de competi¢cdo depende
da variacdo das estratégias adotadas pelos agentes econémicos, com reflexo nos
resultados alcancgados.

Na analise de riscos para maximizacdo dos resultados, as partes devem
considerar, por exemplo, (i) a possibilidade do inadimplemento pelo devedor, por fato
de terceiro, fato do principe ou caso fortuito, e (i) a diminuicdo da satisfacéo
econdbmica do negécio pela preexisténcia ou superveniéncia de circunstancias
previstas ou previsiveis (alea normal) ou ndo previsiveis (alea extraordinaria), que nao
comportam inadimplemento em sentido técnico, mas sim uma desordem na economia
originaria do negécio celebrado’’. Dito de outro modo, o risco da-se no cumprimento

da obrigacao principal e considera a possibilidade de perda econdmica e um dano

2 ROMANO, Cristiano. Empresa é risco (Como interpretar a Nova Defini¢do). Sdo Paulo: Malheiros,
2007, p. 108.

3 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 182.

74 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleat6rios. Curitiba: Jurug, 2015, p. 23.

7 BORGES, Nelson. A Teoria da Imprevisdo e os Contratos Aleatérios. Revista dos Tribunais. Ano
89. dez/2000. vol. 782. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, p. 79

76 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 55.

7T ALPA, Guido Rischio. Enciclopedia del diritto. Milano: Giuffre, 1989, v. 40, p. 1146.
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financeiro mediante a avaliacdo de diversos fatores: (i) o evento; (ii) a causa; (iii)) o
dano, e (iv) a incidéncia sobre os contratantes’®.

Ao decidir-se pela celebracdo dos contratos, presume-se que 0 frisco
assumido foi calculado e é toleravel com as caracteristicas do negocio entabulado.
Desta forma, a alea normal “designa o evento normal e previsivel que possa vir a
ocorrer no curso da relagdo contratual, em contraposi¢do aos eventos extraordinarios
e imprevisiveis que tornam excessivamente onerosa a prestacao”’°. Para aferir a dlea
normal, deve-se ter em vista o grau de informacao, o ambiente e o tipo contratual, isto
€, as bases e circunstancias da negociacéo, o ambiente econdmico do momento da
celebracdo e o momento em que ocorre a necessidade de avaliacdo da alteracao das
circunstancias contratuais®.

Para a constatacdo da ocorréncia de eventos capazes de exceder o espectro
de previsibilidade do contrato, € necessario aferir os aspectos econémicos envolvidos,
0S eventos que ndo poderiam ter sido previstos pelas partes, consideradas as suas
qualidades intrinsecas, e o posterior momento de desarranjo da avencga. O critério
guantitativo da superacdo da alea normal é aferivel se a prestacéo se torna, no curso
do contrato, excessiva do ponto de vista econémico. O critério qualitativo é avaliado
de acordo com o tipo contratual: se ocorreram eventos extraordinarios e imprevisiveis,
considerando-se as circunstancias da contratagdo (“qualidade das partes, tipo do
contrato e o ambiente da relacédo entabulada®!”), os usos do local da contratacao e,
por fim, o critério temporal impde a comparacao entre o0 cenario econdmico no
momento da contratacdo e o momento da cogitada exportacdo da alea normal do
contrato®.

No ambiente empresarial, a ponderacdo do risco também é aplicavel, porém

com maior rigor®3, pois ha que considerar: (i) a situacdo concreta em que se encontram

8 PATTERSON, Edwin W. The apportionment of business risk throught legal devices. in Columbia Law
review, New York, 1924, v. 24, p. 336.

9 BORGES, Nelson. A Teoria da Imprevisao e os Contratos Aleatorios. Revista dos Tribunais. Ano
89. dez/2000. vol. 782. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, p. 79.

80 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatorios. Curitiba: Jurua, 2015, p. 37

81 COSTA, Judith Martins. Comentarios ao Novo Cdédigo Civil: Do Direito das Obrigacbes —
Adimplemento e Extin¢cdo das Obrigag¢des. 2. ed. Volume V, Tomo I. Rio de Janeiro: Forense, 2005,
p. 308.

82 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatérios. Curitiba: Jurud, 2015, p. 38.

8 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 303. “Por fim,
cabe perguntar se as atitudes perante os riscos sao também um dado relevante para a analise da
conduta contratual de empresas — pessoas colectivas desprovidas de uma identidade naturalistica a
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as partes; (ii) a vocagdo para a gestdo do risco, (iii) a andlise circunstancial das
qualidades do contratante (tais como sua experiéncia para a realizacdo do negocio,
qualidade empresarial, capacidade financeira, etc.), e (iv) 0 aspecto econémico da
prestacao para afericdo da onerosidade imposta a parte que justifique uma reanalise
do pacto.

Em que pese a atividade empresarial ter o risco implicito, algumas
circunstancias fogem ao espectro de previsdo das partes e outras sao
desconsideradas por sua improbabilidade, como, por exemplo, a perda da grande
base do negodcio, teoria elaborada por Gerarhd Kegel. Ela assinala que as partes
pressupdem que ndo havera, na pendéncia do contrato ou associado aos efeitos que
este propde alcancar, nenhuma perturbacdo estrutural nas condicbes politicas,
econbmicas ou sociais que coloquem em causa a prépria existéncia social, tal como
conhecida usualmente pelos contraentes®. Deste modo, o contrato é celebrado
levando em consideracdo determinadas circunstancias de carater geral, com ou sem
a presenca de consciéncia das partes no caso concreto, como, por exemplo, sobre a
ordem social ou econdmica existente, o poder aquisitivo de determinada moeda, as
condi¢cdes normais do trafego ou outras semelhantes, sem as quais o contrato nao
cumpre a finalidade por ele pensada, nem pode realizar a intengdo considerada justa
pelas partes. Assim sendo, exigir o cumprimento de um contrato na presenca desta
circunstancia imprevista e imprevisivel ndo poderia ser considerado como de boa-fé®>.

Deste modo, a relevancia da identificacdo da extensdao da alea normal do
contrato esta no fato de que é a partir deste limite (alea normal) que o contrato

comutativo passa a se comportar como um verdadeiro contrato de natureza aleatoéria.

gue possam atribuir-se caracteristicas psicolégicas, € mas a mais rodeadas do fosso da
responsabilidade limitada. A resposta é obviamente positiva, apesar do bem fundado das ressalvas:
das empresas € de esperar até uma vocacao especifica para a gestdo explicita do risco, e € larga
medida em fungdo dela que as convencdes de que é composta a personalidade colectiva vado se
formando”.

8 CORDEIRO, Antonio Menezes. Da boa fé no direito civil. Coimbra: Almedina, 1997, p. 1053.

85 LARENZ, Karl. Derecho de obligaciones. Madrid: Editorial Revista de Derecho Privado, 1958, t. 1,
p. 314. No original: Todo contrato se estipula entre los que en él participan teniendo en cuenta
determinadas circunstancias de caracter general, ya sean conscientes o no de ello en caso concreto;
como, por ejemplo, el orden social 0 econdmico existente, el poder adquisitivo de una determinada
moneda, las condiciones normales del trafico u otras semejantes, sin las cuales el contrato no cumple
la finalidad para él pensada ni puede realizarse la intencion de las partes. Si en dichas relaciones
necesarias para la subsistencia del negocio (como base objetiva del mismo y reglamentacion
considerada justa y conveniente para ambas partes) se produce uma alteracion total e imprevista, que
en forma alguna no haya sido considerada en el contrato, no seria conforme con ‘la buena fé) (§§ 157,
242) someter inflexiblemente a la parte desproporcionadamente prejudicada por la alteracion al contrato
que fué concertado bajo presupuestos completamente diferentes.
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Assim, no que tange ao risco assumido, a partir deste ponto estaria implicita a
incerteza da vantagem econdmica das partes®. No entanto, o contrato comutativo
com dilatacdo da alea normal por vontade das partes ndo se torna, por este motivo,
um contrato aleatério em sua causa. Desta forma, o ambito alongado da alea normal
se torna o limite preclusivo para a aplicacéo da onerosidade excessiva®’.
Paradoxalmente, o contrato, que é um instrumento dedicado a reducdo das
incertezas, também é ‘ambiente’ gerador de riscos, na medida em que quem contrata
esta sujeito ao inadimplemento, as variacbes do mercado, as influéncias da natureza
e as alteracdes legislativas, dentre outros fatores externos a relacao juridica mantida
entre as partes que podem impactar o cumprimento da maneira como foi celebrado®.
Logo, se extrapolada a alea normal (alongada) de risco prevista naguele contrato,
existe a possibilidade de postular-se sua readequacéo. Neste sentido, valiosa a
transcricdo de Fernando Araujo:
Trata-se, por outro prisma, de determinar em que condi¢cbes é invocavel a
impossibilidade de cumprimento — até que ponto ela é genuinamente
<exdgena> [pré-contratual — selecdo adversa] (e ndo fruto do <risco moral>),
e, sendo exdgena, pode ser coberta por seguro: é que é muito plausivel que,
num mercado aberto e concorrencial, se estabeleca uma relacao dialéctica
entre o regime legal de exoneracdo do devedor por impossibilidade e os
incentivos a conduta das partes, sendo de prever que um regime demasiado
liberal seja compensado por restricbes expressamente estipuladas, e que um
regime legal demasiado restritivo seja contornado por ressalvas
convencionais — sendo de esperar ainda que as ressalvas convencionais se
centrem em circunstancias extra-mercado, geralmente ndo ressalvando as

alteracdes de onerosidade que resultem meramente de alteracdes de precos
em sequéncia de <choques> na oferta ou na procura®®,

Frise-se, por fim, que a protecdo desmedida de um agente mais fraco com a
neutralizacdo dos efeitos nefastos do seu erro podera distorcer o mercado e
enfraquecer a tutela de confianca que dele se espera, 0 que desestimula seu fluxo
continuo® e pode gerar comportamentos oportunistas: o contratante mais fraco sentir-
se-a desestimulado a promover analises informacionais mais profundas porgue o0s

efeitos serado neutralizados.

86 BOSELLI, Aldo. La risoluzione del contrato por eccesiva onerosita. Torino: UTET, 1952, p. 178.
87 NICOLO, Rosario. Alea. Enciclopedia del diritto, v. 1. Milano: Giuffré, 1958, p. 1.027.

88 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatérios. Curitiba: Jurud, 2015, p. 30.

89 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 301.

% FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 149.
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Esse comportamento deve ser rechagado, pois “a existéncia do erro é
inseparavel da ineréncia do risco a atividade comercial, do qual o lucro constitui, na
sua esséncia, remuneragdo™!. Deste modo, cabe ao direito assegurar o normal
decurso do processo contratual e o respeito pelos compromissos assumidos, e ndo o
resultado lucrativo almejado pelo empresario. Isto inclui a estratégia equivocada ou a

forca de um imprevisto inerente a alea normal do contrato®?.

2.4 A INTERPRETACAO DO CONTRATO INTEREMPRESARIAL

Os principais fatores do funcionamento dos contratos empresariais
encontram-se na relacao sistémica entre seguranca, previsibilidade e funcionamento
do sistema, motivo pelo qual o direito deve atuar para disciplinar os comportamentos,
permitindo sua preservacdo e funcionamento®. O papel desempenhado pelo direito
no controle dos contratos inclui (i) salvaguardar o interesse publico (ou seja, tutela das
razdes da coletividade em detrimento das dos contraentes) e (ii) garantir a autonomia
privada®®. Assim, o direito tutela o sistema do mercado no seu conjunto, e ndo em
seus interesses particulares; caso contrario, colocaria em risco todo o sistema e
abalaria a confianca existente em sua previsibilidade®, afinal, “o direito é estruturado
com o propdésito de possibilitar o célculo do resultado (Weber) — viabilizando, inclusive,
a previsdo do comportamento do outro, segundo os parametros por ele colocados”®.
Para o direito comercial, a interpretacdo apresenta desdobramentos relevantes:

[a] a fungédo econémica do negécio no direito comercial assume importancia,
porque permite a objetiva¢cdo do comportamento do comerciante no mercado
e, com isso, a possibilidade de seu célculo pelo outro; a atencéo a causa do
negocio transforma-se em fator ligado a protegdo da legitima expectativa da
outra parte, da chamada boa-fé objetiva e, como quer ROPPO, a “gestédo de
uma economia capitalista” ou as “regras de bom funcionamento do mercado;
[b] a racionalidade econémica do empresario sempre foi considerada pelo

direito comercial e pela jurisprudéncia; evita-se a tomada de decisbes
judiciais que fujam da racionalidade prépria do agente, rebatida na boa-fé e

91 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz dos
contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 313.

92 |dem.

9% FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 117-118.

94 FORGIONI, Paula A. Contrato de distribuicdo. 3. ed. rev. atual. e ampl. Sédo Paulo: Editora Revista
dos Tribunais, 2014, p. 333-334.

9% ROPPO, Enzo. O contrato. Trad. Ana Coimbra e M. Januario Gomes. Coimbra: Almedina, 1988, p.
222.

9% FORGIONI, Paula A. Contrato de distribuicdo. 3. ed. rev. atual. e ampl. Sédo Paulo: Editora Revista
dos Tribunais, 2014, p. 350.
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na protecao da legitima expectativa; a previsdo do standard do agente “ativo
e probo” nada mais significa sendo a assungédo de uma racionalidade propria
aos empresarios [socialmente tépica], depurada pelo direito como minimo
padrao interpretativo;

[c] a protecdo da eficiéncia das decisdes empresariais € outra fonte na qual
ha muito se fartam os intérpretes auténticos e o ordenamento juridico
brasileiro; a imposicdo de decisbes que comprometam a seguranca e a
previsibilidade do mercado sempre causou preocupacdo, da mesma forma
como as decisfGes que colocam em xeque a légica do sistema®’.

O aspecto econdémico contratual é de grande importancia, pois os contratos
estdo inseridos em um ambiente econdmico e possuem caracteristicas peculiares que
devem ser analisadas sistemicamente, sob pena de comprometer o fluxo mercantil:

[...] sendo o contrato a forma juridica da circulacdo da riqueza, parece-nos
evidente que nao é possivel desconsiderar os elementos econdmicos na
busca da interpretacdo mais adequada, donde inviavel uma interpretacéo que
desrespeite a economia do contrato; ndo obstante, a questao é pouco tratada
em nossas cortes, contudo, fazendo parte da realidade social, compete-nos
ressaltar que os fatos relativos a eficiéncia econbmica ndo podem ser
desprezados, a tanto, gostemos ou ndo, basta observar & nossa volta, tudo

parece ter uma valoracdo econdmica, cujo contrato, respeitavel simbolo
disso, ndo pode ser ignorado nessa parte®.

Os negécios entre empresarios possuem como pressuposto basico a certeza
de que o produto do contrato sera mais vantajoso que sua situacao pré-contratual, a
esperanca de atingir seu objetivo magno — gerar “lucro” —, ao que se denomina ‘funcéo
econOmica do contrato’ onde o contrato empresarial encontra sua razéo de ser®.

Como nos negécios interempresariais cada parte buscara seu objetivo, seus
interesses terdo magnitudes diferenciadas, o que ndo redunda em uma necessaria
equivaléncia lucrativa; pelo contrario, nos contratos empresariais esta desproporcéo
pode existir e deve ser aceita, sem que isso signifique necessariamente desequilibrio
contratual. Infelizmente, é comum que as discussdes juridicas sobre negdécios
mercantis e sua interpretacdo gravitem em torno da vetusta visdo, ou a ela estejam
limitadas, de que o lucro de uma parte significa o prejuizo da outra. A dogmatica da

interpretacdo dos contratos empresariais deve ir além, servindo para “buscar a

97 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 247-248.

9% BENACCHIO, Marcelo. Interpretacdo dos contratos. In: Lotufo, Renan; NANNI, Giovanni Ettore
(Coord.). Teoria Geral dos Contratos. Sdo Paulo: Editora Atlas, 2011, p. 387.

9% FORGIONI, Paula A. A interpretacdo dos neg6cios empresariais no Novo Coédigo Civil
Brasileiro. Revista de Direito Mercantil, Industrial, Econémico e Financeiro, Sdo Paulo, v. 130, ano 42
(Nova Série), p. 7-38, abr/jun. 2003, p. 7.
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coeréncia sistémica da interpretacdo, lubrificando a fluéncia de relagdes
econdmicas!®.

Logo, na visdo sistémica, o negocio empresarial deve ser visto como um todo
ordenado, de tal sorte que o processo de sua interpretacdo deve ser racional e
construido a partir de sua funcdo econdmica ou da intencdo comum das partes®!. Por
essa razéo, no processo de interpretacédo contratual devem ser considerados alguns
principios interpretativos, entre eles: o da finalidade econdémica (critério econémico
pretendido pelas partes); o da boa-fé objetiva (reciproca lealdade das partes); o da
conservagao dos contratos (buscar a vontade das partes no sentido em que foi
pactuado), e o da unicidade contratual.

Nas transacfes empresariais, também é relevante a causa do negdécio para
interpreta-lo segundo a légica sistémica de direito comercial'®®. A causa é um
elemento de integracdo contratual, indispensavel a sua correta compreensao,
sistematizacdo e interpretacdo, e nao precisa ter qualquer ligacdo com os motivos
subjetivos da vontade do agente. Pela causa do contrato haverd a coligacdo ao
mercado, “a praga onde nasce, desenvolve-se e se exaure, permitindo o céalculo do
comportamento da outra parte™3,

A funcédo da causa néo determinar a licitude ou n&o da avenga, nem mesmo
para saber se a causa deve ser incluida entre os requisitos essenciais do ato juridico,
mas sim compreender que esta pode pautar sua interpretacao de acordo com a légica
do sistema do direito comercial’®®. Desta forma, a causa pode dimensionar os
contratos comerciais em trés niveis: “1. funcdo econdmico-social do contrato; 2.
resultado juridico objetivo que os contratantes pretendem ao concluir o contrato, e 3.
a razao determinante que impulsiona as partes a celebragao do contrato”1,

Assim, no processo interpretativo dos contratos empresariais, deve-se
compreender o escopo do ajuste, ou seja, a funcdo a que ele se dispbe, 0 objetivo
pretendido pela parte, a fim de que equivocos hermenéuticos ndo prejudiquem a

100 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 207-208

101 | dem, p. 235.

102 AZEVEDO, Junqueira de. Negocio juridico e declaracdo negocial — Nog¢Bes gerais e formagao
da declaracéo negocial. Tese. Faculdade de Direito da Universidade de S&o Paulo, 1986, p. 128.

103 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 221.

104 FORGIONI, Paula A. Contrato de distribuicdo. 3. ed. rev. atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista
dos Tribunais, 2014, p. 342-343.

105 |dem, p. 221.
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natureza e o propdsito do contrato. Na interpretacao, portanto, é de suma relevancia
ter conhecimento dos fins econdmicos que as partes tinham em vista ao contratar,
pois o direito guarnece estes fins, ainda que se possa visualizar algum desequilibrio.
N&o pode prevalecer a visdo equivocada de que o negadcio juridico deve ser revisado
apenas porque o lucro de uma parte importa prejuizo para a outra.

A andlise econémica do direito também se mostra util no estudo dos fins
econdmicos dos contratos, pois serve “para determinar quais os pactos que merecem
protecdo e quais as consequéncias do descumprimento do ajuste, assim como
questbes acerca da melhor consecucdo do trato diante de lacunas e falhas de
mercado e o papel dos Tribunais™6.

Os efeitos oriundos dos contratos sdo tratados por Marcia Carla Pereira
Ribeiro como externalidades significativas e nao significativas, em que “ha contratos
nos quais as externalidades sdo ponderaveis e deverdo interferir na tarefa de
interpretacdo do contrato e outros em que deverdo ser desconsideradas, ou porque
inexistentes ou porque despreziveis”®”. Nos contratos de externalidades néo
significativas, a teoria da onerosidade excessiva pode ser invocada se sobrevier um
fato capaz de atingir a alea normal do contrato e, respectivamente, o objetivo
socialmente desejado pelas partes. Por sua vez, os contratos de externalidades
significativas sdo “preferencialmente os contratos utilizados na pratica empresarial”1°8
em razdo da dinamica dos negdcios empresariais, que atrela o exercicio da empresa
a seu objeto. Assim, por ndo existir regulacédo especifica sobre eventos imprevisiveis
capazes de impactar as obrigacdes das partes, estas poderao recorrer a intervencao
judicial em que o julgador devera considerar o “potencial de produgcédo de
externalidades significativas indesejaveis (instabilidade em todo um setor econémico,
abandono de tipos contratuais de interesse do comércio e da industria)’1%° para decidir
a melhor interpretacédo, que, em alguns casos, podera ser em favor do mercado

considerado em seu todo.

106 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e andlise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 148.

107 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Teoria Geral dos Contratos Empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa
Coelho et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: Obrigacbes e contratos empresariais. Sao
Paulo: Saraiva, 2015, p. 67.

108 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Teoria Geral dos Contratos Empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa
Coelho et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: Obrigacbes e contratos empresariais. Sao
Paulo: Saraiva, 2015, p. 68.

109 1dem, p. 69.
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7

Neste cenario, € preciso que o direito dé suporte ao comportamento
legitimamente esperado de uma parte ativa e proba, revestindo “a interpretagéo
contratual de juizo de coeréncia e previsibilidade [ou calculabilidade, como quer IRTI
inspirado em WEBER], que viabiliza e incrementa o funcionamento do sistema!if,
Portanto, quanto maior a confianga no cumprimento de um contrato, menores seréo
0s custos de transacdo, e maior a sua eficiéncia, o que, por sua vez, incentiva a

cooperacgdo entre as partes”'1?,

110 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 222.

111 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 149.
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3 A ANALISE ECONOMICA DO DIREITO APLICADA AOS CONTRATOS
INTEREMPRESARIAIS

A possibilidade de revisdo pode provocar um ambiente de inseguranca
juridica e aumentar os custos de transacédo das rela¢des contratuais. Sendo assim, é
relevante enfrentar a questdo a partir da Analise Econémica do Direito (AED), uma
ferramenta capaz de aferir a formacéo, a execucéo e os desdobramentos da revisédo
contratual fundamentada na onerosidade excessiva.

A partir da AED, devem ser ponderados 0s custos dos instrumentos juridicos
na persecugcdo de seus fins e as consequéncias econOmicas das intervencdes
juridicas baseadas nas ideias de valor, utilidade e eficiéncia''?, ou seja, uma
perspectiva funcional dos fatos juridicos:

A andlise econdmica do contrato pretende ser complementar da analise
juridica, fazendo ressaltar o escopo utilitario que preside, quase
invariavelmente, a deliberacdo de contratar, e fazendo recair uma especial
atencdo nos efeitos geradores de riqueza que podem associar-se aguele

acordo de coordenacao de condutas, efeitos que o transformam em veiculo
de consumacéo e permuta de utilidades!!3,

Desta forma, o objetivo deste capitulo € demonstrar quais instrumentais da

AED podem ser aplicados aos contratos.

3.1 A EFICIENCIA NOS CONTRATOS

A eficiéncia representa a otimizacdo ou maximizacdo de alguma medida de
valor!'4 e decorre da escassez dos bens apreciaveis, por isto “torna-se imprescindivel
buscar a melhor alocacdo de bens para suprir a maior quantidade possivel de

demandas racionais”'!®. Assim, pressupondo que 0S recursos sejam escassos, 0 ser

112 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 93.

113 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 14.

114 SALAMA, Bruno Meyerhof. A economia da arbitragem: escolha racional e geracdo de valor.
Revista de Direito Getulio Vargas, n. 7, 2008, p. 24.

115 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e andlise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 91: “Posner,
por sua vez, enumera trés principios basicos da Economia. Antes, afirma que o homem €é um
maximizador racional de seus objetivos, de forma que a economia estuda a alocacdo dos recursos
escassos de acordo com as necessidades dos homens racionais. Quanto aos principios, o primeiro se
refere a relagdo inversa entre o preco cobrado e a quantidade demandada, que retrata a lei da
demanda. O autor esclarece que essa é uma lei sujeita a alterages, como, por exemplo, uma variacao
de renda, a existéncia de produtos substitutos e outras variantes. Tal fato ja havia sido esclarecido
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humano age racionalmente, influenciado por incentivos legais ou comportamentais,
em busca dos melhores resultados para si''®.

A eficiéncia econdmica pode ser representada por duas pequenas maximas,
quais sejam, € eficiente quando produz a mesma quantidade de produtos usando uma
combinagdo menor de insumos ou, entdo, quando produz mais produtos usando a
mesma combinacdo de insumos!!’. Sob tal premissa, € licito e razoavel sustentar que
a economia pode ser utilizada como ferramenta de anélise do fendmeno juridico de
acordo com a percepcao sobre custos e eficiéncia:

A teoria econdmica é destinada para prever o comportamento nao de
economistas, mas de homens de negécios, consumidores, e outros que
geralmente conhecem pouco de economia. Tendo em vista que os juizes
frequentemente sdo chamados a decidir casos em que fatores econémicos
sdo inevitaveis, ndo é surpreendente que eles possam frequentemente

decidir de acordo com uma percepgédo intuitiva de custos e eficiénciall®
(Tradugdo nossa).

Dentre os modelos de eficiéncia, podemos considerar dois com grande
relevancia: Pareto e Kaldor-Hicks. No “Otimo de Pareto” ou “Pareto Eficiente”, a
maxima eficiéncia sera alcancada quando uma determinada situacdo se encontra de
tal forma que, se melhorar ou for alterada, implicara uma piora na situacao de um outro
individuo!?®. Este critério tem uma percepcéo individualista, ndo leva em consideracéo
a coletividade e é frequentemente utilizado quando a interpretacdo da relacao

contratual se limita a afirmar que o lucro de uma parte implica prejuizo da outra.

acima quando se tratou da condi¢éo ceters paribus nas analises econémicas. O segundo principio se
refere ao equilibrio imposto pelo custo de oportunidade (é o que se deixa de ganhar ao se fazer uma
escolha) tanto do produtor quanto do consumidor, de forma que, no conflito entre a maximizacdo do
beneficio do primeiro com a maximizacao da utilidade do segundo, alcanga-se o preco pelo equilibrio.
Em terceiro lugar, o ultimo principio da Economia, segundo este autor, é que os recursos tendem a se
alocar de forma mais eficiente quando ha um intercambio voluntario entre os agentes ou, em suas
palavras, ‘por un proceso de intercambio voluntario, los recursos se desplazan hacia los usos en que
es mayor el valor para los consumidores, medido por su disposicion a pagar’.

116 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 101.

117 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 13.

118 POSNER, Richard A. Economic analysis of law. Boston: little, Brown and Company, 1972, p. 6.
No original: Economic theory is designed to predict the behavior not of economists but of businessmen,
consumers, and others who generally know little of economics. Since judges are frequently called upon
to decide cases in which economic factors are inescapable, it is not surprising that they should frequently
decide in accordance with an intuitive perception of cost and efficiency. Traducgé&o Livre:

119 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 14.



35

Esta concepgédo foi analisada e criticada por integrantes da Escola
Neoclassica de Chicago, pois ndo considerava a justi¢a distributiva:

It was, of course, recognized, most explicitly perhaps by Bergson, that Pareto

efficiency in no way implied distributive justice. Allocation of resources could

be efficient in a Pareto sense and yet yield enormous riches to some and dire
poverty to others20,

O conceito de eficiéncia de Kaldor-Hicks, por sua vez, parte do pressuposto
de que as normas devem ser planejadas com o objetivo de causar o madximo ganho
social e bem-estar para o0 maior numero de pessoas, ainda que isto signifique perdas
individuais globais. Desta forma, os ganhos totais compensam as perdas individuais,
portanto, maximizando a riqueza total. Este é o caso da interpretacdo da relacéo
contratual que leva em consideracao o sistema, e ndo apenas os valores individuais
em debate pelas partes.

Entre os modelos de eficiéncia, ndo existe um consenso sobre qual seria o
melhor critério para conduzir a resultados mais eficientes. A verificagdo deve partir do
caso concreto, mediante andlise empirica do bem-estar de forma global'?!. Neste
sentido, pode-se considerar que “a relevancia da analise da eficiéncia ndo se encontra
na determinacédo do ponto de maximizac¢ao absoluta da utilidade mas na compreensao
da maximizacao relativa da utilidade, ou seja, nas melhoras paretianas”'?2.

Destarte, o direito contratual serve para incentivar condutas eficientes das
partes, o que reduz a complexidade e os custos de transacdo’?3, lubrifica o
desenvolvimento do fluxo comercial, fornecendo informacdes sobre contingéncias que
poderiam atingir a relacéo e auxilia no planejamento das partes. Para tanto, o direito
fornece mecanismos de protecdo para assegurar 0 cumprimento dos contratos

mediante garantias e sanc¢des por inadimplemento, estimulando o adimplemento

120 ARROW, Kenneth J. General Economic Equilibrium: Purpose, Analytic Techniques, Collective
Choice. Nobel Memorial Lecture, December 12, 1972, Harvard University, Cambridge, Massachusetts,
. 111. Disponivel em
<http://www.nobelprize.org/nobel_prizes/economicsciences/laureates/1972/arrow-lecture.pdf>. Acesso
em: 27/10/2017. Traducdo Livre: Era, obviamente, reconhecido, mais explicitamente talvez por
Bergson, que a eficiéncia de Pareto de modo algum implicava justica distributiva. Alocacao de recursos
poderia ser eficiente no sentido de Pareto e ainda assim produzir enormes riquezas para alguns e
extrema pobreza para 0s outros.
121 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 107.
122 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiéncia econdmica e restricdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
799.
123 POSNER, Richard A. Economic analysis of law. Boston: little, Brown and Company, 1972, p. 11.
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voluntario dos neg6cios!?4. O objetivo central € promover um maior grau de garantia
e confianca entre as partes envolvidas na negociacao contratual, bem como coordenar
acoes independentes em situacdes de multiplo equilibrio?®. Logo, a visdo econdmica
dos contratos lhes atribui sentido quando as promessas neles contidas possam ser
cobradas e cumpridas, sendo esta a fun¢ao do Poder Judiciério:
A forga coercitiva de um dos agentes do contrato traz maior cooperagdo. E
por isso que podemos afirmar que a troca e a cooperagdo sdo encorajadas
pela possibilidade de cumprimento. O papel de qualquer tribunal €
exatamente este: garantir o cumprimento da promessa original, instituicéo
gue incentiva a reducdo do risco (supondo que se trate de um tribunal
eficiente e justo). A cooperacgdo, promovida pela exigibilidade dos contratos,

implica a formacédo de compromisso, que, por sua vez, transforma a
promessa em obrigacéo!?s,

Apesar de o cumprimento contratual ser incentivado, previu o legislador patrio
a possibilidade da revisdo judicial dos contratos (artigo 478 do Cdédigo Civil) em
situacdes excepcionais. Isso ndo significa que esta aberta a possibilidade pura e
simples de se promover a modificagdo do pacto originalmente entabulado. Mesmo na
aplicacdo da revisao judicial dos contratos, € preciso levar em conta a maximizacao
do bem-estar social. Devera ser evitado, como consequéncia da revisdo, um
cumprimento mais custoso, com maiores perdas de recursos, que seria, portanto,
ineficiente. Nessa hip6tese, se o cumprimento acarretar aumento de custos acima dos

recursos a serem empregados, a melhor solucdo seria a manutencdo do

124 “A estrutura institucional desenvolve papel de grande importancia na performance da economia. E
ela a responsével por delimitar os pontos pelo quais as interagdes econémicas devem se desenvolver,
sendo, por vezes, capazes de reduzir ou aumentar os custos de transacado no mercado. [...]. Ademais,
as organizacdes desenvolvem-se a partir da influéncia que sofrem da estrutura formada pelas
instituicGes. Interessante é a analogia feita por North entre a estrutura de um time de esporte, uma
organizacéo, e o papel desenvolvido pelas instituicdes, regras de conduta dos times em geral. A partir
dai, sustenta que as estratégias tomadas pelas equipes vao depender da eficiéncia de monitoramento
e do nivel de punigdo ao qual sdo submetidas as equipes, de forma que poderao assumir atitudes mais
violentas e intimidadoras ou nao. [...]. As instituicdes devem definir as regras pelas quais os individuos
irdo relacionar-se; por outro lado, as organiza¢des objetivam atingir seu melhor desempenho a partir
do conjunto de regras imposta pela estrutura. [...]. Desse modo, pode-se supor que as empresas, Como
qualquer organizacao, se amoldam e adaptam aos incentivos dados pelo sistema juridico. Assim, um
sistema ineficiente e inadequado de contratos e de garantias tende a desestimular o crédito, a confianca
e a atividade econémica como um todo. Ao passo que um sistema agil e eficiente como a arbitragem
tende a facilitar os negdcios”. TIMM, Luciano Benetti. Analise Econdmica do Direito da Obrigagdes e
Contratos Comerciais. In COELHO, Fabio Ulhoa. As obrigag6es empresariais in COELHO, Fabio Ulhoa
et al. Tratado de direito comercial. Volume 5: obrigacBes e contratos empresariais. Sdo Paulo:
Saraiva, 2015, p. 217-219.

125 CASCAES, Amanda Celli. Anédlise Econ6mica do Contrato Incompleto. RILB, Ano 3 (2017), n°
1, 163-196, p. 169.

126 PINHEIRO, Armando Castelar; SADDI, Jairo. Direito, economia e mercados. 4. Reimpressao. Rio
de Janeiro: Elsevier, 2005, p. 145.
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inadimplemento com o ressarcimento dos danos sofridos pela vitima da violacéo
contratual'?’, em uma clara aplicacéo do conceito de Kaldor-Hicks.

Em concluséo, a eficiéncia proposta pela AED leva em consideracdo as
funcdes econdmicas, notadamente para (i) estimular o adimplemento voluntario dos
negécios realizados, garantindo a exequibilidade mediante garantias e sancodes
contratuais e recurso ao Poder Judiciério; (ii) impedir o comportamento oportunista
das partes; (iii) gerenciar e prevenir a racionalidade limitada das partes contratantes;
(iv) definir a possibilidade de revisdo dos contratos com base em critérios de eficiéncia,

e (v) reduzir custos de transacéo!®,

3.2 RACIONALIDADE LIMITADA

N&o é possivel prever todas as contingéncias no momento em que as partes
se vinculam ao contrato. Sempre faltardo dados sobre o outro contratante, pois “os
contratos dispdem para o futuro, para horizontes de incerteza, tornando necessario
que as partes pautem a sua racionalidade pela maximizacdo da utilidade
subjectivamente esperada”?°.

O oposto seria ter uma racionalidade plena, que so existiria se tudo fosse
perfeito e 0 agente tivesse conhecimento de tudo (passado, presente e futuro). Sendo
assim, como essa plenitude ndo é possivel, os agentes procuram fazer o melhor
possivel dadas as limitagcdes sob as quais trabalham3°. Com esse objetivo, a escolha
racional permite generalizagcbes quanto ao comportamento dos seres humanos,
atribuindo-lhes uma linha de conduta previsivel, escolhendo, dentre as opcfes
disponiveis, aquela que Ihes ofereca a maior satisfacdo. Esta melhor decisdo, no

entanto, sera tomada conforme o conhecimento do agente econémico'®! e do que lhe

127 POSNER, Richard A. Economic analysis of law. Boston: little, Brown and Company, 1972, p. 55-
66.

128 No original: “[...] contract law has five distinct economic functions: (1) to prevent opportunism, (2) to
interpolate efficient terms either on a wholesale or a retail basis (gap-filling versus ad hoc interpretatio),
(3) to punish avoidable mistakes in the contracting process, (4) to allocate risk to the superior risk bearer,
and (5) to reduce the costs of resolving contract disputes”. POSNER, Richard A. Economic analysis
of law. Boston: little, Brown and Company, 1972, p. 99.

129 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 304.

130 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 152.

131 MACKAY, Ejan; ROUSSEAU, Stéphane. Analise Econ6mica do Direito. 2. ed. Sdo Paulo: Atlas,
2015, p. 31-32.
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proporciona mais utilidade32: “escolher de forma racional é saber analisar a utilidade
marginal de um bem”33,

No entanto, para uma escolha ser considerada racional, ndo € necessario que
0 agente quantifique se algo lhe é mais Gtil em relacdo a outra alternativa; basta que
saiba ordenar o que lhe é mais interessante34. Economicamente, isto significa que
nem sempre a oferta menos custosa serd a melhor escolha (financeira). Assim, uma
escolha pode ser feita a partir dos sentimentos do sujeito, sem relagéo com a razao3.

Em decorréncia da impossibilidade de se conhecer todas as informacdes que
podem interferir no negdcio, 0s agentes se baseiam em realidades objetivas, ou seja,
diante das incertezas que decorrem da falta de informacgéo, eles tentam aproximar sua
visdo da realidade em um processo de formacéo ideol6gical®®, que se constitui em um
conjunto de crencas e regras comuns que acabam reduzindo as incertezas existentes
nas interacbes humanas e contribuindo para as trocas econdmicas, o0 que diminui 0s
custos das transagfes em comparacdo com aqueles que se processam com um grau
maior de incerteza'®’.

Por isso, “dados os custos implicados, o nivel 6ptimo n&o € o da racionalidade
absoluta ou maxima, mas sim o da racionalidade limitada, [...], o nivel de equilibrio
optimo entre custos e resultados de exercicio pratico da racionalidade”38. Explica
Fernando Araldjo que muitas vezes 0s agentes empregam a racionalidade limitada em
contextos cujo custo da informacéo se apresente muito elevado, o que os levando a
economizar na obtengao da informagao “completa” em virtude de ja estarem de posse
de uma informacao “satisfatoria”, compativel com os atalhos de processamento da
informacéo, que reduzem a complexidade do processo de decisdo*°. Destarte, “o fato

de os individuos serem apenas racionais até determinado ponto faz com que nao

132 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 96.

133 |dem, p. 98.

134 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e andlise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 100.

135 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; Racionalidade Limitada. In RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; KLEIN,
Vinicius. (coord) O que é andlise econdmica do direito — uma introdugdo. Belo Horizonte: Editora Forum,
2011, p. 67.

136 GALA, Paulo. A teoria institucional de Douglas North. Revista de Economia Politica. V. 23, n. 2
(90), abr-jun/2003, p. 94.

137 NORTH, Douglas. Structure and change in economic history. New York: Norton, 1981, p. 49-50.
138 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p.304-305.

139 |dem, p. 305.
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operem a estipulacdo contratual de todas as circunstancias relevantes para a
efectivagdo do contrato, tolerando a existéncia de ‘gaps™14.

N&o obstante, nas transacdes relacionadas a racionalidade limitada, a
confianca que surge na formacdo da ideologia justifica o motivo pelo qual a
racionalidade do agente pode leva-lo a escolher em favor de um resultado socialmente
desejavel, ainda que esse comportamento represente uma restricdo na maximizagao
do beneficio individual do agente. Com isto, a conduta tomada a partir da confianca
na ideologia (confianca no trafego) pode contribuir para a formacéo de uma cultura de
comportamentos baseada na cooperacdo e maximizagdo de beneficios coletivost4114?,
“sendo sopesado a ideia da recuperacao das perdas sociais em fungédo de decisbes
maximizadoras da riqgueza”43,

No ramo empresarial, por sua vez, também se reconhece que 0 empresario
nao terd todas as informacdes relacionadas a transacao e ao futuro. Em verdade, o
empresario, partindo do pressuposto da sua racionalidade limitada, ndo se utiliza de
calculos utilitarios, mas, sim, de praticas usualmente tidas como corretas (“taken for

granted”)44.

140 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiénciaecondmica e restrigcdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
292.

141 SONAGLI, Joseliane. A eficiéncia econdmica da recuperacédo judicial sob a perspectiva da
nova economia institucional: o estado e a preservacdo da empresa. 2016. 129 p. Dissertagédo

(Mestrado) - Pontificia Universidade Catélica do Parand, Curitiba, 2016. Disponivel em:
http://www.biblioteca.pucpr.br/tede/tde _busca/arquivo.php?codArquivo=3420. Acesso em: 27 jul. 2017,
p. 40.

142 Ganhos do mercado e dos agentes econdmicos em virtude da racionalidade limitada: “Pense-se no
quanto o ambiente de confianca (trust), tdo crucial para a promocé&o da contratacdo, pode ser afectado
pela insuficiéncia informativa e pela racionalidade limitada; nalguns casos serd afectado
negativamente, como sucedera por exemplo por causa da desconsideracdo <miope> do futuro,
determinando atitudes extremas de oportunismo e de predacdo que se desinteressam das
consequéncias em termos de retaliacdo e de degradacéo da retaliacdo contratual (as partes serdo
tentadas, por excessivo desconto do futuro, a antecipar as estratégias de <endgame>); noutros casos,
a racionalidade limitada facilitara o estabelecimento da confianca e, através dela, a contratacéo, abrindo
espago: - para a persuasao, para sugestdo, para o aliciamento, para a arte da negociacéo, para o
condicionamento da vontade da contraparte através de efeitos de <framing> que predisponham a
aceitacdo de termos contratuais; - para a concentracdo da atencdo nos objetivos imediatos de uma
conduta <goal dependent> através da habil manipulacdo da <availability heuristic>; - para a
tranquilizacdo da contraparte através de um ostensivo apelo a normas extrajuridicas, usos,
convencdes, ou através da invocacgéo da pertenca comum a redes de influéncias, que recubram ambas
um mais subtil apelo ao <status quo bias> da contraparte;”. ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica
do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 315-316.

143 BOTELHO, Martinho Martins. A eficiéncia e o efeito Kaldor-Hicks: A questdo da compensacéao
social. direito, economia e desenvolvimento sustentavel Il. ISSN: 2526

-0057, Brasilia, v. 2, n. 1, p. 27-45, Jan/Jun. 2016, p. 43.

144 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiéncia econdmica e restricdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
120-121.
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Ao negociarem, as empresas celebram e executam contratos complexos
objetivando cumprir a sua finalidade social. Os contratos mais simples implicam
menores custos de transacdo, no entanto, podem ser mais incompletos e atrair
maiores riscos. Estes custos dependem das condi¢bes ou fatores envolvendo as
transacdes, nomeadamente a racionalidade limitada e a incerteza, o numero de
agentes envolvidos na transacgao e a perspectiva da ocorréncia de comportamentos
oportunistas. Estes fatores, de racionalidade e incerteza, tornam muito dispendiosa a
previsdo de eventos futuros e, consequentemente, a celebracdo de contratos de longo
prazo. Nesta hipotese, a solugdo, segundo Maria Paula dos Reis Vaz Freire, seria
internalizar os custos ou celebrar contratos em integracdo verticall#546,
Alternativamente, segundo Paula Forgioni, a onerosidade excessiva seria a outra
possibilidade para enfrentar a falta de informacdes e os custos de transacéo, inclusive
nos contratos interempresariais: 14’

Em definitivo, afora a hip6tese de onerosidade excessiva, que flexibiliza o
principio da obrigatoriedade dos pactos, autorizando a reviséo ou extin¢géo do
negécio e servindo de fundamento para eventual descumprimento do contrato
e outros casos excepcionais disciplinados em lei, ndo ha, no direito brasileiro,
outra justificativa apta a afastar a alocagéo de riscos estabelecida entre as

partes, em situacdes patrimoniais com simetria de informacdes entre os
contratos'48.

Assim, a constatacdo de limitacdes comportamentais € fundamental para
compreender que as trocas se realizam em um ambiente de confianga, cooperacao e
maximizacdo de beneficios e, ainda, associam-se aos custos de transacdo, o0 que
mantém os mercados imperfeitos e tornam necesséaria a presenca das instituicdes
fortes'4® para garantir o fluxo comercial eficiente. Nesta esteira, o instituto da

onerosidade excessiva, utilizado com a devida cautela, serve para manter a confianca

145 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiéncia econdmica e restricdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
225-228.

146 “Consideram-se verticais os acordos feitos ao longo de uma cadeia de producéo ou de distribuicao”.
FORGIONI, Paula A. Direito concorrencial e restricdes verticais. S&o Paulo: Revista dos Tribunais,
2007, p. 23 e 26.

147 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 152-153.

148 BANDEIRA, Paula Greco. O contrato incompleto e a andlise econdmica do direito. Quaestio
luris, vol. 8, n. 04, Nimero Especial. Rio de Janeiro, 2015, p. 2696-2718, p. 2710.

149 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiéncia econdmica e restricdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
120-121.
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do mercado e permitir a fluidez regular das trocas em beneficio ndo somente do
individuo, mas também da coletividade (mercado).
3.3 CUSTOS DE TRANSACAO

Os custos de transacao estdo “sempre presentes e influem diretamente na
interacdo entre 0s agentes econdmicos, alternando as condi¢cdes de negociagéo e,
por conseguinte, de pregco”®0. A relevancia dos custos de transacdo para o direito
parte da premissa de que as partes sempre buscardo a solucdo mais eficiente para a
negociagao, o que sera alcancado se o custo de transacéao for zero ou proximo disto.
N&o obstante, utopicamente, isto s6 ocorrera mediante (i) uma situacao de informacao
perfeita e disponivel, sem custos para as partes; (ii) concorréncia perfeita; (iii) direito
de propriedade inapropriavel a terceiros, e (iv) racionalidade perfeita®?.

Segundo Oliver Williamson, existem dois tipos de custos de transacao que
afetam o0s agentes econdmicos: 1) 0s custos pré-contratuais, decorrentes da
negociacao e fixacdo dos termos dos contratos, e 2) os custos de manutencdo da
relacdo contratual'>?. A operacdo de troca contratual possui trés etapas®®® e em todas
elas os custos estdo presentes: (12) custos para encontrar um parceiro comercial
(contraparte); (22) custos de negociacao, que consistem na tratativa (barganha) das
partes concluida mediante esboco contratual, e (3%) custos de enforcement (execucao
do contrato), que se iniciam apos as fases de negociacdes e conclusdo do contrato.
Nesta fase, o contrato encontra-se em execug¢ao, monitorada pelas partes e sob a

garantia de san¢Ges contratuaist®*.

150 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econbmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 123.

151 KLEIN, Vinicius. Teorema de Coase in RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; KLEIN, Vinicius. O que é
analise econbmica do direito: uma introducéo. Belo Horizonte: Forum, 2011, p. 71-77, p. 71-72.

152 WILLIAMSON, Oliver. The economic institutions of capitalism. New York, NY, USA: The Free
Press, 1985, p. 388.

153 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 142-143: “Classificam-se os custos de transacdo em ex ante e ex post, conforme ocorram
antes ou apas a celebracao do negocio. Ha custos de transacao referentes a coordenacao [coordination
costs] e aqueles relacionados a motivacao [motivation costs]. Os primeiros séo 0s gastos proprios as
negociacdes, incluindo a definicdo de suas condi¢des [preco, prazo, época de entrega, etc.] e mesmo
a busca de parceiros comerciais. Os custos de motivacao podem ser apartados em dois principais tipos:
[i] aqueles ligados a assimetria e a falta de completude da informacé&o, quando as partes nao conhecem
todos os dados relevantes e necessarios sobre a outra e sobre o negdcio, e [ii] agueles inerentes ao
possivel prejuizo decorrente do comportamento oportunista da outra”.

154 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 88.
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Os custos de transacdo serdo considerados altos para produtos e servigos
especificos/Unicos e serdo considerados baixos para produtos e servicos
comuns/acessiveis'®. Na passagem dos custos de busca (12) para os custos de
negociacao (2%), a informacéao disponivel para as partes ganha “valor”, representando
0 préprio custo. A informacdo serd considerada publica quando ambas as partes
souberem seu valor: trata-se de um conhecimento “comum”. A informagdo sera
considerada particular quando apenas uma das partes souber seu real valor. Se as
partes souberem dos riscos da negociacgéo, poderao estabelecer um acordo razoavel
de cooperacado reciproca, simplificando os termos do contrato. Geralmente este
acordo cooperativo acontece quando as partes dispéem de informacgdes publicas.
Quando as informacdes sao privadas, geralmente as negociacdes sao mais dificeis e
0s termos do contrato se tornam mais complexos. Nas negociacfes privadas, as
partes cedem apenas pouca informacao; assim, a negociacdo € mais restrita e existe
muito mais informacdo a se tornar publica, o que ocorre somente depois, com
investimento®®.

As negociacdes se relacionam com a Teoria dos Jogos'®’, na qual as partes
tendem a cooperar quando seus direitos sao claros e os riscos do negécio sdo
publicos. Outro requisito adicional a negociacdo é a existéncia de partes plurais, ou
seja, quanto maior o numero de envolvidos, mais dificil sera a resolucdo da
negociacao. Também existe o fator da “animosidade”, um critério emocional que pode
interferir na escolha racional do agente econémico. Mesmo que o sentimento ndo seja
negativo, mas seja “ganancioso” (lucro acima do razoavel), este fator também podera

dificultar a superacéo desta fase!®®.

155 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 88.

156 |Jdem, p. 89-90.

157 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S0 Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p.127: “A teoria
dos jogos analisa e ajuda a prever as estratégias racionais desses individuos, partir do conhecimento
deles acerca das regras do jogo. [...]. A Teoria dos Jogos, tendo por objetivo prever as condutas e 0s
comportamentos dos sujeitos racionais, municia o Direito de dados para que possa elaborar as “regras
do jogo” da forma mais eficiente possivel, levando em consideragdo que cada jogador escolhera sua
conduta de acordo com uma estratégia que toma como ponto de partida as acdes desejadas pela lei e
as consequéncias em virtude do descumprimento. Ha trés pilares basicos para a Teoria dos Jogos: 0
jogo de soma zero, de Von Neumann; o dilema dos prisioneiros, de Albert W. Tucker; e o equilibrio de
Nash, de John Nash.

158 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 89.
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Chegando ao termo da negociacao, as partes devem elaborar um contrato,
que também representa um custo, afinal, devem ser antecipadas muitas contingéncias
que podem surgir no curso da execucdo e que podem modificar as bases da
negociacdo®®®. Assim, “os contratos sdo indispensaveis a gestdo de negdcios
decorrentes do exercicio da atividade empresarial; a capacidade de previsdo do
empresario no que diz respeito aos seus efeitos repercutird na elaboracao dos precgos
e sucesso do empreendimento”1€°,

S0 ndo havera custo nesta etapa se a operacao for de troca simultanea. Para
operacdes complexas, como em contratos de execu¢do continua e diferida, por
exemplo, ha custos, em geral menores se a obrigagao protegida no contrato for “facil”
de ser observada e punidal®l. Por outro lado, se os custos forem altos, cumpre a
intervencdo juridica para permitir a maior eficiéncia nas relagées econémicas'®?.

Logo, para uma adequada avaliacdo de um contrato interempresarial, deve-
se promover uma analise ‘com relagdo aos seus efeitos e a possibilidade de
externalizacdo, assim como mediante ado¢cdo de medidas de planejamento aptas a
neutralizar custos que possam decorrer de tais efeitos externos”'%3, de tal sorte que
um contrato interempresarial ser4 mais eficiente quanto menores forem os custos de

transacéo associados ao processo para sua formacao e execucao.

3.4 FALHAS DE MERCADO

Em que pesem as limitagGes para a celebracdo dos contratos, ndo se pode
perder de vista que sua ideia basica é a promocao estavel de um programa combinado
de condutas e “essa estabilidade constitui, por ela mesma, um incentivo: isSso

recomenda que os contratos sejam o0 mais completo possivel, por forma a evitar-se as

159 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 90.

160 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Gestdo de contratos empresariais: intervencdo e desenvolvimento
econdmico e socioambiental. Cadernos da Escola de Direito e Rela¢cfes Internacionais da
Unibrasil. v. 7, n.7 (Jan/Dez 2007), Curitiba: UniBrasil, 2007, p. 174.

161 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 90.

162 |dem, p. 125.

163 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Gestao de contratos empresariais: intervengdo e desenvolvimento
econdmico e socioambiental. Cadernos da Escola de Direito e Relagcfes Internacionais da
Unibrasil. v. 7, n.7 (Jan/Dez 2007), Curitiba: UniBrasil, 2007, p. 176.
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<clareiras> dentro das quais se manifestam o oportunismo e os efeitos da assimetria
informativa™®4. Estas circunstancias sdo potencializadas em ambientes dominados
pela heterogeneidade dos sujeitos e pelo carater privado das preferéncias nao
reveladas, eventualmente perpetuados por equilibrios instaveis que favorecam a
generalizacéo tanto do oportunismo como dos efeitos da assimetria informatival®®.

As falhas de mercado s&o circunstancias que, quando implementadas,
permitem a manipulacdo do mercado competitivo de modo que alguns individuos
obtenham uma vantagem a partir de praticas anticompetitivas, com a geracao de
custos para a coletividade e para o préprio trafego comercial. Nas relacdes
contratuais, nem sempre sera possivel o resultado mais eficiente, pois os mercados
ndo sao perfeitos. Existem falhas de mercado como concorréncia imperfeita,
monopolios, externalidades, custos de transacdo; assim, o papel do Direito é
minimizar seus efeitos em prol da maximizacdo da eficiéncia até o nivel paretiano
6timo®%, ou seja, atendendo ao desejo contratual das partes de melhorar sua
respectiva situacdo em comparagao ao cenario pré-contratual, sem perder de vista o
reflexo de efeitos positivos para a sociedade.

Estas operacgOes ineficientes devem ser consideradas e dirimidas pelo
mercado ou pelo Estado, com intervencdo moderada apenas e tdo somente quando
as relacdes econdmicas ndo promoverem o resultado mais eficiente!®” ou estiverem
sendo realizadas praticas anticoncorrenciais que resultem em risco social excessivo.
As falhas de mercado que mais impactam o0s contratos e que podem gerar
onerosidade excessiva sdo de duas ordens: (i) assimetria de informagéo e (ii)
oportunismo, que seréo tratadas a seguir.

3.4.1 Assimetria de informacao

A assimetria da informagao “é um entrave a obtencao de relagcées econdmicas

mais eficientes”%8 e existe quando “uma das partes contratantes possui muito mais

164 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 185.

165 |dem, p. 185-186.

166 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 108-109.

167 |dem, p. 107-108.

168 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e andlise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 111.
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informacg&o do que a outra”'%°, Sobre os custos da informacdo serem uma realidade a

ponto de tornar ineficiente sua busca e sobre a existéncia da assimetria informativa,

discorre Fernando Araujo!’°:
O crescente reconhecimento de que os custos de obtencdo de informacao
ndo sao despiciendos e podem tornar ineficiente a busca da informacao
completa, o reconhecimento das vantagens estratégicas insitas, seja na
<ignorancia racional> (0 grau 6ptimo de informacao incompleta), seja na
exploragdo da <ignorancia racional> da contraparte, e, mais importante ainda,
o reconhecimento de que os custos da informacdo s&o custos da
oportunidade, e s@o o0s mesmos custos de oportunidade que séo
ultrapassados pelas vantagens da divisdo social de trabalho e da
especializacao, tudo isso (e outros factores ainda, que referiremos) levou a

gue se aceitasse, ou a que ndo pudesse recusar-se, a complicagdo da
assimetria informativa.

Os mercados trabalham com informacgdes imperfeitas, pois as informacdes
sao custosas (custo financeiro ou custo temporal) ou impossiveis de serem obtidas e,
mesmo diante destas circunstancias, os agentes podem optar por celebrar a
contratacdo. Assim, o custo da informacao, por si s6, ndo pode virar argumento da
contraparte em favor da onerosidade excessiva. E necessario realizar uma analise na
complexidade da assimetria informativa, como, por exemplo, “0 pressuposto de
neutralidade ao risco, o da plena observancia das condutas das partes, o da elevada
elasticidade das partes a incentivos, e nomeadamente aos termos do clausulado
contratual, dentre outros™’?,

Relembre-se do profissionalismo do agente econdmico a presun¢édo de que
este deve estar apto a realizar os negdcios, detendo as informacfes necessarias ou
tendo consciéncia de que deveria ter diligenciado para tal fim a um custo razoavel. O
trafego comercial ndo determina a disposicédo de todas as informacfes, mas apenas
que o agente econdmico diligencie com esforco razoavel para obter as informacgdes e
gue a contraparte ndo omita informacdes relevantes sobre o negécio a ser celebrado.
A prestacao de informacdes segue a mesma ldgica da boa-fé objetiva, ou seja, devem
ser reveladas e tomadas informacfes de quantidade e qualidade de dados

normalmente oferecidos em negociacdes semelhantes. Partindo da pressuposi¢cao

169 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; VIANNA, Guilherme Borba. Risco e Assimetria Informacional nas
relagBes empresariais. In. Revista de Direito Piblico de Economia — RDPE. Belo Horizonte: Editora
Forum, ano 6, n. 24, out/dez, 2008. Disponivel em
<htttp://www.bidofrum.com.br/bid/PDI0006.aspx?pdiCntd-55963>. Acesso em 29, jul. 2017, p. 14.

170 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 281.

171 No mesmo sentido: “Como em qualquer processo de decisdo, a recolha de informacao tem que ser
interrompida num qualguer momento critico — sob pena de, eternizando-se, impedir a ac¢cao que essa
informacao deveria servir’. Idem, p. 282.
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objetiva do nivel ideal de informacdo do agente em cada contratacdo, ao direito
comercial resta disciplinar questdes complexas!’?.

Em um mercado de “concorrentes”, a assimetria de informagdes pode
representar um fator positivo para a competicao, pois reflete a estratégia adotada pelo
agente econdmico em busca de maior eficiéncia. No entanto, em um mercado entre
fornecedores de produtos e servigos a consumidores, a assimetria informacional pode
ser prejudicial, pois estes permanecerdo sem a informacdao real sobre a qualidade dos
produtos e, por conseguinte, exercerao seu direito de escolha de modo distorcido, em
cujo caso 0s impactos no mercado podem ser absolutamente prejudiciais, sobretudo
nos critérios de reputacdo do consumidorl’. Portanto, ndo é possivel igualar a
assimetria informacional de relacbes envolvendo consumidores e a assimetria
envolvendo as partes empresarias.

Um desequilibrio de contetdo informativo € capaz de resultar em
“desequilibrio da capacidade de barganha e sobreposicdo de interesses em uma
relacdo entre dois sujeitos em torno de bens e/ou valores. Este tipo de situacdo
aumenta demasiadamente na medida em que se ampliam o poder econémico e o
poder de mercado”’4. Assim, sob regime de competicdo, as normas de defesa da
concorréncia poderdo estabelecer limites a assimetria da informacgéo presente entre
agentes econdmicos, como forma de preservar a competitividade.

O desequilibrio informativo e a necessidade de adaptacdo ditada pela
alteracdo de circunstancias faz surgir duas formas de assimetria informacional: ex-
ante (pré-evento), que esta relacionada ao conceito de “sele¢cao adversa”, e ex-post
(p6s-evento) que se refere ao conceito de risco moral’®,

A selecdo adversa aduz que um agente econdmico envolvido em uma
transagdo comercial conhecera algo sobre suas proprias caracteristicas que ndo estéo

aparentes para a contraparte, isto é, uma informacédo escondida.l’® O exemplo

172 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 161-163.

173 GABAN, Eduardo Molan. Assimetria da informacéao e barreiras a livre concorréncia. Revista do
IBRAC — Direito da Concorréncia, Consumo e Comeércio Internacional, vol. 11/2004, p. 83 - 106 | Jan /
2004 | DTR\2011\1975, p. 2

174 1dem, p. 6-7.

175 GARCIA, Fabio Gallo. Verificacdo da existéncia de Assimetria de Informacdes no processo de
emissdo de agdoes no mercado brasileiro ‘uma forma de medir a importancia da estrutura de
ativos de empresas. Tese de doutorado em Administracdo de Empresas. Escola de Administracao de
Empresas de Sao Paulo da Fundacao Getulio Vargas, Sao Paulo, 2002, p. 26.

176 GARCIA, Fabio Gallo. Verificacdo da existéncia de Assimetria de Informacdes no processo de
emissdo de agdoes no mercado brasileiro ‘uma forma de medir a importancia da estrutura de
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classico € o do vendedor de carros usados que sabe muito mais sobre as qualidades
e defeitos do veiculo que o comprador, que s6 enxerga o embelezamento aparente e,
portanto, ndo pode mensurar estes defeitos ocultos no preco, como no famoso texto
envolvendo o “mercado de limdes”:
Gresham’s law has made a modified reappearance. For most cars traded will
be the “lemons”, and good cars may not be traded at all. The “bad” cars tend
to drive out the good (in much the same way that bad Money drives out the
good). But the analogy with Grescham’s law is not quite complete: bad cars
drive out the good because they sell at the same price as good cars: similar,
bad Money drives out because the Exchange rate is even. But the bad cars
sell at the same price as good cars since it is impossible for the buyer to tell
the difference between a good and a bad car; only the seller knows. In
Gresham’s law, however, presumably both buyer and seller can tell the

difference between good and bad Money. So the analogy is instructive, but
not completel””.

Da selegao adversa emerge o risco moral, que “ocorre naquelas situacdes em
que determinado agente, de posse de uma informagdo privada, toma atitudes que
podem afetar negativamente o outro agente. E a oportunidade de extracéo de rendas
através da exploracdo de uma assimetria informativa que permite a parte iludir a
contraparte, transmitindo informacdes que |he desonerem e que a contraparte nao
tenha capacidade de provarl’®. Exemplo desta situagdo ocorre quando se contrata um
seguro, pois a parte contratante tende a adotar menos cuidado em razéo da cobertura
que contratou.

Na relacéo contratual, a insuficiéncia informativa ndo chega a constituir um
problema; porém, as consequéncias podem ser nefastas conforme o desenvolvimento
do contrato, pois, ou ele sobrevive ao inacabamento informativo ou nao sobrevive, e,

neste caso, a menos que a integracdo contratual seja resgatada, a relacao ficara

ativos de empresas. Tese de doutorado em Administracdo de Empresas. Escola de Administracdo de
Empresas de Sdo Paulo da Fundacgédo Getulio Vargas, Sao Paulo, 2002, p. 26.

177 Tradugédo livre: “A lei de Gresham fez uma reparticdo modificada. Para a maior dos carros
comercializados, serdo os “limdes”, e pode, que nenhum dos carros bons sejam negociados. Os carros
“ruins” tendem a expulsar o bom (da mesma forma que o dinheiro ruim expulsa o bom). Mas a analogia
com a lei de Gresham nao é totalmente completa: carros ruins expulsam o bom, porque s&o vendidos
pelo mesmo preco dos carros bons, similarmente, dinheiro ruim expulsa o bom, porque a taxa de
cambio é a mesma. Mas os carros ruins séo vendidos ao mesmo pre¢o que o0s carros bons, uma vez
gue é impossivel para o comprador dizer a diferenga entre um carro bom e um ruim, apenas o vendedor
sabe. Na lei de Gresham, no entanto, provavelmente o comprador e o vendedor podem dizer a
diferenca entre o dinheiro bom e o ruim. Assim, a analaogia € instrutiva, mas ndo é completa.
AKERLOF, George. The Market of “Lemons”: Quality uncertainty and the Market mechanism. The
quarterly Journal of Economics, 84 (3), 1970, p. 490.

178 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 289.
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debilitada, convertendo-se em um custo de transacdo, diminuindo a eficacia dos
incentivos que promoveriam a harmonizacéo dos interesses e condutas das partes'’®.
Nas relacbes empresariais, a assimetria de informacdes que marca o
processo da selecdo adversa representa um problema e dificulta a tomada de
decisbes eficientes em processos de transferéncia que envolvem, por exemplo, a
fuséo, aquisicéo, trespasse, transferéncia de tecnologia, entre outros'®® e elevam os
custos de transacdo com atitudes preventivas. Por isto, devem ser adotadas medidas
institucionais capazes de inibir o comportamento desonesto, uma vez que, sem a
confianca, havera reflexo negativo (custoso) no preco para a realiza¢éo dos negocios,
prejudicando o trafego mercantil. Assim, se 0 agente econdmico tiver interesse em
manter o pacto contratual para futuras transagcdes com a mesma parte, tendera a
reduzir a escolha baseada no comportamento individual de obter uma vantagem
excessiva a partir das informacdes privilegiadas de que possui. Desta forma, o
reconhecimento da importancia de futuras negociacfes é um importante incentivo
para a busca do equilibrio e para afastar o risco moral e a selecéo adversa?!®:,
Outrossim, considerando que o sistema juridico ndo resguarda as partes das
falhas de mercado, existem formas de compenséa-las ou remedia-las: ajustando o
preco em fungéo da distribuicéo de risco; estabelecendo deveres de transparéncia ou
de diligéncia, recurso as instituicdes juridicas, apoio nas normas sociais ou até a
confianca em novas tecnologias susceptiveis de reduzirem os custos da informacao.
Ainda sobre este topico, existe a “sinalizagdo, que é o contorno da superacao das
limitagbes contratuais por meio da busca de informacdes pela parte contratante. A
garantia sinalizadora opera um partilhamento de informagdes; desta forma, com o
aumento da informacgdo, permitir-se-4& maior adaptacdo das estipulacbes aos
interesses e disposi¢cdes negociais, aproximando os pre¢os e demais condigbes

contratuais de um equilibrio que reflita os riscos envolvidos na operacéo?®.

179 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 282-283.

180 |dem, p. 49.

181 SONAGLI, Joseliane. A eficiéncia econdmica da recuperacédo judicial sob a perspectiva da
nova economia institucional: o estado e a preservacdo da empresa. 2016. 129 p. Dissertacédo
(Mestrado) - Pontificia Universidade Catolica do Parana, Curitiba, 2016 Disponivel em:
http://www.biblioteca.pucpr.br/tede/tde busca/arquivo.php?codArquivo=3420. Acesso em: 27 jul. 2017.
182 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 292-294.
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3.4.2 Oportunismo — Hold up e Hold out

O oportunismo é outra falha de mercado que gera dificuldades para o agente
econdmico, sendo “uma subespécie das falhas de coordenacdo, que sao todas
aguelas situagbes em que se frustra um ganho comum cuja realizagéo dependeria de
uma alteracdo da conduta de todos os participantes dentro de um determinado
grupo”8, O agente, tendo consciéncia de seu papel na relagédo negocial, por astlcia
ou forga, “tenta obter para si vantagem na reparticdo dos ganhos conjuntos do
contrato, em detrimento do outro contratante — as quase rendas que cada parte
considera quando da sua conclusdo”184,

O hold up é a tomada de um refém na relacéo contratual, que, no caso, é a
contraparte. A condicdo de refém pode ocorrer quando a parte jA cumpriu sua
obrigacdo e seu parceiro contratual injustificadamente deixa de cumprir a sua, ou
guando realiza investimentos esperando 0 mesmo da contraparte e esta nédo o faz ou
ameaca ndo fazer'®

A primeira vulnerabilidade que propicia o comportamento hold up € a do
contrato celebrado sem precaucdo, salvaguardas, sancdes. A segunda
vulnerabilidade é a conduta das partes na producao do resultado contratual. Se a parte
sabe que sua conduta é relevante, poderd se comportar de forma a buscar uma
vantagem oportunista. A terceira vulnerabilidade € a complementaridade dos recursos
dispostos no contrato: se eles se encontram acessiveis como uma “fonte” para uma
das partes, esta pode condicionar a disponibilizacdo deste para realizacdo do
pagamento da sua participacdo®s.

O comportamento oportunista ao longo das relagcdes contratuais, seja de
maneira abrupta ou velada, aumenta os custos de transacéo, chegando a prejudicar
as trocas'®’ e, consequentemente, o trafego comercial. Para rechacar a conduta
oportunista, a parte refém pode adotar um comportamento estratégico de cumprir com
parcimbnia os termos do contrato, interrompendo o aporte em novos investimentos,

prolongando condutas devidas e empurrando a relacdo para o equilibrio de Nash, um

183 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 634.

184 MACKAY, Ejan; ROUSSEAU, Stéphane. Anélise Econdmica do Direito. 2. ed. Sdo Paulo: Atlas,
2015, p. 422.

185 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 632-633.

186 |dem, p. 636-634.

187 MACKAY, Ejan; ROUSSEAU, Stéphane. Analise Econ6mica do Direito. 2. ed. Sdo Paulo: Atlas,
2015, p. 423.
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ideal de eficiéncia'®. Também é possivel que a parte tomada como refém pratique o
jogo do ultimato, que consiste no espelhamento de estratégias, cooperativas ou
egoistas, com intuito de conduzir o contrato ao jogo de soma zero ou a retomada do
equilibrio contratual'8d,

Outrossim, na medida em que a contraparte identifigue a possibilidade de
ocorrer 0 hold up, o potencial refém pode negociar a reducao do preco para que seja
aproximado ao nivel contratual. Em relacBes contratuais, o objetivo & evitar que
prestacfes ndo simultaneas sejam perdidas ou ndo remuneradas. Desta forma, o
contrato inacabado pode se tornar critico se os investimentos, em razado de sua
especificidade, nivel ou titulares, gerarem um efeito de lock in, que expde o investidor
ao oportunismo da contraparte e cria o impasse do hold up. Assim, o objetivo de
estipularem-se sanc¢fes contratuais é justamente incentivar as partes a cumprir o
objeto contratual. Para evitar o comportamento oportunista, as estruturas de governo
podem contribuir forcando o equilibrio ex ante, impondo a prestacdo de uma caucao
ou determinando o cumprimento simultaneo das obrigacdes, ou seja, colocando a
contraparte na posicéo de refém?0.

O hold out, por sua vez, consiste na “recusa de contratar por parte daquele
gue se apercebeu da situacdo do monopolista em que foi colocado pelo interesse da
contraparte. [...] € a proposta, sob forma de ultimato (de <pegar ou largar>)". Para
exemplificar, a parte tem conhecimento de que sua participacdo sera determinante
para atingir um resultado e a precifica, gerando, portanto, um comportamento
oportunista que somente sera possivel em ambientes de monopdlio ou de elevados
custos de transacao; caso contrario, o refém podera procurar solucdes diferentes para
0 seu objetivo®L.

Assim, 0 oportunismo consiste em um comportamento estratégico
caracterizado pela busca da satisfacdo do interesse proprio com a utilizacado de
artimanhas. No contexto contratual, aproveitando-se de vacuidade, incompletude ou
falta de coercibilidade de alguns elementos negociais, uma parte busca a exploragéo

da outra para maximizar seus beneficios!.

188 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 639.

189 |dem, p. 638.

190 |pidem, p. 633-649

191 |dem, p. 660.

192 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 71
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No que tange a onerosidade excessiva, 0 oportunismo pode surgir com
comportamentos de hold up e lock in, com recebimento do pagamento e recusa na
prestacao sob alegacéo de alteracao superveniente e imprevisivel das circunstancias,
por exemplo, obrigando a uma reviséo do contrato. Em sentido oposto, o hold out pode
ocorrer se for verificada uma situacdo imprevisivel e onerosa na prestacdo e a
contraparte realizar uma andlise extremamente cautelosa, tornando morosa a
possibilidade de renegociacéo do contrato, ou com a exacerbacao das consequéncias
de uma alteracdo de circunstancias faticas. A este respeito, “a corrente jurisprudencial
que, interpretando o art. 214 do Cédigo Comercial'®?, sempre obrigou o vendedor a
fazer a coisa alienada ‘boa, firme e valiosa’ para o comprador, mesmo apos a
transferéncia da propriedade, visa a coibir o risco moral”®#, afastando o oportunismo

e reforcando o dever de cumprimento contratual.

3.4.3 Externalidades

A existéncia de externalidades foi estudada por Ronald Coase, partindo das
constatacdes de Arthur Cecil Pigou a respeito dos custos marginais privados e sociais
a elas relacionados®®®.

As externalidades negativas impdem uma parcela do custo de uma atividade
a um terceiro ndo envolvido na relacéo, e as externalidades positivas, ao contrario,
dao-lhe uma vantagem ndo compensada em face de quem produz. Desta forma, os
bens produzidos séo ofertados com ma alocagéo de recursos, pois na externalidade
negativa o preco da atividade néo reflete o custo social imposto a coletividade®,

sendo que o preco final ndo reflete o valor real do custo para a sua producéo.

193 Art. 214. O vendedor é obrigado a fazer boa ao comprador a coisa vendida, ainda que no contrato
se estipule que néo fica sujeito a responsabilidade alguma; salvo se o comprador, conhecendo o perigo
ao tempo da compra, declarar expressamente no instrumento do contrato, que toma sobre si o risco;
devendo entender-se que esta clausula ndo compreende o risco da coisa vendida, que, por algum titulo,
possa pertencer a terceiro. BRASIL. Lei n. 556, de 25 de junho de 1850. Diario Oficial, Rio de Janeiro,
RJ, 1850. Disponivel em: <http://www.planalto.gov.br/ccivil_03/leis/l0556-1850.htm>. Acesso em: 15
fev. 2018.

194 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,

2016, p. 167.
195 COASE, Ronald. H. The problem of social cost. The Journal of Law and Economics. Vol. lll.
University of Virginia. October 1960. Disponivel em:

<http://econ.ucsb.edu/~tedb/Courses/UCSBpf/readings/coase.pdf>. Acesso em 15 fev. 2018, p. 1.
196 MACKAY, Ejan; ROUSSEAU, Stéphane. Analise Econ6mica do Direito. 2. ed. Sdo Paulo: Atlas,
2015, p. 123.
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Para Ronald Coase, o custo social deve ser “internalizado”, ou seja, deve
compor o preco final, e o custo social das externalidades deve ser solucionado de
forma mais eficiente por aquele que estiver em melhor posicéo, hdo necessariamente
o ofensor'®’%8 O custo social pode até mesmo ser partilhado entre o ofensor e a
coletividade, afinal, a coletividade também é beneficiada pela atividade privada!®.

O papel do direito frente as externalidades negativas € exposto por Vasco
Rodrigues ao destacar que algumas decisfes podem ser individualmente vantajosas
e eficientes, porém geram um custo social e podem néo ser eficientes do ponto de
vista coletivo. Desta forma, o papel do direito é regular a eficiéncia das atividades para
maximizar a eficiéncia no plano coletivo-social e minimizar as externalidades
negativas®®. A partir dessa premissa, no processo de interpretacdo que envolve os
contratos interempresariais, a analise devera levar em consideracdo ndo somente as
relacdes de lucro e prejuizo das partes, mas a sanidade do mercado como um todo,
ou, como dito acima, o plano coletivo-social.

Na analise de quem suportara o0s custos das externalidades, as
consequéncias econbmicas devem ser minuciosamente verificadas sob pena de
inviabilizar a atividade privada, que sao de extrema relevancia para o desenvolvimento

econdmico?®. Frise-se, a acdo estatal serve para corrigir as falhas de mercado e

197 COASE, Ronald. H. The problem of social cost. The Journal of Law and Economics. Vol. .
University of Virginia. October 1960. Disponivel em:
<http://econ.ucsb.edu/~tedb/Courses/UCSBpf/readings/coase.pdf>. Acesso em 15 fev. 2018, p. 2.

198 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e andlise
econbmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 119.

199 COASE, Ronald. H. The problem of social cost. The Journal of Law and Economics. Vol. lll.
University of Virginia. October 1960. Disponivel em:
<http://econ.ucsb.edu/~tedb/Courses/UCSBpf/readings/coase.pdf>. Acesso em 15 fev. 2018, p. 18.
200 RODRIGUES, Vasco. Analise Econémica do Direito. Coimbra: Editora Almedina, 2007, p. 42-44.
201 No original: “All solutions have costs and there is no reason to suppose that government regulation
is called for simply because the problem is not well handled by the market or the firm. Satisfactory views
on policy can only come from a patient study of how, in practice, the market firms and governments
handle the problem of harmful effects. Economists need to study the work of the broker in bringing
parties together, the effectiveness of restrictive covenants, the problems of the large-scale real-estate
development company, the operation of government zoning and other regulating activities. It is my belief
that economists, and policy-makers generally, have tended to over-estimate the advantages which
come from governmental regulation. But this belief, even if justified, does not do more than suggest that
government regulation should be curtailed. It does not tell us where the boundary line should be drawn.
This, it seems to me, has to come from a detailed investigation of the actual results of handling the
problem in different ways”. COASE, Ronald. H. The problem of social cost. The Journal of Law and
Economics. Vol. M. University  of  Virginia. October  1960. Disponivel em:
<http://econ.ucsb.edu/~tedb/Courses/UCSBpf/readings/coase.pdf>. Acesso em 15 fev. 2018, p. 16-17.
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buscar a alocacdo 6tima de recursos, da maneira mais favoravel e mais eficiente
possivel?®?,

No entanto, para Ronald Coase, a intervencédo estatal no direito privado em
regra ndo conduzira a melhor forma de eliminar ou reduzir as externalidades. A
solugdo mais adequada seria abrir para as partes a possibilidade de negociacéo de
modo que a reparacao recaia sobre aquela cuja acdo seja menos custosa, desde que
a negociacdo nado represente um custo elevado de transacdo?°:.

Os contratos interempresariais estdo inseridos em um contexto econémico,
social e juridico e, por isso, ndo estdo imunes aos efeitos da economia para a
sociedade e, neste segmento contratual, os reflexos ndo séo identificaveis com a
mesma facilidade que ocorre em outros contratos. Por isto, a escassez e as
caracteristicas dos bens de producéo permitem que se dé um tratamento diferenciado
aos contratos empresariais em razdo de sua relagdo mais clara com terceiros?%*.Desta
forma, sobrevindo a onerosidade excessiva em razdo da crise econdmica, por
exemplo, as externalidades sao sentidas ndo somente pelos credores, mas também
por toda a coletividade que os contratos interempresariais envolvem, tendo em vista
gue a inseguranca decorrente da crise apresenta consequéncias como aumento na
taxa de juros e rigor no mercado de crédito?%®, além de protecdo do capital frente ao
risco (aversao).

Como ja foi dito, a funcdo social secundaria do Direito € corrigir falhas de
mercado para permitir que as partes atinjam sua utilidade maxima. Para tanto, ele
tutela a estrutura de mercado e do ambiente em que 0s contratos séo realizados;
contudo, a distribuicdo de riqgueza entre as partes em sua devida proporcionalidade
deve ser respeitada?®®. A respeito desta finalidade econémica do contrato, em casos

de revisédo judicial de contratos de venda antecipada de soja, o Superior Tribunal de

202 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econbmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 93-94.

203 RIBERIO, Marcia Carla Pereira; AZOIA, Viviane Thais. A fun¢cdo social dos contratos e as
externalidades: Uma analise econdmica. Revista do Mestrado em Direito, Brasilia, V. 10, n. 2, p. 1-
29, jul-dez, 2016. Disponivel em:
<https://portalrevistas.ucb.br/index.php/rvmd/article/viewFile/7595/4774>. Acesso em: 18 dez, 2017, p.
22.

204 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Gestdo de contratos empresariais: intervencao e desenvolvimento
econdmico e socioambiental. Cadernos da Escola de Direito e RelagcfGes Internacionais da
Unibrasil. v. 7, n.7 (Jan/Dez 2007), Curitiba: UniBrasil, 2007, p. 172.

205 PINHEIRO, Armando Castelar; SADDI, Jairo. Direito, economia e mercados. 4. Reimpresséo. Rio
de Janeiro: Elsevier, 2005, p. 207.

206 TIMM, Luciano Benetti. Funcédo social do direito contratual no coédigo civil brasileiro: justica
distributiva vs. eficiéncia econémica. RIDB, Ano 1 (2012), n. 6, 3733-3789, p. 37.
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Justica ponderou que a funcao social ndo pode desconsiderar seu papel primério e
natural, que é o econdmico. Assim, ao efetivar promessa de venda futura, o produtor
deve calcular todos os custos em que podera incorrer: tanto os do contrato como
aqueles derivados das condicdes da lavoura?®’.

O caso é analisado por Luciano Timm e pondera a eficiéncia econémica da
deciséo. Trata-se de financiamento da producéo de soja realizado com capital privado.
Os investidores comprovam a producédo de maneira antecipada e, com isto, o produtor
se capitalizava para realizar o plantio que deveria ser entregue no ano seguinte. De
um ano para o outro, houve uma valorizagdo surpreendente da soja que ensejou O
ajuizamento de ac¢bes visando a revisdo do preco em virtude da imprevisibilidade
deste evento e também pela vedacdo ao enriquecimento ilicito. Deste modo,
postularam a suspensao da entrega dos produtos (soja) até decisao final sobre o caso.
Nas duas primeiras instancias, os produtores sairam vencedores para obter a revisdo
do preco; o Superior Tribunal de Justica, porém, reverteu as decisbes e determinou o
cumprimento das obrigacdes conforme os termos contratados. Nao obstante, nesse
interim os investidores endureceram as regras para aquisicdo antecipada e passaram
a considerar um novo risco para os contratos, que refletiu em seu custo e, por
consequéncia, na coletividade (produtores e consumidores).2%8

Deste modo, defende-se que a intervencéo deve ocorrer de forma moderada,
pois, ao contrario, gerard instabilidade juridica e inseguranca para o ambiente
econdbmico, acarretando mais custos de transacdo as partes com a negociacdo e
cumprimento dos contratos, podendo, também, originar externalidades negativas para
terceiros?%°,

Assim, caso a crise econbmica e seus reflexos restem considerados
imprevisiveis, merecerdo a devida atencdo das partes empresarias, pois “sua nao
eventualidade naturalmente faz com que seus contratos sejam os mais afetados pelas
externalidades™°. Se estiverem presentes 0s requisitos, a intervencdo judicial

ocorrera para protecao das partes, internalizando os impactos negativos da crise de

207 REsp 803.481-GO, rel. Min. Nancy Andrighi, 32 T., j. 28.06.2007, DJ 01.08.2007, p. 462; 32 T., REsp
783.404-GO, rel. Min. Nancy Andrighi, j. 28.06.2007, DJ 13.08.2007, p. 364;

208 TIMM, Luciano Benetti. Funcédo social do direito contratual no coédigo civil brasileiro: justica
distributiva vs. eficiéncia econémica. RIDB, Ano 1 (2012), n. 6, 3733-3789, p. 37.

209 | dem.

210 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira. Gestdo de contratos empresariais: intervengéo e desenvolvimento
econdmico e socioambiental. Cadernos da Escola de Direito e Relagcfes Internacionais da
Unibrasil. v. 7, n.7 (Jan/Dez 2007), Curitiba: UniBrasil, 2007, p. 175.
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maneira a permitir o cumprimento do contrato e a geracdo dos beneficios individuais

e sociais.

3.5 INCOMPLETUDE CONTRATUAL

Para a AED, uma importante caracteristica dos contratos é que estes sempre
serdo incompletos, o anverso do contrato completo ou fully specified contract,
“corresponde ao contrato hipotético, cujo conteldo especifica todas as possiveis
circunstancias, presentes ou futuras, que possam vir a ter reflexos na relagao
contratual e as consequéncias da sua verificagdo”?1:

Se tivéssemos que escolher as contribuicbes mais originais e férteis da
Andlise Econbmica para a Teoria do Contrato, num lugar cimeiro
colocariamos decerto a intuicdo da chamada <Incomplete — Contract Theory>
sobre as vantagens do < contrato incompleto> e a ponderacdo dos seus
inmeros corolarios, entre eles a colocagdo do instrumento contratual numa
posicdo intermédia entre, por um lado, o recurso ao mercado e ao seu
mecanismo de puros incentivos, e por outro lado o recurso a solugdes
integradas, com o0s seus mecanismos de comando e de dissipacéo do risco
— associando a opc¢éao contratual e, dentro dela, a opcéo sobre o acabamento

do clausulado contratual, a uma espécie de opgédo implicita entre <incentivo>
e < seguro>212,

Um contrato s6é podera ser considerado completo quando for capaz de
especificar todas as imperfeicées e assimetrias informativas das obrigacdes das
partes em face de todas as contingéncias, permitindo o melhor resultado possivel e
fornecendo a possibilidade de resolucdo de conflitos que surjam durante sua
execucdo?!®. Assim, as partes devem considerar toda e qualquer eventualidade capaz
de afetar o cumprimento do contrato e qual dos contratantes suportaria as
consequéncias de verifica-la, bem como determinar o remédio cabivel?4,

A incompletude decorre da impossibilidade de se pressuporem todos os
acontecimentos ou eventos ou “estados de mundo” que podem ocorrer na fase de
execucao contratual. O “estado de mundo” significa o conjunto de eventos exdgenos,

ou seja, além do controle previsivel das partes, capazes de influenciar os incentivos

211 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteragao superveniente das circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 59.

212 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 147.

213 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiénciaecondmica e restricdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
289.

214 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente das circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 59.
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dos contratantes e, por consequéncia, o resultado e a execug¢éo do contrato. O estado
de mundo caracteriza-se pela incerteza quanto a sua dinamica e seu valor?.

De acordo com Fernando Araujo, € uma constatacdo empirica e consensual
gue a negociacdo nem sempre revela um adequado nivel de previsao e de explicitacao
de todos os aspectos que uma estipulagdo mais completa poderia abarcar,
“‘nomeadamente a descrigdo mais exaustiva do objeto do contrato, a enumeracéo das
contingéncias susceptiveis de interferirem na onerosidade do contrato, a definicdo dos
<standards> de cumprimento, de incumprimento ou de cumprimento defeituoso” 2.

Sa&o duas as causas de incompletude nos contratos. A primeira esta na
esséncia do processo decisorio que é conduzido ndo pelo Homo oeconomicus, mas,
sim, por seres humanos, sujeitos as limitacBes inerentes a qualquer processo
decisério, como a eventual incompletude e imperfeicdo de suas fontes de informacéo
e as limitagcbes cognitivas de analise da informacdo e influéncia de decisbes
anteriores?’. No ambito contratual, a racionalidade limitada estara na ndo-regulacdo
de uma dada matéria contratual pelas partes por desconhecimento da informacéo
onde se alicerca a necessidade da regulacdo, por mero esquecimento (se a matéria
ja era previsivel no momento da celebragdo do contrato) ou por forca da natureza
imprevisivel do acontecimento superveniente que veio a gerar a necessidade de
regulacéo®®®,

Sobre a presenca destas lacunas informativas em contratos interempresariais,
Maria Paula dos Reis Vaz Freire expde que a organizacao empresarial ndo surgiria
em um ambiente de informacéo perfeita e de custos de transacdo zero, pois as
‘empresas formam-se quando ndo se verifica um, ou ambos, dos seguintes

pressupostos: a realizagdo de contratos completos e a simetria informativa”219220,

215 CLERICO, Giuseppe. Incompletezza del contrato e responsabilita delle parti. In Rivisita critica
del diritto privato, Napoli: Casa Editrece Dott. Eugenio Jovene S.R.L., n. 3, ano 23, p. 593, nota 1, set.
2005.

216 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 148.

217 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteragao superveniente das circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 61.

218 |dem, p. 62.

219 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiéncia econdmica e restrigcdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
288.

220 Sobre contrato completo e simetria informacional. Idem: “A celebracdo de um contrato completo
significa que as partes podem prever todas as contingéncias possiveis e que podem, sem custos,
reduzir a escrito essas previsdes e 0s comportamentos que, perante elas, devem ser adoptados. Por
seu turno, a simetria informacional pressupde que os intervenientes numa transacc¢ao tenham o mesmo
nivel de conhecimento sobre a realidade, 0 mesmo tipo de incentivos ou motivagdes.
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A segunda causa de incompletude contratual refere-se aos custos de
transacéo implicados numa negociagao exaustiva. A busca por um contrato completo
pode esbarrar na necessidade de uma peculiar ponderacao do custo vs beneficio de
se obterem todas as informacdes®?! capazes de retirar a eficiéncia pressuposta
daquele pacto; no entanto, “as partes podem até equacionar integrar alguns tipos de
cldusulas ao contrato, mas sao impelidos a ndo o fazer pela onerosidade, ou
incapacidade de previsdo”??2.

As relacBes comerciais apresentam uma conexao direta e proporcional com
0s custos de transagcdo implicados pelo processo de negociacdo, pela efetiva
celebracéo e pela fiscalizacao da execucao do contrato. As elevadas complexidade e
incerteza atreladas aos custos para o respectivo processamento de tais informacdes
podem exceder as vantagens que obteriam do negdcio. Diante disto, as partes fazem
a opc¢ao consciente e voluntaria de se absterem de regular uma determinada situacao.
Enquadram-se, aqui, as situagdes de cuja possibilidade de materializacéo futura as
partes tém consciéncia; porém, considerando a reduzida probabilidade de ocorréncia
do evento e os custos de obter elementos necessarios para tomar uma decisédo
informada sobre a regulagcéo e o risco do dissenso, tais situagcdes podem levar as
partes a se arriscar em um contrato incompleto??3.

No ambito econdmico, o0 inacabamento contratual representa uma
insuficiéncia na especificagdo das situacbes emergentes do contrato, com
possibilidade de repercutir em niveis indesejaveis de litigiosidade. Contudo, ha dois
sentidos que devem ser considerados, quais sejam, o inacabamento deliberado em
gue as partes reservam a possibilidade de explorar o inacabamento no futuro (de boa
ou ma-fé) ou o inacabamento estrutural, que significa a margem de incerteza que
acompanha as rela¢des duradouras e se relaciona com as circunstancias impossiveis
de serem previstas em razdo da impossibilidade fisica (racionalidade limitada) ou

financeira (custos préoximos do resultado contratual ou superiores a eles)??*.

221 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 148.

222 FREIRE, Maria Paula dos Reis Vaz. Eficiéncia econdmica e restrigcdes verticais —os argumentos
de eficiéncia e as normas de defesa da concorréncia. Alameda da Universidade: Lisboa, 2008, p.
291.

223 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracao superveniente das circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 63-64.

224 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 156-158: “O do
inacabamento deliberado ou estratégico (aquele que honestamente visa alcancar um nivel 6ptimo de
complemento ou aquele que maliciosamente visa deixar intersticios no clausulado para serem
explorados ex post) — também por vezes designado como inacabamento contratual <endégeno>. O do
inacabamento estrutural, ou seja aquela margem inerradicavel de incerteza que sempre acompanha as
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Em sentido semelhante, Robert Cooter e Thomas Ulen mencionam que o
inacabamento contratual pode ser voluntério (estratégico) ou involuntario (assimetria
informacional). A titulo de ilustracdo, um contrato pode n&do dizer nada sobre a
possibilidade de que um sequestro feche o aeroporto e isso impede o vendedor de
fornecer mercadorias pontualmente. Talvez as partes deixem esta lacuna no contrato
por ndo preverem a possibilidade de um sequestro. Os riscos remotos néo justificam
0 custo da negociacéo e elaboracado das condi¢cdes para que sejam alocados, ou uma
lacuna deliberada por ser deixada no contrato por razdes psicolégicas, como, por
exemplo, quando um casal promete se casar e silencia sobre a possibilidade de
divércio??S.

Assim, as partes podem optar pela elaboracdo de um contrato
intencionalmente incompleto, com clausulas de regulamentacdo rigidas, com
distribuicdo de riscos precisos e inalteraveis, independentemente de quaisquer
interferéncias no equilibrio do contrato decorrentes de alteragdes supervenientes,
como um contrato de compra e venda que ndo variard em funcdo de quaisquer
alteracdes nos custos de producédo causadas, por exemplo, pelas matérias-primas.
Neste modelo, as partes se sentirdo motivadas a empreender investimentos
especificos na relacdo, tomando medidas preventivas de reducdo dos riscos, nos
termos que Ihes compete suportar. Alternativamente, as partes podem optar por
redigir o contrato com clausulas flexiveis, dependentes de acordo por deciséo ulterior
das partes ou por materializacdo de determinada circunstancia. A vantagem desta
modalidade é a adequacao, com a eficiéncia ex ante e ex post e manutencdo dos
interesses juridicos das partes. Ndo obstante, existe o risco de as partes se
comportarem oportunisticamente para adaptar o contrato apenas para seu proprio
beneficio e ndo em prol da manutencéo de seu equilibrio inicial??®.

Ante a realidade das rela¢cdes comerciais, a incompletude contratual pode ser
considerada como um fenémeno multifatorial heterogéneo, podendo um mesmo

contrato reunir varias incompletudes alicercadas em causas distintas e

relacdes contratuais ndo-instantdneas, e que seria fisicamente impossivel ou economicamente
impraticavel tentar resolver (aquilo que o proprio direito acaba por reconhecer ao admitir para todos os
contratos, independentemente do respectivo grau de acabamento, situacdes de alteracdo das
circunstancias e de impossibilidade superveniente”.

225 COOTER, Robert; ULEN, Thomas, "Law and Economics, 6th edition" (2016). Berkeley Law
Books. Book 2. Disponivel em < https://scholarship.law.berkeley.edu/books/2/>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 223.

226 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente das circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 67-71.
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simultaneamente em mais de uma causa, como, por exemplo, no raciocinio
econdmico para uma das partes e nos limites de racionalidade para a outra. Sendo
assim, esta caracteristica resta presente em contratos interempresariais em razao da
complexidade das operacdes e dos elevados custos. Por este motivo, a incompletude
tem sido considerada como uma caracteristica necessaria destes contratos por lhes
conferir a flexibilidade indispensavel para sua sobrevivéncia e adaptacfes de seu
status quo??’.

Assim, com base na presenca relevante dos custos de transacdo e na
racionalidade limitada das partes acerca de um futuro evento estrutural ou
involuntério, em que pese o profissionalismo e a boa-fé das partes empresarias, 0
contrato resta incompleto. Por isto, permite-se a abertura do regulamento contratual
com superveniéncia de alteracdo das circunstancias que ensejaram a realizacao do
negdécio??®, desde que a onerosidade seja decorrente de fatos que extravasem a alea

normal do negdcio realizado.

2271 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente das circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 67.

228 BANDEIRA, Paula Greco. O contrato incompleto e a andlise econdmica do direito. Quaestio
luris, vol. 8, n. 04, Nimero Especial. Rio de Janeiro, 2015, p. 2696-2718, p. 2705.
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4 REVISAO DOS CONTRATOS POR ONEROSIDADE EXCESSIVA

A evolucédo dos contratos na historia é resultado de uma transmutacdo da
economia de escambo para uma economia monetaria em que as circunstancias
supervenientes da vida social e econdmica podem influenciar o patriménio material e
moral do individuo, que passa a buscar um equilibrio no valor da contraprestacéo??°.
No entanto, a celebracdo de contratos é rodeada de diversas circunstancias que por
vezes se alteram em razdo de incertezas econdémicas que orbitam as variaveis
enddgenas?®® ou exdgenas?3!, podendo ocasionar a onerosidade contratual e
desequilibrar a equidade contratual.

Com isto, tanto o equilibrio relativo das prestacfes quanto o escopo contratual
podem ser afetados, seja com a desvantagem superveniente de uma das partes ou
quando a regulacgédo derivada do contrato for afetada em seu sentido inicial®®?. Nestas
condig¢oes, “compreende-se que seja estéril qualquer tentativa de retirar, dos preceitos
legais dedicados a alteracdo das circunstancias, um sentido Gtil, com recurso as
regras tradicionais de interpretacdo da lei"%,

O ordenamento juridico apresenta resposta legislativa nos artigos 478 a 480
do Cdbdigo Civil para permitir a revisdo ou resolucdo do contrato. Deste modo, €
relevante estudar a referéncia italiana do instituto da onerosidade excessiva®** até a
sua insercao no Caodigo Civil Brasileiro de 2002 e os requisitos necessarios para

ativacdo do clausulado revisional.

229 MERENIUK, Ruy Orlando. Teoria da Imprevisdo: a Doutrina Keynesiana Frente ao Codigo Civil.
1. ed. (ano 2005), 6. reimp. Curitiba: Jurua, 2011, p. 59.

230 variavel determinada por forcas que operam dentro do sistema em estudo e em que esta inserida.
No mercado de café, por exemplo, o controle estatal de estoque, determinando oferta compativel com
a procuragdo, € um elemento incorporado ao modelo e que pode determinar os pregos do produto no
mercado internacional. SANDRONI, Paulo. Novissimo Dicionério de Economia. 2. ed. S&o Paulo:
Best Seller, 2002, p.630.

231 Variavel determinada por forgas externas ao modelo em consideracdo. O mercado de café, por
exemplo, sofre influéncia das condi¢ées climaticas. E uma variavel independente do modelo, mas que,
ao provocar uma eventual reducdo da oferta do produto, aumenta sua cotagdo internacional.
SANDRONI, Paulo. Novissimo Dicionario de Economia. 2. ed. Sdo Paulo: Best Seller, 2002, p. 630.
232 CORDEIRO, Antonio Menezes. Da boa fé no direito civil (tese de doutoramento). 7. reimpressao.
Coimbra: Almedina, 2017, p. 903.

233 CORDEIRO, Ant6nio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das obrigac6es: cumprimento
e ndo cumprimento, transmisséo, modificacdo e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p.
553.

234 MERENIUK, Ruy Orlando. Teoria da Imprevisdo: a Doutrina Keynesiana Frente ao Cédigo Civil.
1. ed. (ano 2005), 6. reimp. Curitiba: Jurua, 2011, p. 59.
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4.1 A MATRIZ ITALIANA DA ONEROSIDADE EXCESSIVA

Em razéo da influéncia que elas exercem sobre o Cdédigo Civil brasileiro e
porque é preciso delimitar o escopo do trabalho e restringir a analise a pontos
determinados, optou-se por apresentar a onerosidade excessiva pelos olhos da
legislacdo e doutrina italianas. Apesar de existir uma discussao sobre qual teria sido
a influéncia destas disposicdes no Caodigo Civil Brasileiro, prepondera a corrente
doutrinaria que admite que a matriz tedrica teria sido a da onerosidade excessiva
prevista no art. 1.46723° do Cddigo Civil Italiano de 1942.236

A revisdo contratual retorna aos holofotes juridicos na primeira metade do
século XX por meio dos estudos de Giuseppe Osti, que recebeu a influéncia das
monografias alemas, com destaque para a teoria da pressuposicdo de Windscheid?%’.
No curso da Primeira Grande Guerra, foi editada legislagédo esparsa (Decreto-Lei
Italiano 739/1915) regulando a possibilidade de revisdo dos contratos em raz&o deste
acontecimento. Nao obstante, nas demais situacfes permanecia vigente o principio
do pacta sunt servanda.

O ressurgimento das teorias revisionistas ocorreu em razdao da crise
econbmica oriunda, em grande parte, dos reflexos da Primeira Guerra Mundial. O
ambiente conturbado, que teve como fator mais conhecido a chamada Crise de 1929,
influenciou em certa medida o Cédigo Civil Italiano, que, embora destaque em seu
artigo 1.3722% a forca obrigatéria dos contratos, admite a possibilidade de resolucéo

do pacto em razdo da superveniente excessiva onerosidade da prestacéo, aplicada

235 Art. 1467. Contratto con prestazioni corrispettive. Nei contratti a esecuzione continuata o periodica
ovvero a esecuzione differita, se la prestazione di una delle parti &€ divenuta eccessivamente onerosa
per il verificarsi di avvenimenti straordinari e imprevedibili, la parte che deve tale prestazione pud
domandare la risoluzione del contratto, con gli effetti stabiliti dall'articolo 1458.

La risoluzione non puo essere domandata se la sopravvenuta onerosita rientra nell'alea normale del
contratto.

La parte contro la quale € domandata la risoluzione puo evitarla offrendo di modificare equamente le
condizioni del contratto. ITALIA. R.D. 16 marzo 1942, n. 262 Gazetta Ufficiale, Roma, 1942. Disponivel
em: <http://www.jus.unitn.it/cardozo/obiter_dictum/codciv/Codciv.htm>. Acesso em 15 fev. 2018.

23 COSTA, Judith Martins. A Revisdo dos Contratos no Cddigo Civil Brasileiro. Rivista di Diritto
Dell'lntegrazione e Unificazione del dieitto in Europa e in América Latina, n. 16, 2003, p. 144-150.

237 OSTI, Giuseppe. Clausola “rebus sic stantibus”, Novissimo Digesto Italino. v. 3. Turim: Utet, 1964
238 Art. 1372. Efficacia del contratto. Il contratto ha forza di legge tra le parti. Non puo essere sciolto che
per mutuo consenso o per cause ammesse dalla legge. ITALIA. R.D. 16 marzo 1942, n. 262 Gazetta
Ufficiale, Roma, 1942. Disponivel em:
<http://www.jus.unitn.it/cardozo/obiter_dictum/codciv/Codciv.htm>. Acesso em 15 fev. 2018.
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aos contratos de execucado continuada ou periddica e para os de trato diferido (artigos
1.46723%0 e 1.46824),

Segundo Vicenzo Roppo, as regras legislativas dos supracitados artigos
exigem a presenca de quatro requisitos: (i) a execucao contratual deve ser continuada,
periédica ou diferida com relacdo ao momento de conclusdo do contrato; (ii) a
obrigacdo da prestacdo contratual ainda néo deve ter se exaurido, ou seja, nao pode
ter sido integralmente cumprida no momento em que houve a alteragcdo de
circunstancias. Desta forma, a obrigacdo deve estar em “curso”, pois, se concluida,
saira da esfera de atuacdo do devedor e se tornara patriménio do credor, afastando,
assim, a necessidade de qualquer remédio para reconsideragcdo do pacto; a
onerosidade excessiva deve atingir direta e objetivamente a prestacdo ainda nao
finalizada; (iii) a onerosidade deve ser superveniente e excessiva?*l. A arguicdo da
onerosidade excessiva somente poderd ser ponderada caso fique evidenciado o
nascimento de uma nova situacdo econdémica do contrato, ou seja, ndo inserida na
alea normal do negdcio. O risco contratual assumido pelas partes pode ser entendido
como a “nogao econdmica pela qual se deve entender a regular mutagao de valor que
a prestacao pode sofrer, dada a sua natureza e o tipo de relacdo contratual a que
pertence”*2. O risco contratual deve ser aferido com base nas regras tipificadas em
lei e também nas nuances contratuais (objeto, clausulas, conjuntura em que o contrato

esta inserido, etc.)?*3; (iv) o evento superveniente deve ter sido extraordinario e

239 Art. 1467. Contratto con prestazioni corrispettive. Nei contratti a esecuzione continuata o periodica
ovvero a esecuzione differita, se la prestazione di una delle parti & divenuta eccessivamente onerosa
per il verificarsi di avvenimenti straordinari e imprevedibili, la parte che deve tale prestazione pud
domandare la risoluzione del contratto, con gli effetti stabiliti dall'articolo 1458. La risoluzione non puo
essere domandata se la sopravvenuta onerosita rientra nell'alea normale del contratto. La parte contro
la quale &€ domandata la risoluzione pud evitarla offrendo di modificare equamente le condizioni del
contratto. ITALIA. R.D. 16 marzo 1942, n. 262 Gazetta Ufficiale, Roma, 1942. Disponivel em:
<http://www.jus.unitn.it/cardozo/obiter_dictum/codciv/Codciv.htm>. Acesso em 15 fev. 2018.

240 Art. 1468. Contratto con obbligazioni di una sola parte. Nell'ipotesi prevista dall'articolo precedente
se si tratta di un contratto nel quale una sola delle parti ha assunto obbligazioni, questa pud chiedere
una riduzione della sua prestazione ovvero una modificazione nelle modalita di esecuzione, sufficienti
per ricondurla ad equita. ITALIA. R.D. 16 marzo 1942, n. 262 Gazetta Ufficiale, Roma, 1942. Disponivel
em: <http://www.jus.unitn.it/cardozo/obiter_dictum/codciv/Codciv.htm>. Acesso em 15 fev. 2018.

241 ROPPO, Enzo. O contrato. Trad. Ana Coimbra e M. Januario Gomes. Coimbra: Almedina, 1988, p.
1023.

242 PINO, Augusto. La excesiva onerosidad de la prestacion. Traducao de F. Mallol. Barcelona:
Bosch, 1959, p. 90.

243 ROPPO, Enzo. O contrato. Trad. Ana Coimbra e M. Januario Gomes. Coimbra: Almedina, 1988, p.
1.025. O autor também esclarece ser previsivel que, genericamente, haja uma guerra no futuro; € um
pouco menos previsivel que a futura guerra ocorra entre Israel e os paises arabes; é ainda menos
previsivel — e, assim, imprevisivel — que a guerra arabe-israelense se inicie nos proximos dez dias e
acarrete o fechamento do Canal de Suez. Desta forma, se propfe a gradagdo aos eventos
supervenientes: Sao previsiveis fatos com 50% de chance de se verificarem, imprevisiveis fatos com
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imprevisivel, deve ser considerado de acordo com o que poderia ser previsivel ao
homem médio, sem olvidar a natureza contratual, a capacidade dos contratantes, as
condicbes de mercado e cada um dos demais elementos individuais que foram
inseridos no contrato?#4,

Hugo T. Yamashita identifica mais um elemento na jurisprudéncia italiana
presente em razao dos altos indices de inflacdo, qual seja, a (v) ndo-generalidade do
evento superveniente, determinando que, “se o evento tem feicdo generalizada e
atinge a largo grupo social, era de certa forma previsivel sua ocorréncia”; no entanto,
a medida da alteracao proporcionada pelo fato inesperado também deve ser analisada
e ponderada. Assim, se a taxa de inflagdo estiver proxima de 2%, seria imprevisivel
gue esse indice rapidamente alcancasse a marca de 9%; no entanto, essa mesma
taxa (9%) nado seria imprevisivel caso, no momento da celebracdo do contrato, a
inflagdo estivesse proxima de 7,5%24.

Ademais, a doutrina italiana, para dar maior amplitude ao instituto, trata os
conceitos de imprevisibilidade e extraordinariedade como “sin6nimos”?#¢ e, ainda,
flexibiliza o parametro a ser utilizado para aferir a “previsibilidade” do evento, ou seja,
se no passado um fato nao foi aceito como imprevisivel, hoje pode ser reconhecido
como tal para autorizar a aplicacédo da clausula revisional®*’.

Em termos praticos, quando proposta a acdo para resolucdo contratual por
onerosidade excessiva a contraparte tera a oportunidade de se defender e oferecer a
modificacdo equitativa das condicdes contratuais para evitar o referido desfecho. O
artigo 1.467 do Cadigo Civil Italiano faz a previsdo de “equidade” ndo no sentido de
“‘justica contratual”, mas sim como um critério técnico para evitar a resolucéo do pacto.
Neste caso, a analise do juiz deve ser para retomada do preco justo, trazendo o
contrato de volta ao programa estabelecido pelas partes (equilibrio originario)?48. Vale

frisar que a lei italiana ndo confere a possibilidade de o autor pedir a recomposicéo

até 0,5% de probabilidade de acontecer; j& para um fato com cerca de 10% de probabilidade, a questéo
serd discutivel.

244 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisdo contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 124.

245 |dem, p. 124-125.

246 \/IEGAS, Claudia Mara de Almeida Rabelo. A revisao judicial dos contratos sob a 6tica do direito
contemporaneo. Curitiba: Jurua, 2012, p. 163.

247 ROPPO, Enzo. O contrato. Trad. Ana Coimbra e M. Januario Gomes. Coimbra: Almedina, 1988, p.
1026.

248 \/IEGAS, Claudia Mara de Almeida Rabelo. A revisao judicial dos contratos sob a 6tica do direito
contemporaneo. Curitiba: Jurua, 2012, p. 164.
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contratual, nem que o juizo o faca de oficio. Assim, é necessaria a voluntaria

requisicédo do réu neste mister?4°,

4.2 A REVISAO E RESOLUCAO DOS CONTRATOS POR ONEROSIDADE
EXCESSIVA NO CODIGO CIVIL BRASILEIRO DE 2002

No inicio do século XX, com a influéncia europeia, os juristas brasileiros
passaram a discutir a possibilidade de revisdo dos contratos em razdo da onerosidade
excessiva. O Caddigo Civil de 1916 se orientou pela ideologia francesa, com uma
codificacéo liberal sem preocupacdo com a questédo social e a importancia desta no
ambito contratual. O pensamento da época é reverberado por Arnold Wald?®°:

O Cadigo fora feito para um mundo estavel, com moeda firme, em que os
contratos ndo deveriam sofrer maiores altera¢cdes independentemente da
vontade das partes. Era ainda o mundo dos fisiocratas, do laissez-faire,
laissez-passer, para o qual Clévis fez o seu projeto. Ja se disse, alias, que o

Cdbdigo nasceu velho para a sua época. Assim sendo, era evidente que nao
se preocupasse com o problema da imprevisao.

No entanto, diante de grandes acontecimentos negativos na economia
mundial, como as Grandes Guerras e a Grande Depresséo de 1929, e na economia
nacional posteriormente, com a inflacdo e a desvalorizacdo da moeda, a discussao
sobre a rebus sic stantibus foi retomada, com posicionamentos favoraveis e
contrarios. Em sentido contrario ao revisionismo, os argumentos orbitavam na
obrigatoriedade de cumprimento das avencas contratuais®®! e, ainda, discutiam que a
falta de legislacdo sobre o assunto ndo poderia fazer presumir a possibilidade de
revisdo por onerosidade excessiva?®?. Desta forma, para Pontes de Miranda?®3, aquele
gue contrata deveria arcar com as consequéncias das alteracdes do ambiente em que
se contratou, independentemente dos aspectos da mudanca, porque seria natural que
0 ambiente onde se contratou sofresse alteracbes, mesmo durante o cumprimento das

obrigagoes.

2499 ROPPO, Enzo. O contrato. Trad. Ana Coimbra e M. Januario Gomes. Coimbra: Almedina, 1988, p.
1028.

250 WALD, ARNOLD. Direito Civil: direito das obrigac6es e teoria geral dos contratos. 21. ed. Sdo
Paulo: Saraiva, 2013, p. 332.

251 NONATO, Orozimbo. Aspectos do modernismo juridico. Boletim juridico dos advogados
brasileiros. Sdo Paulo, n. 3, 1958, p. 106.

252 AZEVEDO, Philadelpho. Aplicacdo da clausula rebus sic stantibus ou dirigismo na vida
contratual. Revista dos Tribunais, Sdo Paulo, n. 145, 1956, p. 226.

253 PONTES DE MIRANDA, Francisco Cavalcanti. Tratado de direito privado. Tomo IV: Validade.
Nulidade. Anulabilidade. 2. ed. Rio de Janeiro: Editor Bors6i, 1954, p. 74.
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A favor do revisionismo contratual, as teses eram baseadas na boa-fé dos
contratantes, que, caso pudessem antever uma profunda modificagcado nas condigbes
contratuais, nunca fariam a opc¢édo pela contratacdo?®*. Portanto, deveria haver uma
limitacdo de riscos nos contratos com producdo de efeitos ao longo do tempo?°®,
sobretudo se o sinalagma apresentasse um sacrificio insuportavel para uma das

partes?®®. Arnold Wald analisa a possibilidade de revisdo?®’:

Reconheceu-se, assim, que em todo contrato existe, implicito ou explicito, o
direito subjetivo do contratado ao equilibrio econémico e financeiro. Quando
ocorre uma ruptura do equilibrio inicial, em detrimento de uma das partes,
esta tem o direito ao restabelecimento desse equilibrio, mediante o
pagamento, pela outra, de complemento ou reajuste de preco. Conforme
destaca a doutrina, a regra € aplicAvel mesmo quando ndo consta
expressamente do contrato, uma vez que constitui verdadeira condittio juris
implicita em todo contrato. Em recente estudo, o Prof. Julian Chacel, da
Fundacéo Getulio Vargas, [...] invocando a ligdo de Frank H. Knight, na sua
obra classica Uncertainty, Risk and Profit, conclui o ilustre economista
brasileiro que normalmente cabe ao empresario, nos contratos bilaterais,
aceitar os riscos, mas ndo deve arcar com as situacdes decorrentes da
incerteza, por ndo ter sido quantitativamente mensuravel e ndo ser previsivel,
nem evitavel.

Em que pese silente o Cddigo Civil de 1916 sobre a possibilidade de revisao
contratual, os juristas evoluiram a discussao para aceitar a revisao, inicialmente no
campo doutrinario até chegarem respostas positivas da jurisprudéncia. Eis as

consideracdes de José Maria Othon Sidou?®® a este respeito:

E irrelevante o fato da morosa preparacdo do Cadigo Civil desde que Clovis
Bevilacqua retomou a tantas vezes e em tantas maos frustrado propoésito. O
inegavel é que, em 1916, o Cédigo ja devia aparecer mais diligente, apés seu
longo jornadear, quanto as crises de transformagéo que o mundo enfrentava
evidenciando uma nova era; crises de natureza econdémica, politica, social e
juridica.

Todavia, movido pelo proposito confesso de ‘ndo romper com o passo nem
revolucionar o direito’, o Cédigo s6 poderia ter nascido senecto’. [...].

A doutrina cedo entendeu que, se o corpo civil de 1916 nada diz em favor da
teoria revisionista dos contratos, nada opde expressamente a ela.

Rumando neste norte, a jurisprudéncia também passou a entender que, pelo
menos com subsidio em seu contelido, o Cédigo, ndo se opondo, transige

254 LINS, Jair. A clausula rebus sic stantibus. RF, Rio de Janeiro, n. 55, 1923, p. 512.

25 ROCHA, Arthur. Da intervencdo do Estado nos contratos concluidos. Rio de Janeiro: Irméos
Pongetti, 1932, p. 150.

25 FONSECA, Arnoldo Medeiros da. Caso fortuito e teoria da imprevisao. 2. ed. rev. e ampl. Rio de
Janeiro: Imprensa Nacional, 1943, p. 193.

257 WALD, Arnold. Revisédo de valores no contrato: A corregdo monetaria, a teoria da imprevisao
e o direito adquirido. Sao Paulo, v. 647, 1989, p. 27.

258 Introduzindo o tema: “N&o havia razdo, nem histdrica, nem doutrinaria, tampouco circunstancial e
muito menos moral, para que, ao ser codificado, o direito civil brasileiro espancasse o principio da sua
intimidade. SIDOU, J. M. Othon. A revisao judicial dos contratos e outras figuras juridicas: a
clausula rebus sic stantibus; dos efeitos da fianca; empresa individual de responsabilidade limitada. Rio
de Janeiro: Forense, 1984, p. 78-95.
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indiretamente em concurso do buscado desiderato, ao estatuir, no art. 5° da
Introducao, que — ‘na aplicagao da lei, o juiz atendera aos fins sociais a que
ela se dirige e as exigéncias do bem comum’. [...].

Como quer que seja, 0 certo é que a teoria revisionista teve o batismo
judiciario em 1930, com a sentenca do entdo Juiz Nelson Hungria, quem,
corajosamente, reconheceu e admitiu a interrupcdo contratual por motivo
superveniente. [...].

Em decisdo tomada por sua 22 Turma, a 25.8.1950, no Recurso
Extraordinario n. 91.715, relatado pelo Ministro Rocha Lagoa, o STF acolheu
a teoria emanada da Justica do Trabalho.

Enfim, parece certo afirmar que, a partir de entéo, a jurisprudéncia brasileira
se vem orientando no sentido do acordao do Tribunal de Justica de Sé&o
Paulo, tomado em 4.9.1950 e recolhido pela Revista dos Tribunais, a p. 177
de seu volume 191: “A teoria da revisao, aos poucos, vai sendo acolhida pela
jurisprudéncia, porque em face da injustica do convencionado, do
desequilibrio evidente, da ruina talvez a alguma das partes, ndo é possivel
gue o juiz cruze os bracos.

Além disto, a lacuna no codigo civil restou suprida por leis esparsas, como,
por exemplo, o Cddigo de Defesa do Consumidor (Lei n. 8.078/1990), a Lei de
LocacOes (Lei n. 8.245/1991), a Lei de Licitagbes (Lei n. 8.666/93) e a antiga Lei
Concorrencial (Lei n. 8884/1994), até a positivacdo da revisdo dos contratos no
Cadigo Civil Brasileiro de 2002. Neste, encontram-se positivados nos artigos 317, 478,
479 e 480%° os requisitos objetivos para permitir a utilizacdo do instituto da

onerosidade excessivaZto:

Art. 317. Quando, por motivos imprevisiveis, sobrevier desproporgdo
manifesta entre o valor da prestacdo devida e o do momento de sua
execucao, podera o juiz corrigi-lo, a pedido da parte, de modo que assegure,
guanto possivel, o valor real da prestacao.

Art. 478. Nos contratos de execucdo continuada ou diferida, se a prestacéo
de uma das partes se tornar excessivamente onerosa, com extrema
vantagem para a outra, em virtude de acontecimentos extraordinarios e
imprevisiveis, podera o devedor pedir a resolugdo do contrato. Os efeitos da
sentencga que a decretar retroagirdo a data da citagcéo.

Art. 479. A resolucdo podera ser evitada, oferecendo-se o réu a modificar
equitativamente as condic¢des do contrato.

Art. 480. Se no contrato as obrigacdes couberem a apenas uma das partes,
podera ela pleitear que a sua presta¢ao seja reduzida, ou alterado o modo de
executd-la, a fim de evitar a onerosidade excessiva.

A respeito do artigo 317 do Cddigo Civil, cumpre explicar que este se aplica a
correcdo de prestacdes pecuniarias, conferindo ao juiz a possibilidade de readequa-
las na hipotese de variagéo do seu valor em raz&o de eventos imprevisiveis. O objetivo

deste dispositivo € promover a “reposi¢ao do poder aquisitivo da moeda [hiperinflacao,

259 BRASIL. Lei n. 10.406, de 10 de janeiro de 2002. Diario Oficial, Brasilia, DF, 2002. Disponivel em:
<http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.

260 ASSI|S, ARAKEN de. Comentarios ao Cédigo Civil brasileiro. v.5: do direito das obrigacGes / Rio
de Janeiro: Forense, 2007, p. 713.
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maxidesvalorizagdo cambial, deflagdo exagerada, etc.] como meio de pagamento”?6.
Afora as dividas em dinheiro, cuja teoria encontra-se alicercada no artigo 317 do
Cadigo Civil, as demais questdes contratuais recaem para a regra do artigo 478 e
seguintes do Codigo Civil?62263,

Atendendo a ordem constitucional, as rela¢des contratuais passaram a ser
cobertas pelos principios da socialidade, operabilidade e eticidade?®*. As nocées de
cooperacao e colaboracao estdo compreendidas na boa-fé objetiva e devem permear
intrinsicamente as veias do contrato, devendo ser guardadas pelas partes a todo
momento da relagdo contratual, inclusive em momentos de desequilibrio econémico
superveniente e imprevisivel. Ambas as partes devem agir com lealdade, mesmo
diante de evento desfavoravel ao tramite contratual, permitindo ou favorecendo a

continuidade do contrato e a geracdo de efeitos benéficos?6°.

261 AZEVEDO, Antonio Jungueira de. Relatério Brasileiro sobre a revisdo contratual apresentado
para as Jornadas Brasileiras da Associacdo Henri Capitant. In: AZEVEDO, Antdnio Junqueira.
Novos Estudos e Pareceres de Direito Privado. Sdo Paulo: Saraiva, 2004, p. 187.

262 | EAES, Luis Gast&o Paes de Barros. Resolucdo por onerosidade excessiva. Revista de Direito
Mercantil, Industrial, Econdmico e Financeiro, Séo Paulo, v. 54, n. 140, 2005, p. 28.

263 |dem, p. 29. “No anteprojeto apresentado pela Comissido Revisora e Elaboradora, o entdo art. 311
facultava ao juiz, a pedido da parte, ‘atualizar o valor da moeda’, ‘quando houver desproporg¢ao
manifesta entre o valor da prestacéo devida e o do momento da execucéo, de modo a preservar, quanto
possivel, a equivaléncia das prestagdes’. Na Camara dos Deputados, o dispositivo, ja enumerado como
art. 317, continuava a frisar expressamente que a idéia era a manutengdo da equivaléncia das
prestagdes ‘quando ocorrer a desvalorizagdo da moeda’. No Senado, depois da tentativa de suprimir o
dispositivo, o presidente da Comissdo Revisora e Elaboradora ponderou da conveniéncia da
manutenc¢do do dispositivo, voltando a redagdo do anteprojeto, com referéncia tépica a ‘desvalorizagéo
da moeda’, que foi excluida da redagao final, por considera-la implicita, na sequéncia dos artigos,
incluindo-se, porém, no suporte fatico, o atributo da imprevisibilidade, que ndo havia na redagéo
primitiva”.

264 Entre os principios basicos que norteiam a elaborac¢do do novo Codigo Civil brasileiro destacam-se
os referentes a eticidade, a socialidade e a operabilidade, os quais representam a assimilacéo de novos
valores do ordenamento juridico. Quanto a socialidade, procurou-se minimizar a marcante
individualidade que impregnara o Cddigo Civil de 1916, heranca do lluminismo e da pandectistica
alem&, fazendo predominar o aspecto social. Dentro dessa linha, inseriu-se a previsdo de que o0s
contratos devem atender sua fungéo social. O principio da operabilidade manifesta-se pela facilidade
na interpretacdo, integracdo e aplicacdo das regras insertas no texto legal, procurando-se evitar o0s
excessos advindos de uma linguagem predominantemente técnica. O principio da eticidade, objeto
deste estudo, consagra a presenca de valores éticos no ordenamento, sem descurar-se dos aspectos
mais rigorosamente coltados para a técnica juridica e precisao linguistica. Por isto, € comum observar
no novo Caodigo certas regras que levam em considerag&o o fim econébmico ou social, a boa-fé e os
bons costumes. Levando-se em conta que a técnica juridica ndo pode se sobrepor aos valores éticos
que devem orientar a celebracao dos contratos [...]. que levam em consideracdo o fim econémico ou
social, a boa-fé e os bons costumes. Levando-se em conta que a técnica juridica ndo pode se sobrepor
aos valores éticos que devem orientar a celebracao dos contratos. GONCALVES, Oksandro. O principio
da eticidade no direito contratual. in Nalin, Paulo (Org). Principios de Direito Contratual - Contratos
& Sociedade. vol. 1, 1a edi¢édo (2003), 3a reimpresséo (ano 2010). Jurua Editora: Curitiba, p. 25-26.
265 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatérios. Curitiba: Jurud, 2015, p. 182-183.
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Assim, a principiologia social evoluiu sobre as criticas feitas ao disposto nos
artigos 478, 479 e 480 do Cadigo Civil no que se refere a suposta preferéncia pela
resolucdo do pacto ao invés da revisdo, caso nao seja oferecida a modificacdo pelo
réu?®. A resolucéo do contrato € muito mais traumatica e, por esta saida, o contrato
deixa de cumprir a funcéo econémica social que deve desempenhar?6’,

Sabendo que a imprevisao pode resultar em resolugdo ou reviséo do contrato,
cabe as partes optar por um ou outra solugéo, resolutéria ou revisional?%8. Submetida
a questdo da onerosidade ao crivo judiciario, o juiz funciona como arbitro em busca
da retomada da vontade originaria, com o prosseguimento do vinculo, e s6 na
impossibilidade seria decretada a definitiva ruptura. Nao se trata, no entanto, de uma
sub-rogac¢éo ou uma subordinacao de vontades, mas sim de um caminho preferencial,
primeiro tentando-se a reconciliacéo e, caso ndo se a obtenha, tem-se a rescisdo?%°.
A este respeito, comunga o Enunciado do CJF n. 176: “em atencdo ao principio da
conservacdo dos negocios juridicos, o art. 478 do Cdédigo Civil de 2002 devera
conduzir, sempre que possivel, a revisao judicial dos contratos e ndo a resolucao
contratual?®. O esforgo hermenéutico também caminha para isto, pois “na
interpretagéo da clausula geral de boa-fé, deve-se levar em conta o sistema do Cédigo
Civil e as conexfes sisteméticas com outros estatutos normativos e fatores
metajuridicos” (Enunciado CJF n. 27)?"%,

O artigo 317 do Cddigo Civil?’?2 corrobora este entendimento ao consagrar a

“revisdo judicial das prestagcdes em virtude do desequilibrio ou desproporcéo

266 \/IEGAS, Claudia Mara de Almeida Rabelo. A reviséo judicial dos contratos sob a 6ticado direito
contemporaneo. Curitiba: Jurua, 2012, p. 189.

267 KHOURI, Paulo R. Roque. A revisao judicial dos contratos no novo Cédigo Civil, Cédigo do
Consumidor e Lei n 8.666/93: A onerosidade excessiva superveniente. Sdo Paulo: Atlas, 2006, p.
123.

268 RODRIGUES JUNIOR, Otavio Luiz. Reviséo judicial dos contratos: autonomia da vontade e
teoria da impreviséo. 2. ed. S&o Paulo: Atlas, 2006, p. 163.

269 SIDOU, J.M. Othon. SIDOU, J. M. Othon. A revisédo judicial dos contratos e outras figuras
juridicas. (A clausula rebus sic stantibus. Dos efeitos da fianca. Empresa individual de
responsabilidade limitada). Rio de Janeiro: Forense, 1984, p. 120-121.

2710 BRASIL. Conselho da Justica Federal. Enunciado n. 176 da lll Jornada de Direito Civil. Disponivel
em: <http://lwww.cjf.jus.br/cjf/CEJ-Coedi/jornadas-
cej/IV%20JORNADA%20DE%20DIREITO%20CIVIL%202013%20ENUNCIADOS%20APROVADOS.p
dfiview>. Acesso em: 19 jul. 2017.

211 BRASIL. Conselho da Justica Federal. Enunciado n. 27 da | Jornada de Direito Civil. Disponivel
em: <http://www.cjf.jus.br/enunciados/enunciado/673>. Acesso em: 15 jan. 2018.

212 Art. 317. Quando, por motivos imprevisiveis, sobrevier despropor¢do manifesta entre o valor da
prestacao devida e o do momento de sua execuc¢éo, podera o juiz corrigi-lo, a pedido da parte, de modo
que assegure, quanto possivel, o valor real da prestacdo. BRASIL. Lei n. 10.406, de 10 de janeiro de
2002. Diério Oficial, Brasilia, DF, 2002. Disponivel em:
<http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.
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bY

superveniente a formacdo da relacdo obrigacional. Para interpreta-lo, faz-se
necessario utilizar o principio do solidarismo, traduzido na boa-fé e no equilibrio
contratual™?’3,

A baliza do ato revisional sera a equidade?’4, que permitird a adequacéo do
contrato a nova realidade vivenciada pelas partes, obviamente que dentro dos limites
especificos do contrato, respeitando as margens de lucro e de risco e 0os demais
clausulados relevantes, sem neutralizar as vantagens competitivas obtidas na
negociacao original. Nao sendo possivel em razdo de os prejuizos serem maiores, 0
julgador optara pela resolucdo do pacto e distribuicdo das perdas e danos?7®.

Assim, a revisdo do pacto se presta a recompor a economia original do
contrato, justificada pela sua funcdo social e pelo principio da preservacdo dos

negdcios, prevendo que estes devem ser mantidos?76.

4.3 REQUISITOS PARA ADMISSAO DA TEORIA DA ONEROSIDADE EXCESSIVA

Para aplicacdo da teoria da onerosidade excessiva, os dispositivos legais

apresentam requisitos, implicitos e explicitos, que devem estar presentes e

configurados para que seja possivel a revisdo ou resolucédo do contrato®’’.

213 \VIEGAS, Claudia Mara de Almeida Rabelo. A revisao judicial dos contratos sob a 6tica do direito
contemporaneo. Curitiba: Jurug, 2012, p. 192.

214 “A equidade exerceu forte influéncia nos fundamentos da recente decisdo do Superior Tribunal de
Justica no tocante aos efeitos econdmicos da variagdo cambial de 1999. A Corte, aplicando-a,
determinou a divisdo formalmente equitativa dos riscos nos contratos de arrendamento mercantil entre
as instituicbes financeiras e os consumidores [Superior Tribunal de Justica, Terceira Turma, REsp n.
293.864/SE, Rel. Min. Antdnio de Padua Ribeiro, j. 7-3-2002, DJU de 8-3-2002, p. 210 e RSTJ 154/32]".
RODRIGUES JUNIOR, Otavio Luiz. Revis&o judicial dos contratos: autonomia da vontade e teoria
da imprevisdo. S&o Paulo: Atlas, 2006, p. 88.

215 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleat6rios. Curitiba: Jurug, 2015, p. 183-193.

276 |dem, p. 193.

277 LEAES, Luiz Gastdo Paes de Barros. A onerosidade excessiva no Cédigo Civil. Revista de
Direito Bancario e do Mercado de Capitais, Sao Paulo, n. 31, jan/mar. 2006, p. 13-14. De acordo
com Luiz Gastdo Paes de Barros Ledes, o regramento do Cdédigo Civil oferece seis condi¢des
necessarias para a incidéncia da revisdo por onerosidade excessiva. A primeira condi¢éo € a existéncia
de um contrato em que haja distantia temporis entre 0 momento de celebracdo e o0 momento de
execucdo. A segunda condicdo é que a prestacdo de uma das partes contratantes se torne
excessivamente onerosa em magnitude tal qual autorize a resolucdo do vinculo. A terceira é que tal
onerosidade excessiva seja capaz de provocar uma “extrema vantagem” para o credor com a ruina do
devedor. A quarta é que a onerosidade excessiva seja decorrente de um evento extraordinario e
imprevisivel, fora da evolucado regular dos acontecimentos e além da alea esperada do contrato. Ainda,
a quinta condicdo é que a causa do evento extraordinario e imprevisivel ndo possa ser imputada ao
contratante. E a sexta e Ultima é que a resolugdo do contrato somente seja admitida em contratos
sinalagmaticos, em estado de dependéncia reciproca; nos contratos unilaterais a legislagdo somente
permite a reducao da prestagdo ou alteragdo do modo de executa-la.
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Os requisitos, a serem enfrentados um a um, sao: (3.3.1) contrato bilateral ou
unilateral oneroso; (3.3.2) de execucao continuada ou diferida; (3.3.3) prestacdo
excessivamente onerosa para uma das partes; com (3.3.4) vantagem extrema para a
outra parte; (3.3.5) decorrente de evento extraordinario e imprevisivel; que (3.3.6) nédo

pode ser imputado ao devedor; que (3.3.7) ndo pode estar constituido em mora.

4.3.1 Contrato bilateral ou unilateral oneroso

O primeiro requisito seria a admissdo da revisdo apenas aos contratos
sinalagmaticos, em estado de dependéncia. Os contratos bilaterais comutativos e
unilaterais onerosos possuem um lapso entre a concluséo e a execucao; logo, a teoria
da onerosidade excessiva nao se aplica aos contratos de execucao instantanea, haja
vista que estes se consumam em um sé ato (por exemplo, compra e venda a vista).

A regra geral do artigo 478 do Cadigo Civil aplica-se aos contratos bilaterais,
com prestacdes correspondentes entre as partes, ou seja, prestacées vinculadas
entre elas por meio de um nexo de interpendéncia funcional; assim, cada uma das
prestacdes existe em decorréncia da contraprestacdo?’8.

O artigo 480 do Cdédigo Civil também permite aplicar o instituto aos contratos
unilaterais?’® quando as prestacdes onerosas couberem a apenas uma das partes. O
pleito, porém, serd apenas para reduzir ou alterar o modo de execucao a fim de evitar
a onerosidade excessiva.

A restricdo a resolucdo dos contratos unilaterais decorre da presuncédo de que
existe por parte do contratante o interesse em seu cumprimento. Sendo assim, a
revisdo seria a opgao escolhida pelo contratado para garantir a conservacao do

negoécio e seus beneficios, ainda que em menor proporcao.

4.3.2 Contrato de execucao continuada, diferida ou “prolongada”

O segundo requisito, conforme o artigo 478 do Cadigo Civil, € a existéncia de

contratos de execugéo continuada ou diferida. No primeiro caso, o contrato deve ser

278 CENDON, Paolo. Commentario al codice civile, contrato in gelerale. Milano: Giuffre, 2010, p.
1884/1995.

279 AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. Comentarios ao novo cédigo civil, volume VI, tomo II: da extingéo
do contrato. Coordenador Sélvio de Figueiredo Teixeira. Rio de Janeiro: Forense, 2011, p. 886/887.
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cumprido por meio de atos reiterados, durante certo periodo e continuadamente”°. O
fator tempo €é importante porque aumenta a possibilidade de variacdo das
circunstancias que envolveram a celebracdo do contrato. Na execucao diferida, o
contrato deve ser cumprido em um s6 ato, mas em momento futuro, uma vez que a
execucao se contrai em virtude de clausula que a subordina a termo. Além destas
duas modalidades, também € possivel admitir a execugéo prolongada, em cujo caso
a satisfacdo do credor acontece em um momento futuro e especifico, porém requer a
pratica de etapas que se desdobram no tempo até o atingimento da efetiva prestacéo,
também se permitindo a aplicacéo do instituto??,

Nestas hipoteses, “a regra geral sobre a execucéo continuada ou diferida ndo
imp&e um lapso temporal minimo, bastando que o evento imprevisivel e extraordinario
ocorra em momento posterior a conclusdo do contrato”??. Assim, basta que a
execucao ndo seja imediata a conclusao e que exista um interregno suficiente para o
acontecimento imprevisivel e extraordinario; portanto, sem estabelecer um prazo para
a superveniéncia do evento imprevisivel?83,

A regra tera, pois, de ser a seguinte: a alegacdo da alteracdo das
circunstancias s6 é eficaz perante contratos pendentes, isto €, havendo,
‘contratos de execugdo continuada ou periddica ou ainda de execugao

diferida’. Depois do cumprimento, tudo quanto se alegue pertence aos ‘riscos
proprios do contrato’284,

Assim, a resolucdo ou revisdo somente podera ser requerida antes do
cumprimento contratual, ou seja, antes do efeito translativo ou constitutivo da
transferéncia da propriedade e respectivo consentimento sobre as condicdes do

negbcio?85286,

280 GOMES, Orlando. Contratos. 26. ed. Rio de Janeiro: Forense, 2008, p. 79.

281 AGUIAR Janior, Ruy Rosado. Comentarios ao novo codigo civil, volume VI, tomo II: da extingdo
do contrato. Coordenador Sélvio de Figueiredo Teixeira. Rio de Janeiro: Forense, 2011, p. 884.

282 | OTUFO, Jodo Luis Zaratin. Os reflexos da onerosidade excessiva nas relagdes contratuais.
2015. 131 f. Dissertacéo (Mestrado em Direito) — Pontificia Universidade Catolica de S&o Paulo, Sédo
Paulo, 2015, p. 82.

283 |dem, p. 82.

284 CORDEIRO, Antonio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das obriga¢c8es: cumprimento
e ndo cumprimento, transmisséo, modificagcdo e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p.
691.

285 GALLO, Paolo. Contrato e buona fede in senso oggettivo e transformazioni del contrato.
Torino: UTET, 2009, p. 629/630.

286 Registre-se que existem entendimentos contrarios, por exemplo, o de Ruy Rosado Aguiar Janior,
gue entende ser possivel que a parte prejudicada por uma alteragéo superveniente de circunstancias
busque a revisdo posterior ao momento de execugdo do contrato, ou seja, apos o adimplemento da
prestacdo. in Comentarios ao novo cddigo civil, volume VI, tomo II: da extingcdo do contrato.
Coordenador Salvio de Figueiredo Teixeira. Rio de Janeiro: Forense, 2011, p. 889. Neste sentido,
também proferiu voto enquanto Ministro do Superior Tribunal de Justica: CONTRATOS BANCARIOS.
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4.3.3 Prestacao excessivamente onerosa para uma das partes

O terceiro requisito € que a prestacao se torne excessivamente onerosa para
uma das partes, referindo-se a alteracdo do montante da prestacdo — de forma grave,
substancial e custosa — a ponto de tornar seu cumprimento um sacrificio muito além
do que poderia antever o prejudicado no momento da celebragdo do contrato,
comprometendo sua viabilidade econémica.

Muito embora n&do se tenha positivado o quantum para configurar a
onerosidade excessiva, ndo serd uma mera dificuldade que permitira a revisdo ou
resolucdo contratual. Caso fosse possivel, os principios da certeza e seguranca
juridica estariam revogados, pois “s6 os casos patologicos devem ser trazidos a juizo,
por invocacao de alteracéo de circunstancias. A ordem juridica s6 admite intervencdes
fundadas na desproporc¢éo ou injustica do conteddo em casos em que o desequilibrio
seja manifesto”®’.

I. O funcionamento da alteracéo das circunstancias implica que haja uma
parte lesada. Uma alteracdo que ndo provoque prejuizos, no dominio
contratual, a um dos celebrantes &, naturalmente, irrelevante. Calcula-se que
o dano deva ter certa envergadura, para desencadear a aplica¢éo do remédio
extraordinario do artigo 437°/1. A lei ndo disse qual, subordinando o tema a
boa-fé.

II. O ponto de partida do instituto da alteracdo das circunstancias €, nos
Direitos italiano e brasileiro, colocado na ‘onerosidade excessiva’. A lesdo
deve ser aferida pelo desequilibrio: uma parte enriquece a custa da outra. Se

ambas perdem, ndo hd margem para a alteracéo das circunstancias, a menos
gue uma perca desproporcionalmente2s8,

A onerosidade serd direta quando a prestacdo tornar-se excessivamente
onerosa para o devedor e indireta quando a contraprestacao tiver sua utilidade

substancialmente desvalorizada e reduzida?®®. Ndo obstante, cumpre registrar que,

Contrato de adeséo. Revisdo. Continuidade negocial. Contratos pagos. O fato de o obrigado cumprir
com a sua prestagdo prevista em contrato de adesdo ndo o impede de vir a Juizo discutir a legalidade
da exigéncia feita e que ele, diante das circunstancias, julgou mais conveniente cumprir. Se proibida a
sua iniciativa, estard sendo instituida, como condigdo da acdo no direito contratual, a de ser
inadimplente, o que serviria de incentivo ao descumprimento dos contratos. Além disso, submeteria o
devedor a alternativa de pagar e perder qualquer possibilidade de revisdo, ou ndo pagar e se submeter
as dificuldades que sabidamente decorrem da inadimpléncia. Recurso conhecido e provido. STJ, RESP
n. 293.778/RS, 42 Turma, Rel. Min. Ruy Rosado de Aguar, julgado em 29.05.2001.

287 ASCENSAO, Oliveira. A alterac&o das circunstancias e justica contratual no novo Cédigo Civil.
Revista Universitas/Jus, Centro Universitario de Brasilia, n. 11, 2004, p. 182.

288 CORDEIRO, Ant6nio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das obrigac6es: cumprimento
e ndo cumprimento, transmisséo, modificacdo e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p.
687-688.

289 AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. Comentéarios ao novo codigo
civil, volume VI, tomo Il: da extin¢gdo do contrato. Coordenador Salvio de Figueiredo Teixeira. Rio
de Janeiro: Forense, 2011, p. 904.
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pela literal interpretacdo do artigo 478 do Cddigo Civil, a onerosidade deve recair na
prestacdo do devedor para permitir a revisdo ou resolugdo contratual; porém, resta
adequada a possibilidade de que ambas as partes tenham o direito de postular a
revisdo do negacio.

Ainda para caracterizar a onerosidade excessiva, utilizam-se dois critérios: o
subjetivo e o objetivo. Para o primeiro, a onerosidade € analisada apenas sob o prisma
do devedor, avaliando-se a propor¢ao do valor da prestacao para alcancar o resultado
tanto na conclusdo quanto no cumprimento do contrato®. O critério objetivo faz a
analise entre a onerosidade da prestacéo e da contraprestacdo, comparando o valor
e 0 modo de presta-la, bem como a equivaléncia da contraprestacdo aferida na fase
de conclusédo do contrato e em sua execugdo?!.

Também é preciso analisar a alea normal do contrato, uma vez que a
onerosidade excessiva € uma caracteristica somente admitida se extrapolar seus
limites. Portanto, pela alea normal tem-se um elemento qualitativo para examinar os
efeitos do fato novo na economia do contrato. O rompimento da alea normal ocorre
com o0 que exceder a previsivel oscilacdo das condicbes do mercado ou das
circunstancias préprias do contrato de que se trata, segundo a adequada flutuacéo
esperada naquela relacédo contratual®®?. Se o sacrificio contratual for muito além do
que foi objetivamente pactuado em razdo de um fato extraordinario, perde-se o
conceito de equivaléncia patrimonial tido no inicio da contratacao, desequilibrando o
contrato. Deixa de existir um risco implicito e proprio da contratacao para surgir um
risco improprio e extraordinario?%,

A analise do risco contratual ndo é tarefa simples. Cristiano Zanetti sugere a
utilizacdo dos seguintes critérios interpretativos destinados a precisar a extensao do
risco: (i) verificagdo da natureza do contrato, pois cada tipo contratual tende a ter
elementos proprios do negocio que auxiliam a precisar 0s riscos envolvidos; (ii)
verificacdo da conjuntura do mercado em que o contrato foi celebrado, pois em

contratos celebrados em ambientes caracterizados pelo risco dificilmente havera

290 FRANTZ, Laura Coradini. Bases dogmaticas para interpretacdo dos artigos 317 e 378 do novo
codigo civil brasileiro. Dissertacdo de Mestrado defendida na Faculdade de Direito da Pontificia
Universidade Catdlica de S&o Paulo, 2004, p. 91.

291 | OTUFO, Joé&o Luis Zaratin. Op. Cit., p. 88.

292 |dem, p. 96.

293 KHOURYI, Paulo Roberto Rogue Antbdnio. A revisao judicial dos contratos no Novo Cédigo Civil,
Cdédigo de Defesa do Consumidor e Lei 8.666/93: a onerosidade excessiva superveniente. Sao
Paulo: Atlas, 2006, p. 113.
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margem para discutir a onerosidade excessiva superveniente; (iii) andlise da
qualificagcdo das partes, pois pode-se esperar um conhecimento maior e
consequentemente uma visdo de riscos de determinados profissionais; (iv)
constatacdo da extensdo temporal do contrato em analise, pois, quanto maior a
duragcdo do negocio, maior sera o risco de sobrevirem fatos passiveis de causar
impacto na sua economia, e (v) analise da especificidade dos fatos supervenientes,
pois, quanto maior a especificidade do fato superveniente, menor a chance de
enquadra-lo no risco inerente ao contrato?%4,

Portanto, sera considerada excessivamente onerosa uma prestacdo que
sofrer relevante alteragdo em razdo de um evento extraordinario e imprevisivel fora
da area de conhecimento dos contratantes individualmente considerados, mediante
agravamento patrimonial que seja capaz de alterar o equilibrio contratual, diminuindo

ou cessando a utilidade da contraprestagao?®.

4.3.4 Vantagem extrema para a outra parte

O quarto requisito € a vantagem extrema para a outra parte, assim
considerada como enriquecimento indevido, lucro exorbitante aproveitado pela parte
contratante que ndo sofre a onerosidade excessiva, e que, por conseguinte, resulta
em um consideravel aumento patrimonial.

Para Araken de Assis, o0 legislador patrio se inspirou em Pontes de Miranda,
gue entendia ser “preciso que, a par da onerosidade excessiva, haja, para o credor,
lucro inesperado e injustificavel conforme o trafego. Nao hé limite a priori para esse
lucro, porque depende do uso do trafico. Também ele ha de ser excessivo”?%.

N&o obstante, Orlando Gomes admite a flexibilizagdo da analise da “extrema
vantagem” apenas para uma parte, pois “a apuragao da extrema vantagem da parte
credora ndo deve ser realizada com muita rigidez, sob pena de inviabilizar a aplicacao

da figura em analise”?®’. Para Ruy Rosado de Aguiar Junior, é dificil, para nédo dizer

294 ZANETTI, Cristiano de Sousa. O risco contratual. In.: LOPEZ, Teresa Ancora; Lemos, Patricia
Faga Iglecias; Rodrigues Junior, Otavio Luiz (Coord). Sociedade de risco e direito privado. Desafios
normativos, consumeristas e ambientais. S&o Paulo: Atlas, 2013, p. 461-466.

295 CENDON, Paolo. Commentario al codice civile, contrato in gelerale. Milano: Giuffre, 2010, p.
1903.

2% ASSIS, ARAKEN de. Comentarios ao Codigo Civil brasileiro. v.5: do direito das obrigacées /
Araken de Assis, Ronaldo Alves de Andrade, Francisco Glauber Pessoa Alves. Rio de Janeiro: Forense,
2007, p. 721.

297 GOMES, Orlando. Contratos. 26. ed. Rio de Janeiro: Forense, 2008, p. 147.
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impossivel, demonstrar a vantagem extrema, justificando que a vantagem da
contraparte seja presumida?®,

Segundo Nelson Borges, o beneficio revisional — quando fundado em evento
imprevisivel — ndo leva em conta a exigéncia da extrema vantagem para o credor.
Deste modo, o acréscimo é altamente discutivel pelo seu iter subjetivo, nem sempre
presente em todas as situacdes em que se permite a aplicagdo da teoria, sendo
irrelevante que a parte credora esteja na iminéncia de auferir extrema vantagem.
Bastaria, portanto, o termo “vantagem”®®, afinal, “se esta situagdo superveniente
estiver fora do que as partes previram ao concluir o contrato ou fora da 4lea comum
do trafico negocial, a presunc¢do € que a onerosidade excessiva sobre a prestacdo do
devedor importe em vantagem para o credor”3%,

Existe posicionamento que compreende a extrema vantagem como um
elemento acidental da alteracdo das circunstancias, e a auséncia nao implicaria a
impossibilidade de a parte lesada requerer a resolugcédo ou revisdo do contrato nos
termos do Cddigo Civil*®t, No mesmo sentido, foi aprovado o enunciado n. 365 da IV
Jornada de Direito Civil do Centro de Estudos Judiciarios do Conselho da Justica
Federal®®?,

Uma forma de aferir se a condigéo € “extremamente vantajosa” é verificar se

a parte ndo prejudicada pelo evento da onerosidade excessiva teria condi¢des de

298 AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. Comentarios ao novo cédigo civil, volume VI, tomo II: da
extingdo do contrato. Coordenador Salvio de Figueiredo Teixeira. Rio de Janeiro: Forense, 2011, p.
911. “O requisito da extrema vantagem para a outra parte, constante do art. 478, se interpretado
literalmente, limitaria em demasia o &mbito de abrangéncia da clausula, pois a onerosidade é
dificuldade que recai sobre o devedor, pouco importando a situagdo do credor. Sendo do agravado o
Onus da prova da existéncia dos pressupostos para o reconhecimento da onerosidade, muitas vezes
Ihe seré dificil, se ndo impossivel, demonstrar a vantagem do outro figurante. Por isso, ha de se ter, por
presuncao iuris tantum, que a vantagem da contraparte é presumida”.

29 BORGES, Nelson. A teoria da imprevisao no direito civil e no processo civil: com referéncia
ao Cadigo Civil de 1916 e ao novo Cdodigo Civil. Sdo Paulo: Malheiros, 2002, p. 323.

800 | OTUFO, Jodo Luis Zaratin. Os reflexos da onerosidade excessiva nas relagcdes contratuais.
2015. 131 f. Dissertagdo (Mestrado em Direito) - Pontificia Universidade Catdlica de S&o Paulo, S&o
Paulo, 2015, p. 91.

301 ZANETTI, Cristiano de Sousa. Resoluc¢ao e revisdo por onerosidade excessiva. In: Amanda Zoe
Morris; Lucas Abreu Barroso. (Org.). Direito dos Contratos. S&o Paulo: Revista dos Tribunais, 2008, p.
220: “A prova da vantagem gerada a parte pode ser circunstancial, o que por certo diminuir a
importancia do requisito para que se interfira no neg6cio no qual uma das prestacdes passou a ser
excessivamente onerosa”.

802 Enunciado n. 365 — Art. 478. A extrema vantagem do artigo 478 deve ser interpretada como elemento
acidental da alteragdo de circunstancias, que comporta a incidéncia da resolugao ou revisao do negocio
por onerosidade excessiva, independentemente de sua demonstracdo plena. BRASIL. Conselho da
Justica Federal. Enunciado n. 365 da IV Jornada de Direito Civil. Disponivel em:
<http://www.cjf.jus.br/cjf/CEJ-Coedi/jornadas-
cej/IV%20JORNADA%20DE%20DIREITO%20CIVIL%202013%20ENUNCIADOS%20APROVADOS.p
dfiview>. Acesso em: 19 jul. 2017.
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realizar um novo contrato nas mesmas bases. Se a resposta for negativa, haveria
vantagem para a parte ndo prejudicada com o evento superveniente3°3,

Sendo assim, a vantagem extrema do credor resta caracterizada como
elemento acidental, podendo ser relativizada em razdo da dificuldade para demonstra-
la e pela presuncdo de que a alteracdo superveniente e imprevisivel das
circunstancias ensejard vantagem para a contraparte. Todavia, o direito revisional
encontrara barreira na demonstracdo de prejuizos excedentes a contraparte, o que

tornara inviavel o ato revisional, restando apenas a solucéo pela resolucéao.

4.3.5 Evento extraordinéario e imprevisivel

O quinto requisito determina que a onerosidade excessiva decorra de
acontecimentos extraordinarios e imprevisiveis, isto é, refere-se aos acontecimentos
incomuns, inesperados, imprevistos e imprevisiveis pelos contratantes no momento
da celebracdo do contrato. Como regra geral, devem ser aqueles que atinjam uma
camada ampla da sociedade; caso contrario, qualquer vicissitude na vida particular do
devedor serviria de respaldo para o ndo-cumprimento das avengas.

Um fato sera extraordinario e imprevisivel quando se afastar do curso
ordinario das coisas®®*, opondo-se de modo inesperado e inseparavel dos
acontecimentos habituais3®>. A onerosidade excessiva, portanto, € um elemento
essencial para permitir o acionamento da revisdo judicial do contrato por
circunstancias supervenientes a sua formacéo. Em que pese a for¢a do principio da
funcdo social e o principio da equivaléncia material, ndo se pode considerar razoavel
que uma mera circunstancia ulterior a formacéo do contrato, que ndo seja capaz de

ensejar sérios prejuizos a um ou ambos 0s contratantes, possa ser argumento capaz

303 FRANTZ, Laura Coradini. Bases dogmaticas para interpretacdo dos artigos 317 e 378 do novo
codigo civil brasileiro. Dissertacdo de Mestrado defendida na Faculdade de Direito da Pontificia
Universidade Catdlica de S&o Paulo, 2004, p. 142.

304 “Algumas vezes o contrato extingue-se antes de ter alcancado o seu fim, ou seja, sem que as
obrigacdes tenham sido cumpridas. Varias causas acarretam essa extingdo anormal. Algumas sao
anteriores ou contemporaneas a formagéo do contrato; outras, supervenientes”. No caso, 0 mesmo
autor aponta a resolugao por onerosidade excessiva como sendo uma das causas supervenientes a
criacdo ou formagdo do contrato capaz de o extinguir, sem cumprimento”. GONCALVES, Carlos
Roberto. Direito das Obrigacdes. Parte Especial. Tomo | — Contratos. 6. ed. Sdo Paulo: Saraiva, 2002,
p. 51

305 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 434.
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de permitir a revisdo do pacto3%. Ao contrario, alteracdes circunstanciais entre o
momento da celebracéo e a execucao do contrato sdo até esperadas, uma vez que a
economia atual € muito dindmica e acelerada.

A este respeito, segundo Gerhard Kegel*%’, a alteracdo das circunstancias
também pode ser ocasionada por um perigo comunitario, de massas, natural ou
causado pelo Estado, que, transcendendo o ambito das partes, emergisse como fruto
de um risco globalmente suportado, tratando-se da grande base do negdcio, ou seja,
com a gestao do risco excedente ao espectro de atuacao das partes. Antdnio Menezes

Cordeiro®®® expde a teoria, a qual pede-se vénia para citar integralmente:

KEGEL parte do risco como dano casual — ndo imputavel — que,
fundamentalmente, é suportado pelo titular da esfera atingida: causum sentit
dominus, the loss lies where it falls. Esta regra aplica-se, também, as
situagdes contratuais. Contratar € perigoso, devendo, cada um suportar o seu
proprio perigo. Exprimindo as vantagens da contratacdo como o alcancar do
escopo de cada parte, pode dizer-se que o devedor falha o seu fim quando
tenha de suportar um sacrificio superior ao previsto, sucedendo outro tanto
com o credor, quando este arrecade uma vantagem inferior a calculada. Este
esquema mantém-se, em principio, nas alteracdes das circunstancias.
Existiria, porém, um perigo da comunidade: causado por factores naturais ou
humanos — maxime pelo Estado, através de guerras, de medidas econdmicas
ou de outras vias, tornando-se, assim, o maior factor actual de perigo — ele
atingiria, de modo indiscriminado, grandes grupos. Poder-se-ia, neste caso,
falar da <grande base do negdcio>. Esta possibilitaria um juizo de valor
juridico-politico que, vendo na cominagao final do dano, sofrido no ambito de
um perigo comunitario, apenas a uma das partes, uma injustica, determinaria
a sua distribuicao, também, pela outra. A propésito da <pequena base do
negoécio> i. é, a respeito de danos sofridos no ambito da esfera de perigo
prépria de cada parte, poderia, em circunstancias particulares, conceder-se
também ajuda ao devedor: assim nos casos de negdcios de favor ou erro na
transac¢cdo. Na determinacdo das consequéncias da <grande base do
negécio>, KEGEL mantém o mesmo esquema. A reparticdo do dano pelas
duas partes deve fazer-se segundo juizos de oportunidade e equidade, tendo
em conta as circunstancias do caso concreto. Como indicador de fundo, a
adaptar de acordo com os factores apontados, K. recomenda uma reparticao
do dano metade por metade. [...]. No que toca ao critério de decisdo, KEGEL
acaba por remeter para a equidade e 0 caso concreto; apenas e pode relevar
a ideia basica da reparticao igualitaria — meio por meio — do prejuizo, a partir
da qual todas as alteracdes séo possiveis.

Portanto, o evento sera imprevisivel quando as partes nao possuirem
condicdes de prever por maior diligéncia que tenham, isto €, ndo se pode atribuir a

qualidade de extraordinario ao risco assumido no contrato em que as partes estavam

806 COSTA, Judith Martins. Comentarios ao Novo Coédigo Civil: Do Direito das ObrigacGes —
Adimplemento e Extin¢cdo das Obrigac¢des. 2. ed. Volume V, Tomo I. Rio de Janeiro: Forense, 2005,
p. 304.

807 KEGEL, Gerhard. Apud CORDEIRO, Ant6nio Menezes. Da boa fé no Direito Civil. Coimbra:
Almedina, 2017, p. 1053-1054 e 1057.

308 |dem, p. 1053.
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cientes da possibilidade de ocorréncia®. Assim, para andlise da imprevisibilidade,
deve ser considerada a condigdo pessoal do contratante, ou seja, sua aptidao
especifica, capacidade e técnica para antever um determinado risco e suas
consequéncias3,

Embora praticamente todos os acontecimentos na atualidade sejam
abstratamente previsiveis, pois governos, seguradoras e instituicdes financeiras
estudam exaustivamente potenciais cenarios de risco e, com isto, tracam estratégias
de atuacdo que acabam sendo seguidas por grandes e médias empresas de todos 0s
setores comerciais, disseminando e profissionalizando a gestédo de riscos, isto ndo
inviabilizar4 um juizo sobre a maior ou menor probabilidade da sua ocorréncia, em
razdo dos elementos existentes para interpretacdo de sua realidade. Assim, a
previsibilidade abstrata serd a ponderacéo hipotética de cenarios de risco, sem influir
no carater atipico da ocorréncia, enquanto a previsibilidade concreta se caracterizara
por um julgamento probabilistico, em fung¢do de indicios reais e identificaveis no
momento de celebracdo do contrato3!?,

Por estes motivos, a imprevisibilidade esta relacionada com a probabilidade
de um acontecimento vir a se concretizar e com a capacidade das partes de antever
este acontecimento. Assim, quanto menor a probabilidade, maior a chance de este
evento ser considerado imprevisivel3*?,

No entanto, o0s riscos previsiveis e ordinarios em abstrato também possuem a
capacidade de produzir consequéncias imprevisiveis e extraordinarias, importando a
andlise sobre a intensidade e duracdo das consequéncias, autorizando a correcéo
pela teoria da onerosidade excessiva. Cite-se como exemplo a inflagdo e a

309 Neste sentido, cite-se a titulo de exemplo, o seguinte julgado: BRASIL. Tribunal de Justica de Séo
Paulo. AC 9044191-56.1995.8.26.0000, Rel. Des. Franklin Nogueira, 8. Camara Civel (extinto 1. TAC),
julgado 22/04/1998, Publicado em 26/11/1998. Disponivel em:
<https://esaj.tjsp.jus.br/cjsg/getArquivo.do?cdAcordao=934301&cdForo=0>. Acesso em: 17 jul. 2017.
810 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunsténcias faticas e revisdo contratual. Curitiba: Jurug, 2015, p. 139.

311 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 436-437.

812 “Finalmente, o art. 437°/1 exige que os deveres assumidos, cuja execucgdo € pedida, ndo estejam
cobertos pelos riscos proprios do contrato. J& houve a oportunidade de explicar que este preceito ndo
pode ser reduzido a ideia de que ndo cabe a revisao ou a resolucdo, quando se deem altera¢des dentro
da alea que todo o contrato, ainda que em medida variavel, sempre implica. Tal alea dos contratos sédo
normais e ndo contundem com a boa-fé. A ideia da lei € outra: trata-se de conferir, ao dispositivo do
artigo 437°/1 natureza supletiva, perante o regime legal ou contratual do risco e, mais latamente, a
todas as regras de imputacao de danos. Por esta via, 0s contratos de risco ficam, em principio fora da
alteragao de circunstancias”. CORDEIRO, Anténio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das
obrigacBes: cumprimento e ndo cumprimento, transmissdo, modificacdo e extin¢cdo. 3. ed.
totalmente rev., Coimbra: 2017, p. 690.
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desvalorizacdo monetaria ja ocorridas na economia brasileira®!® e a crise econdmica

de Portugal em 2009/201434:
A alteragdo ‘imprevisivel’ implica, também, que as partes ndo tenham
pensado nela. Digamos que a imprevisibilidade deve ser objetiva. Mas o
anormal para todos pode ter sido previsto pelas concretas partes: ha uma
delimitacdo subjetiva negativa, que afasta a altera¢éo das circunstancias. Nas
multiplas decisfes suscitadas pela crise de 2009/2014, a jurisprudéncia tem
oscilado quanto a sua ‘anormalidade’. Temos respostas positivas e negativas.

A jurisprudéncia refugia-se, muitas vezes, na falta de conexéo entre a crise e
0S prejuizos concretos.

Portanto, “a ocorréncia pode ser previsivel, mas ndo a intensidade ou a
duracdo dos efeitos com que se revela na realidade envolvente ao contrato,
justificando-se de igual forma, neste caso, a qualificagdo do evento como anormal”315.
Deste modo, ndo serda o imprevisto que autorizara o desequilibrio, mas sim as

consequéncias econdmicas introduzidas pelo imprevisto na relacéo contratual1®.

4.3.6 Evento extraordinario ndo pode ser imputado ao contratante

A causa do evento extraordinario ndo podera ser imputada a uma das partes,
mas ser um fato imprevisivel para ambas. A imprevisibilidade pode estar relacionada
com a verificagdo do acontecimento em si ou com o0s efeitos que aquele
acontecimento podera ter no contrato. Também pode estar relacionada com a
caracteristica do evento superveniente, como, por exemplo, sua duracdo ou sua

intensidade317318,

313 BANDEIRA, Paula Greco. Contrato Incompleto. 2014. 253 f. Tese (Doutorado em Direito Civil) —
Faculdade de Direito, Universidade do Estado do Rio de Janeiro, Rio de Janeiro, 2014, p. 187.

314 CORDEIRO, Ant6nio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das obrigac6es: cumprimento
e ndo cumprimento, transmisséo, modificac&o e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p.
687.

815 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 437-438.

316 CASTRO, Adriano Augusto Pereira de. Desconstituindo a teoria da imprevisdo: parametros
democréticos para revisao judicial dos contratos sob a andlise econdmica do direito. Revista
Eletronica de Direito do Centro Universitario Newton Paiva, v.1, p. 11, n. 2006. Disponivel em
<http://blog.newtonpaiva.br/direito/wp-content/uploads/2012/08/PDF-D11-02.pdf>. Acesso em 15 fev.
2018, p. 15.

317 BORGES, Nelson. A Teoria da Imprevisédo e os Contratos Aleatérios. Revista dos Tribunais. Ano
89. dez/2000. vol. 782. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, p. 309.

318 Enunciado 175: Art. 478: A mengédo a imprevisibilidade e a extraordinariedade, insertas no artigo
478 do Cddigo Civil, deve ser interpretada ndo somente em relagédo ao fato que gere o desequilibrio,
mas também em relacdo as consequéncias que ele produz. BRASIL. Conselho da Justica Federal.
Enunciado n. 175 da Il Jornada de Direito Civil. Disponivel em: <http://www.cjf.jus.br/cjf/CEJ-
Coedi/jornadas-
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Para promover a reviséo judicial, o fato causador do desequilibrio contratual
nao pode decorrer de uma conduta adotada por um dos contratantes a ponto de
comprometer a saude do contrato. Assim, fica vedada a invocacédo do instituto se a
parte tiver agido com culpa para acarretar o desequilibrio do contrato. Este
posicionamento é extraido da vedacdo a que a parte se beneficie de sua propria
torpeza, pressuposto intrinsicamente ligado ao principio da boa-fé e ao da probidade
nas relacdes contratuais3®®.

N&o obstante, ndo serd somente o agir com culpa que tolhera o direito de
revisionar o pacto: a omissdo também receberd a mesma puni¢cdo. Assim, “tanto é
responsavel o que, no instante vinculativo, plantou a semente da alteracdo da base
contratual como o que, podendo evitar a ocorréncia da modificacdo, permaneceu
inerte”329,

Para ficar configurada a imputabilidade do fato a um dos contratantes, faz-se
necesséria, além do inadimplemento contratual, a presenca de mais dois elementos:
a ilicitude do ato praticado pelo inadimplente e a possibilidade de se invocar um juizo
de reprovacgéo ou de censurabilidade sobre essa conduta®??.

Sobre a ilicitude do ato praticado, existem circunstancias em que o devedor
pode ndo cumprir sua obrigacdo, como, por exemplo, em situa¢cdes autorizadas pelo
Direito, como a excecéo do contrato ndo cumprido ou o direito de retengcdo. Logo,
apesar da manifesta intencdo contraria ao cumprimento do pacto, existe autorizacao
da lei para a recusa®??. A censurabilidade existird quando o autor da conduta (dolosa
ou culposa) nédo praticar ato que tinha condi¢cdes por ser-lhe exigido um padrao de
comportamento conforme as normas do dever de conduta, 0s preceitos da lei, as
clausulas do contrato e as exigéncias dos principios que norteiam as obrigacées3?3.

Se um evento ocorrer pela propria desidia do devedor da obrigacao, o instituto

da onerosidade excessiva nao lhe socorrera, pois “a sua conduta morosa contribuiu

cej/IV%20JORNADA%20DE%20DIREITO%20CIVIL%202013%20ENUNCIADOS%20APROVADOS.p
dfiview>. Acesso em: 19 jul. 2017.

319 SILVA, Luis Renato Ferreira da. As causas de revisdo dos contratos pelo juiz e o Codigo de
Defesa do Consumidor. Revista da Faculdade de Direito da Universidade Federal do Rio Grande do
Sul, Porto Alegre, v. 11, p. 145-164, p. 159.

820 BORGES, Nelson. A teoria da imprevisao no direito civil e no processo civil: com referéncia
ao Cadigo Civil de 1916 e ao novo Cdédigo Civil. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais, 2003, p. 321.
321 AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. Extin¢&o dos contratos por incumprimento do devedor. 2. ed.
Rio de Janeiro: AIDE, 2004, p. 104.

822 |dem, p. 107.

823 |hidem, p. 108.
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para o agravamento de sua propria prestacdo, motivo por que o fato deixa de ser

alheio, inimputavel, passando a Ihe ser totalmente imputavel”324

4.3.7 A auséncia da mora do devedor

A auséncia de mora para permitir a revisdo dos contratos € uma construcéo
doutrinaria no Brasil baseada na interpretacdo sistematica do artigo 399 do Caodigo
Civil, que dispbe que o devedor em mora responde pela impossibilidade da
prestacdo®?®, Em outros paises, este requisito ja esta positivado. Cite-se, por exemplo,
0 artigo 438 do Cddigo Civil Portuguéss?®.

A exigéncia da auséncia de mora serve para evitar que o devedor da
obrigacéo possa legalizar seu inadimplemento mediante a utilizacdo da onerosidade
excessiva. Desta forma, devera o devedor evitar sua constituicio em mora tomando
medidas acautelatorias. Por exemplo, verificado o evento superveniente, o devedor
devera realizar a prévia e imediata notificacdo ao credor com o intuito de renegociar o
contrato.

Sobre a mora, Vicenzo Roppo?®’ distingue o retardamento legitimo do
imputavel: o primeiro estaria justificado pela exce¢cdo do contrato ndo cumprido e o
segundo, ndo. Outrossim, grande relevancia deve ser atribuida ao comportamento do
devedor e se ha relacdo entre 0 evento superveniente e 0 atraso no cumprimento da
obrigacédo®?®. Além disso, se a mora tiver relacdo com o evento superveniente, o

devedor continuara com o direito de postular a reviséo do contrato judicialmente3?°.

824 KHOURI, Paulo R. Roque. A Revido judicial dos contratos no novo cédigo civil, Cédigo do
consumidor e lei n 8.666/93: A onerosidade Excessiva Superveniente. Sdo Paulo: Atlas, 2006, p. 63.
325 Art. 399. O devedor em mora responde pela impossibilidade da prestacdo, embora essa
impossibilidade resulte de caso fortuito ou de for¢ca maior, se estes ocorrerem durante o atraso; salvo
se provar isencéo de culpa, ou que o dano sobreviria ainda quando a obrigacédo fosse oportunamente
desempenhada. BRASIL. Lei n. 10.406, de 10 de janeiro de 2002. Diario Oficial, Brasilia, DF, 2002.
Disponivel em: <http://www.planalto.gov.br/CCivil_03/leis/2002/L10406.htm>. Acesso em: 15 fev. 2018.
826 Art. 438. A parte lesada ndo goza de direito de resolucdo ou modificagdo do contrato se estava em
mora no momento em que a alteragdo das circunstancias se verificou. PORTUGAL. Decreto-Lei n.
47.344, de 25 de Novembro de 1966. Diario do Governo, Lisboa, 1966. Disponivel em:
<http://www.codigocivil.pt/>. Acesso em: 15 nov. 2017.

327 ROPPO, Enzo. O contrato. Trad. Ana Coimbra e M. Januario Gomes. Coimbra: Almedina, 1988, p.
949.

328 CENDON, Paolo. Commentario al codice civile, contrato in gelerale. Milano: Giuffre, 2010, p.
629-630.

329 AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. Comentarios ao novo cédigo civil, volume VI, tomo II: da
extincdo do contrato. Coordenador Salvio de Figueiredo Teixeira. Rio de Janeiro: Forense, 2011, p.
889-890.
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Assim, se for verificada a onerosidade excessiva e a tratativa de renegociacao
extrajudicial restar inexitosa, o devedor devera judicializar a demanda, justificando o
valor incontroverso e depositando-o em juizo, pois prevé o artigo 478 que “os efeitos
da sentenca que a decretar retroagirdo a data da citagédo” 3*°. Caso contrario, se fosse
norma autoaplicavel, “o risco seria de privilegiar a subjetividade, favorecendo a
insensibilidade dos que se aproveitam das circunstancias supervenientes que alteram
a base do negdcio para, como se fosse correto pelos primados da boa-fé, auferirem
vantagens inesperadas em detrimento do outro”33L.

Registe-se, entretanto, a existéncia de posi¢cdo contraria sustentando a
possibilidade de arguicdo da onerosidade excessiva como matéria de defesa ou por
meio de reconvengao “tanto em acao voltada ao adimplemento do contrato, quanto
em outra, de carater resolutério”332. Sobre esta possibilidade, ha alguma margem de
risco a seguranca juridica, com um possivel comportamento oportunista da parte

devedora.

4.4 A CRISE ECONOMICA

S&o muitas as tentativas de se definir crise econdmica; entretanto, dada sua
abrangéncia e a necessidade de delimitacao deste trabalho, 0 que se pretende neste
tépico é fornecer alguns elementos e no¢des que possam municiar 0s intérpretes na
analise do contrato a luz da teoria da onerosidade excessiva.

Segundo John Maynard Keynes, a economia se desenvolve em um
movimento ciclico, denominado “ciclo econémico”, com evolu¢éo continua e alternada
de maneira ascendente e descendente333;

[...] considerado o resultado de uma variacao ciclica na eficiéncia®3** marginal
do capital, embora complicado e frequentemente agravado por modificactes

gue acompanham outras variaveis importantes do sistema econdmico no
curto prazo alcangcando o maximo desenvolvimento, declinam e cedem lugar

330 SCHUNCK, Giuliana Bonano. A onerosidade excessiva superveniente no Codigo Civil: criticas
e questdes controvertidas. S&o Paulo: LTr, 2010, p. 97.

331 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatorios. Curitiba: Jurua, 2015, p.168.

332 AZEVEDO, Junqueira de. Relatério Brasileiro sobre a revisdo contratual apresentado para as
Jornadas Brasileiras da Associacdao Henri Capitant. In: AZEVEDO, Antbnio Junqueira. Novos
Estudos e Pareceres de Direito Privado. S&o Paulo: Saraiva, 2004, p. 195.

333 KEYNES, John Maynard. A teoria geral do emprego, do juro e da moeda. Sdo Paulo: Editora
Nova Cultural Ltda., 1996, p. 293-294.

334 |Idem: O termo “eficiéncia” no contexto empregado faz referéncia a rentabilidade de um bem de
capital; portanto, a eficacia de um bem de capital € medida pela taxa de retorno sobre seu proprio custo.
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as forcas contrarias. Todavia, por movimento ciclico ndo queremos dizer
simplesmente que essas tendéncias ascendentes e descendentes, uma vez
iniciadas, nao persistam indefinidamente na mesma direcdo, mas que
acabam por inverter-se. Queremos dizer, também, que existe certo grau
reconhecivel de regularidade na sequéncia e duracdo dos movimentos
ascendentes e descendentes3®,

Para Hyman Minsky, numa economia capitalista moderna em que existe um
sistema financeiro complexo, sofisticado e em continua evolucéo ciclica, sempre
havera periodos turbulentos e periodos estaveis, que se alternardo de acordo com as
expectativas e interesses dos agentes econdmicos e principalmente com as decisdes
que estes tomarédo com base nessas expectativas336.

Assim, as crises tém surgido a cada periodo, e recentemente o mundo foi
assolado por mais um ciclo de crise que repercute na vida de todos®3’, nos negécios
e nas obrigacfes contratuais. No Brasil ndo é diferente, e atualmente vivenciamos um
periodo de crise baseada em fatores, econdmicos, politicos e sociais338,

De acordo com John Maynard Keynes, uma das explicacbes é que na
economia moderna os detentores dos ativos reais emprestam o dinheiro para que 0s
tomadores também possam financiar a aquisicao de seus préprios ativos reais. Deste
modo, a riqueza possui uma ‘eficiéncia’ em fungéo de si mesma, que é a capacidade
de reproduzir seu proprio valor e ainda gerar um excedente, o que € chamado de

“eficiéncia marginal do capital”. Enquanto propriedade, a riqueza sé pode ser medida

335 KEYNES, John Maynard. A teoria geral do emprego, do juro e da moeda. Sdo Paulo: Editora
Nova Cultural Ltda., 1996, p. 293-294.

336 MINSKY, Hyman. 1994, Integracdo financeira e politica monetaria. Economia e Sociedade,
Campinas, n. 3, p. 21-36, dez. Disponivel em:
<https://periodicos.sbu.unicamp.br/ojs/index.php/ecos/article/view/8643215/10763>. Acesso em 01
jan. 2018, p. 21: “Uma economia capitalista que opera sem restrigbes e que possua um sistema
financeiro sofisticado, complexo e em continua evolucdo, apresenta periodos de estabilidade e
periodos de comportamento turbulento e até mesmo caético. A busca da realizagdo de interesses
proprios pelas diversas unidades (operacionais e financeiras) que constituem uma economia capitalista
leva, ao longo do tempo, & emergéncia de condi¢des propicias ao comportamento turbulento e cadtico
da economia mesmo partindo-se de situagbes que previamente tenha favorecido uma trajetoria
estavel”.

337 MERENIUK, Ruy Orlando. Teoria da Imprevisédo: A Doutrina Keynesiana Frente ao Cédigo Civil.
1. ed., Jurud, 2011, p. 103: “O extremismo entre a visdo expansionista e contracionista dos mercados,
oscilard mediante a deterioracdo dos indicadores financeiros, substituicdo na op¢ao das taxas de juros
de longo por curto prazo, troca de ativos monetarios correntes internos por ativos correntes externos.
Neste sentido, quando o mercado financeiro se expande, a taxa de juros tende a nivelar-se em longo
prazo, sendo o inverso da relacdo quando da contracdo, entretanto, ndo sera necessariamente uma
regra, para com os ativos monetarios correntes, como veremos mais adiante”.

338 FRADA, Manuel A. Carneiro da. Crise Financeira Mundial e Alteracdo das Circunstancias:
contratos de depdésito vs. Contratos de gestao de carteiras, Estudos de Homenagem ao Prof. Dr.
Sérvulo Correia. Coimbra Editora, 2010, p. 682-683: Ainda, as “grandes” alteragbes de circunstancias
podem ser de natureza politica, social ou econdmica e, pelas suas caracteristicas, sao gerais e
normalmente alheias a condutas ou esferas de influéncia das partes, de cujo dominio escapam
completamente.
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como capacidade aquisitiva. A medicao é feita em termos monetarios, e sua eficacia
€ a taxa de juros, isto é, o preco de se desprender do dinheiro no momento presente
para reavé-lo no futuro com um excedente33°, Deste modo, o retorno da taxa de juros
relaciona-se com o nivel de investimento. No entanto, as expectativas sobre a renda
(taxa de juros), que servem de base para a tomada de decisdes, sdo formuladas com
fundamento nos fatos existentes, conhecidos com maior ou menor certeza, e em
eventos futuros, que podem ser previstos com maior ou menor grau de confianca,
como, por exemplo, a mudanca das preferéncias dos consumidores34°,

Desta maneira, a economia € guiada por expectativas de longo prazo que séo
contaminadas pela incerteza e, portanto, ndo € passivel de modelacédo deterministica,
0 que justifica as decisdes serem tomadas por meio de convencdes, baseadas no
consenso geral, que pode ser medido pela confianga do consumidor3*!. Quando esta
confianga do consumidor e o fluxo de investimento aumentam, tem-se o um ciclo
classico que comega com um mercado crescendo e termina em seu colapso:

Invariavelmente, o periodo de expansdo termina quando a faléncia
inesperada de uma série de empresas causa uma desconfianca generalizada
no mercado, disseminando a incerteza e tornando o crédito quase impossivel
de ser obtido. Incapazes de honrar suas dividas, as empresas entram em

colapso e as faléncias se multiplicam. Quando o crédito evapora, 0s pre¢os
caem e 0 panico domina o mercado342.

Para Charles Kindleberger, as crises decorrem de um aproveitamento
exagerado da expectativa de lucro e, quando a alta se torna excessiva, 0 sistema
passa por um tipo de aflicdo e tem inicio um processo de reversao. No processo de
investimentos por meio de recursos proprios ou empréstimos, as pessoas buscam
ativos financeiros reais ou iliquidos. Na reversao, as pessoas buscam tornar ativos
financeiros em dinheiro para reembolso dos débitos, gerando uma queda brusca nos
precos dos produtos primarios, imobiliarios ou naquele que tenha sido o objetivo da

mania (oportunidade vista pelos investidores para obtencdo dos lucros)343.

339 BELUZZO, Luiz Gonzaga de Mello; ALMEIDA, Julio Gomes de. Teoria econdmica in PRADO, Luiz
Carlos Delorme (org). Desenvolvimento econdmico e crise: ensaios em comemoracdo de Maria da
Conceicdo Tavares. Rio de Janeiro: Contraponto: Centro Internacional Celso Furtado, 2012. 21-22.
340 KEYNES, John Maynard. A teoria geral do emprego, do juro e da moeda. Sdo Paulo: Editora
Nova Cultural Ltda., 1996, p. 249-250.

341 | EITER, Mauricio Dias. Bolhas e politica monetaria: Evidéncias para a economia. 2011. 199 f.,
Tese (Doutorado em Economia) — FEA, Universidade de Sao Paulo, 2011, p.13.

342 ROURINI, Nouriel; MIHM, Stephen. A economia das crises. Sdo Paulo: Intrinseca, 2010, p. 54.
343 KINDLEBERGER, Charles. Manias, panico e crashes: um histérico das crises financeiras. 3. Ed.
Rio de Janeiro: Nova fronteira, 2000, p. 2-3.
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Quando as expectativas forem otimistas, eles [agentes econdmicos]
privilegiam a rentabilidade a liquidez, procurando elevar prazos e submeter-
se a maiores riscos com relacdo a seus ativos, diminuindo a margem de
seguranca (ativos liquidos/ativos iliquidos) nas operacdes, o que resulta no
crescimento da participacao dos adiantamentos e de ativos de maiores riscos
na composicao de sua estrutura ativa, como os empréstimos de mais longo
termo. Do contrario, se as expectativas sdo pessimistas e a incerteza é alta,
pois 0 grau de confianca nas expectativas quanto ao futuro diminui, eles
expressam uma maior preferéncia pela liquidez, dirigindo as aplicacbes para
ativos menos lucrativos, porém mais liquidos, o que faz a oferta de crédito
aos clientes®44,

Para Jospeh Alois Schumpeter, existe relacdo entre os periodos de
prosperidade e o fato de que o empreendedor inovador, ao criar novos produtos, é
imitado por um “enxame” de empreendedores nao inovadores que investem recursos
para produzir e imitar os bens criados pelo empresario inovador. Assim, uma onda de
capital ativa a economia, gerando prosperidade e aumento no nivel de emprego. A
medida que as inovacdes sdo absorvidas pelo mercado, o consumo se generaliza e a
taxa de crescimento da economia diminui, dando inicio a um processo recessivo, com
reducdo dos investimentos e baixa da oferta de emprego®*°. Segundo Hyman Minsky,
a crise pode surgir de qualquer situacdo inesperada, variando de um boom
especulativo a outro, podendo ser o fim de uma guerra, uma 6tima safra ou uma
péssima colheita, uma inovacao tecnoldgica de efeitos difusos, algum efeito politico
ou éxito financeiro surpreendente, uma conversao de dividas que baixe a taxa de juros
monetaria de forma abrupta ou uma mudanca inesperada da politica monetaria. Enfim,
independentemente da causa, 0s efeitos serdo desastrosos na economia se a crise
tiver uma abrangéncia espacial e setorial e, ainda, se tiver um elevado poder de
difusdo planetaria*¢. Pode-se concluir, deste modo, que, independentemente da
causa, a crise resta caracterizada com a inversdo entre as forcas, com a forca
ascendente cedendo lugar a forca descendente:

Contudo, para que a nossa explicacdo seja adequada, devemos incluir outra
caracteristica do chamado ciclo econémico, ou seja, o fendémeno da crise —

o fato de que a substituicdo de uma fase ascendente por outra descendente
geralmente ocorre de modo repentino e violento, ao passo que, como regra,

344 PAULA, Luiz F. Rodrigues de. Macroeconomia moderna. Sao Paulo: Campus, 1999, p. 178.

345 SCHUMPETER, Joseph Alois. Teoria do Desenvolvimento Econémico: Um estudo sobre lucro
empresarial, capital, crédito, juro e ciclo da conjuntura. Sdo Paulo: Editora Nova Cultura Ltda., p. 11.
346 CARVALHO, David Ferreira; CARVALHO; André Cutrim. Crise Financeira, Recesséo e Risco de
Depressdo no Capitalismo Globalizado do Século XXI: Impactos nos EUA, Zona do EURO e
BRASIL. In <http://www.akb.org.br/upload/130820120856056306 David%20Carvalho.pdf>. Acesso
em 1/1/2018, p. 5.
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a transicdo de uma fase descendente para uma fase ascendente ndo é téo
repentinas*’.

No Brasil, o Comité de Datagdo de Ciclos Econdmicos (CODACE/FGV348)
busca estabelecer cronologias de referéncia para os ciclos econémicos brasileiros
pela andlise do PIB trimestral. Explica o Comité que a datacdo de ciclos é realizada
com base em estatisticas econbmicas expressas em nivel, ou seja, cada ponto de
virada (pico) do ciclo equivale ao final de um periodo de expanséo, que sera seguido,
no trimestre seguinte, pelo inicio de uma recessao; por sua vez, cada ponto de virada
(vale) equivale ao trimestre final de uma recessdo, a ser seguido, no trimestre
seguinte, pelo inicio de uma expansdo econdmica. O ciclo econdmico expresso em
nivel é também conhecido como “ciclo de negdcios”.

O Comité identificou a ocorréncia de um pico no ciclo de negécios brasileiro
no primeiro trimestre de 2014. O pico representa o fim de uma expanséo econdmica
gue durou 20 trimestres — entre o segundo trimestre de 2009 e o primeiro de 2014 —
e sinalizou a entrada do pais em uma recesséao a partir do segundo trimestre de 2014.
Nessa oportunidade, o CODACE salientou que cada periodo recessivo poderia ter
amplitudes e extensdes diferentes em cada ciclo, “a depender de suas motivagdes e
das condicbes macroecondmicas internas e externas ao pais, que possibilitem a
retomada de uma fase de expans&o”3493%0,

Apos 30 meses do inicio da recessao, o comité identificou a ocorréncia de um
vale do ciclo de negdcios brasileiro no quarto trimestre de 20163, Este vale
representou o fim de uma recessédo que durou 11 trimestres — entre o segundo
trimestre de 2014 e o quarto de 2016 — e a entrada do pais em um periodo de

expansao a partir do primeiro trimestre de 2017. Constatou, ainda, que a recessao de

347 KEYNES, John Maynard. A teoria geral do emprego, do juro e da moeda. Sdo Paulo: Editora
Nova Cultural Ltda., 1996, p. 294.

348 o] CODACE é composto por sete membros
Affonso Celso Pastore (Coordenador, Diretor da AC Pastore & Associados); Edmar Bacha (Diretor,
lepe — Casa das Garcas); Jodo Victor Issler (Professor, FGV/EPGE); Marcelle Chauvet (Professora,
Universidade da Califérnia); Marco Bonomo (Professor, Insper); Paulo Picchetti (Professor,
FGV/EESP e FGV/IBRE) e Regis Bonelli (Pesquisador, FGV/IBRE).

349 Relatério divulgado em 30/7/2015, disponivel em:
<http://portalibre.fgv.br/main.jsp?lumChannelld=4028808126B9BC4C0126BEA1755C6C93>. Acesso
em 08/01/2018.

3%0|dem: A identificacdo de um ponto de maximo local do ciclo de negécios brasileiro no primeiro
trimestre de 2014 foi realizada com base na analise ciclica de um amplo conjunto de variaveis e
agregados econémicos de alta e média frequéncia, na realizacdo de exercicios econométricos e em
estudos adicionais realizados por membros do Comité e especialistas convidados.

351 Relatorio divulgado em 30/10/2017, disponivel em:
<http://portalibre.fgv.br/main.jsp?lumChannelld=4028808126B9BC4C0126BEA1755C6C93>. Acesso
em 8/1/2018.
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2014-2016 foi a mais longa entre as nove datadas pelo Comité a partir de 1980,
empatada com a de 1989-1992. A perda acumulada de Produto Interno Bruto (PIB)
nesses 11 trimestres foi de 8,6%, também a maior desde 1980, praticamente
empatada com os 8,5% de queda do PIB na recesséao de 1981-1983, com base em
dados das Contas Nacionais do IBGE. Além de a recesséo terminada no quarto
trimestre de 2016 ter sido longa e intensa, o Comité avaliou que a recuperagao vinha
se mostrando, até entdo, lenta em comparagcdo com o padrédo observado nas saidas
de recessfes anteriores.

A evolucao dos periodos ciclicos nos negdcios brasileiros é representada na
tabela abaixo:

Figura 1 — Cronologia Trimestral do Ciclo de Negocios Brasileiros.

Cronologia Trimestral do Ciclo de Negécios Brasileiro - Duragdes e Amplitudes *
Recessdes Expansdes

Var. %
Trimestral
Média
[ELUEIVELE)]

Variagdo %

Var. %
Trimestral
Média
(ELUTEFELE)]

Variacdo %

Duracdo em | acumulada

trimestres | de Vale a
Pico

Duracdo em | acumulada
trimestres | de Picoa
Vale

Periodo Periodo

Do 12 trimestre de 1981

Do 22 trimestre de 1983

i 9 8,5% -3,9% . 17 30,0% 6,4%
ao 12trimestre de 1983 ao 29 trimestre de 1987
Do 32 trimestre de 1987 Do 12 trimestre de 1989

. 6 4,2% -2,8% ) 2 8,5% 17,7%
ao 42 trimestre de 1988 ao 22 trimestre de 1989
Do 32 trimestre de 1989 Do 22 trimestre de 1992

i 11 -7,7% -2,9% ) 12 19,2% 6,0%
ao 12 trimestre de 1992 ao 12 trimestre de 1995
Do 22 trimestre de 1995 Do 4° trimestre de 1995

. 2 2,8% -5,6% ) 9 8,0% 3,5%
ao 32 trimestre de 1995 ao 42 trimestre de 1997
Do 12 trimestre de 1998 Do 2¢ trimestre de 1999

i 5 1,5% 1,2% ) 8 7.5% 3,7%
ao 12 trimestre de 1999 ao 12 trimestre de 2001
Do 22 trimestre de 2001 5 TE e Do 12 trimestre de 2002 - = =5
ao 42 trimestre de 2001 ! ' ao 42 trimestre de 2002 ! ’
Do 12 trimestre de 2003 5 16% 319 Do 32 trimestre de 2003 n 30.5% 5 2%
ao 22 trimestre de 2003 ! ' ao 32 trimestre de 2008 ' ’
Do 42 trimestre de 2008 Do 22 trimestre de 2009

2 -5,5% -10,8% 20 23,0% 4,2%
ao 12 trimestre de 2009 ! ' ao 12 trimestre de 2014 ! ’
Do 22 trimestre de 2014
11 -8,6% -3,2%

ao 42 trimestre de 2016

* Crescimento medido de acordo com o PIB trimestral dessazonalizado a pregos de mercado (Fonte: IBGE)

Fonte: CODACE, 2017.

Ultrapassados alguns dos elementos utilizados pela Economia para
caracterizar o termo “crise econémica”, € preciso debater como enfrenta-la. Para John
Maynard Keynes, cumpre ao Estado o papel de agente de controle da economia,
criando politicas publicas capazes de orientar a propensao a consumir, a eficiéncia

marginal do capital e a taxa de juros, e assegurando niveis de producdo e emprego,
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que refletem na confianca do consumidor3®?. Sob esta perspectiva, “como elemento
comum das Varias crises, destaca-se a presenca do Estado, seja como condutor das
politicas publicas que as combatem, seja como causador dessas crises, em virtude
de politicas que se revelam equivocadas ao longo do tempo”33,
Esta dicotomia entre a presenc¢a ou auséncia do Estado ser a causa da crise
é discutida com o intuito de buscar medidas para combater a crise:
Alguns afirmaréo que o governo deve intervir, tornando-se um emprestador
em Ultima instdncia e promovendo um estimulo fiscal macico para
contrabalancar a queda na demanda privada. Outros lembrardo que o
governo nunca deve intervir no funcionamento do mercado, pois isso apenas
prolongard a crise e estimulara o aumento da divida publica. Outros ainda
afirmardo que a prépria ideia da crise € iluséria, uma ficcdo pregada por

aqueles que duvidam da capacidade do mercado de alocar bens de forma
eficiente3>4,

Registre-se que opinido diversa € encontrada nos chamados “novos
classicos”, que consideram o mercado como sendo perfeitamente capaz de regular a
economia de forma autdbnoma. Assim, adotam a hipétese de expectativas racionais,
considerando que 0s agentes, em suas expectativas, sempre acertam o valor efetivo
da variavel estimada e devem antecipar os efeitos de uma politica a ser instaurada,
bem como eventuais mudancas de comportamento dos agentess3®®,

Sem a presenca do Estado, o mercado regula-se via pre¢os, mantendo-se em
equilibrio (market clearing): as demandas se igualam as ofertas pela concorréncia e
em cada ponto do tempo os agentes atuam de forma Otima face aos precos que
observam. Neste caso, o ciclo econébmico surge como resultante de uma variavel
exdgena que vem desequilibrar o sistema.

De qualquer sorte, quando a crise ndo encontrar solugédo no préprio mercado,
restara ao Estado o dever de intervir de maneira regulatéria para supera-la3®. Cita-se
como exemplo a resposta dos Estados Unidos a crise de 2008, que interveio na

economia com empréstimos financeiros, facilitacdo de acesso ao crédito para

352 KEYNES, John Maynard. A teoria geral do emprego, do juro e da moeda. Sdo Paulo: Editora
Nova Cultural Ltda., 1996, p. 358.

353 GONCALVES, Oksandro. In ARAUJO, Fernando... [et al.]. Em busca dos caminhos juridicos para
a superacdo da crise. Curitiba: PUCPress, 2016, p. 21.

354 ROURINI, Nouriel; MIHM, Stephen. A economia das crises. Sdo Paulo: Intrinseca, 2010, p. 48.
3%5 MAGALHAES, Matheus Albergalia. Explicando os ciclos de negdcios. Disponivel em:
http://www.cepe.ecn.br/matheus.pdf. Acesso em: 31/12/2017, p. 6.

3% MERENIUK, Ruy Orlando. Teoria da Imprevisdo: a Doutrina Keynesiana Frente ao Coédigo Civil.
1. ed. (ano 2005), 6. reimp. Curitiba: Jurua, 2011, p. 103.
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empresas com dificuldades financeiras e nacionalizando empresas privadas®*’. No
Brasil, para auxiliar a superar a recente crise de 2014-2016, apresentou-se um pacote
de medidas que incluia, entre outras: regularizacdo de débitos tributarios com o
governo; incentivo ao crédito imobiliario; maior rentabilidade do FGTS, facilitacdo ao
crédito e reducdo de burocracia na compra e venda no comércio exterior3%8.
Variaveis exdgenas sempre impactaram o desenvolvimento da economia,
porém, se isto acontecer de maneira surpreendente, ndo importando sua causa, e sim
as consequéncias amplas e difusas, estar-se-a diante de um conceito possivel e
aceitavel de crise. Nesse momento do ciclo econémico, no ponto de baixa, enfrentam-
se a estagnacao econdmica e o decrescimento, que afetam o félego financeiro do

sistema e, por consequéncia, 0s negocios e 0s contratos.

4.5 A IMPREVISIBILIDADE DA CRISE E A POSSIVEL ONEROSIDADE COMO
CONSEQUENCIA ECONOMICA NOS CONTRATOS

Dado o aspecto econdmico e social dos contratos interempresariais, quando
as partes os celebram, buscam avaliar a medida da propria prestacédo e o énus que
poderao suportar para o fiel cumprimento das obrigacGes que contrair&o.3>°

Estas previsdes sdo 6nus das partes contratantes, baseadas na normalidade
dos eventos e que, portanto, integram a alea normal do contrato. No entanto, a crise
econdmica compdoe a chamada “grande base do negdcio”, teoria criada por Gerhard
Kegel que diz respeito a expectativa das partes de que ndo havera, na pendéncia do
contrato ou associado aos efeitos que este propde alcancar, nenhuma perturbacao
estrutural nas condi¢des politicas, econémicas ou sociais que coloque em causa a
prépria existéncia social tal como conhecida usualmente pelos contraentes. Ao lado
da crise econdmica de grandes proporcdes, encontram-se outros eventos da

natureza, guerras e revolugdes3.

357 BBC. Entenda a operacado de resgate da seguradora AlG. Brasilia, DF, 2008. Disponivel em:
<http://www.bbc.com/portuguese/reporterbbc/story/2008/09/080917 aig_ga_fp.shtml>. Acesso em: 10
jan. 2018.

S8MARTELLO, Alexandro. AMARAL, Luciana. Saiba quais sdo as medidas anunciadas pelo
governo para estimular a economia. Brasilia, DF, 2016. Disponivel em:
<https://g1.globo.com/economia/noticia/veja-as-medidas-economicas-anunciadas-pelo-
governo.ghtml>. Acesso em: 10 jan. 2018.

359 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatérios. Curitiba: Jurud, 2015, p. 156.

360 KEGEL, Gerhard. apud CORDEIRO, Anténio Menezes. Da boa fé no Direito Civil. Coimbra:
Almedina, 2017, p. 1053-1054.
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Os contratos interempresariais sao, por conseguinte, celebrados levando em
consideracdo determinadas circunstancias de carater geral, com ou sem a presenca
de consciéncia das partes no caso concreto, como, por exemplo, a ordem social ou
econbmica existente, o poder aquisitivo de determinada moeda, as condi¢cées normais
do trdfego ou outras semelhantes, sem as quais 0s contratos ndo cumprem a
finalidade por eles pensada, nem podem realizar a intengcéo considerada justa pelas
partes. Assim sendo, exigir o cumprimento de um contrato na presenca desta
circunstancia imprevista e imprevisivel ndo poderia ser considerada como de boa-
fé361_

O evento extraordinario e imprevisivel é remoto a ponto de ndo ser
considerado; caso contrario, elevaria sobremaneira o custo do contrato e inviabilizaria
a propria contratacdo e a légica do mercado. Deste modo, “o evento surpreendente,
causador do desequilibrio das premissas financeiras [causa econdmica e social] do
contrato e, consequentemente, de prejuizo inesperado, revela injustica” 62 que deve
ser corrigida para garantir a manutencéao do trafego comercial, no aspecto objetivo do
empresario e social do mercado. Nao por menos que a “afirmacao historica do instituto
da alteracdo superveniente das circunstancias é inseparavel das mais graves
perturbacdes da coexisténcia social do século XX, em especial duas grandes guerras
mundiais, a crise financeira de 1929 e a crise do petréleo dos anos setenta”s63,

A natureza imprevisivel da crise e seus efeitos é relatada por Dimitri Milonakis,
economista grego, que a ela se refere como “uma grande anomalia com base em
todas as teorias de mainstream existentes. Uma gigantesca onda atingiu a economia
mundial, uma crise que parecia impossivel de acordo com as teorias” e a classifica

como “‘um evento inesperado, um cisne negro, que nao poderia ser previsto e, uma

361 | ARENZ, Karl. Derecho de obligaciones. Madrid: Editorial Revista de Derecho Privado, 1958, t. 1,
p. 314. No original: Todo contrato se estipula entre los que en él participan teniendo en cuenta
determinadas circunstancias de caracter general, ya sean conscientes o no de ello en caso concreto;
como, por ejemplo, el orden social o0 econdmico existente, el poder adquisitivo de una determinada
moneda, las condiciones normales del trafico u otras semejantes, sin las cuales el contrato no cumple
la finalidad para el pensada ni puede realizarse la intencion de las partes. Si en dichas relaciones
necesarias para la subsistencia del negocio (como base objetiva del mismo y reglamentaciéon
considerada justa y conveniente para ambas partes) se produce una alteracion total e imprevista, que
en forma alguna no haya sido considerada en el contrato, no seria conforme con ‘la buena fe) (§§ 157,
242) someter inflexiblemente a la parte desproporcionadamente perjudicada por la anteracion al
contrato que fue concertado bajo presupuestos completamente diferentes.

362 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatérios. Curitiba: Jurud, 2015, p. 157.

363 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 364.
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vez acontecido, ndo pode ser explicado como algo além de um evento inesperado
intratavel pelo conhecimento cientifico”364,

Em Portugal, o instituto da onerosidade excessiva foi largamente utilizado
apos a instabilidade econdémica ocorrida em 2007-2008, com reflexos na sua
economia entre 2010-2014%%° e que afetou a execucdo de uma diversidade de
relagbes contratuais®®®. Registre-se que a teoria da onerosidade excessiva se
encontra presente no Cédigo Civil Portugués nos arts. 437 a 439,%7 estabelecendo
cinco requisitos necessarios para ativacao do instituto (a) as circunstancias em que

as partes fundaram a decisao de contratar; (b) tiverem sofrido uma alteragdo anormal;

364 MILONAKIS, Dimitri. Crise Econdmica, a Crise da Economia e o Futuro da Economia Politica.
Argumentum,  Vitéria (ES), v. 3, n.2, p. 12-30, juk/dez.2011l. Disponivel em
<http://periodicos.ufes.br/argumentum/article/viewFile/1621/1664>. Acesso 30 nov. 2017, p. 12 e 21.
365 “0O esquema depressivo acima referenciado operou, quase ponto por ponto, na experiéncia
portuguesa e no periodo de 2010-2014. Apenas recentemente ha noticias de uma certa recuperacao.
Em termos esquematicos, assistimos: - a crise dos bancos: o desaparecimento do mercado
interbancario induziu quebras de liquidez; foram recusados empréstimos, quebrados empréstimos ja
apalavrados, reduzidos patamares de crédito, exigidas garantias elevadas e subidos os juros; - a crise
do Estado: confrontado com uma quebra de receitas, com um aumento de encargos e com oS
compromissos de reduzir as dividas, o Governo recorreu a subida de impostos, a introducdo de novas
taxas e ainterrupcao de projetos de obras publicas contratualizados e em curso; - a crise das empresas:
dificuldades de crédito, aumento de encargos, esvaziamento da carteira de trabalhos publicos e
retracdo do consumo privado: o cerco foi total; - & crise dos consumidores: cortes nos salarios e nos
subsidios, aumento de impostos e desemprego; tudo isso leva a uma baixa de dispéndios, com novos
reflexos negativos no Estado e nas empresas CORDEIRO, Antonio Menezes. Tratado de direito civil
IX: direito das obriga¢c8es: cumprimento e ndo cumprimento, transmissdo, modificagdo e
exting¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p. 705-706.

366 “As convulsdes registradas nos ultimos cinco anos impactaram inimeros contratos. Sem, para ja,
pretender uma ordenacdo juridico-cientifica em funcao da alteracédo das circunstancias, apontamos: -
cortes no crédito que vieram, a jusante, a interromper contratos de investimentos ou contratos
correntes; - cortes em investimentos, particularmente do Estado, que paralisaram empreitadas e
prestacdes de servicos, delas dependentes; - subita introducdo de novos impostos e de taxas ou
agravamento dos j& existentes: baixaram, consequentemente, as procuras dos bens e dos servigcos
relacionados a tais setores; - flutuacdes financeiras inexcogitaveis: as variaveis envolvidas conduziram
a uma baixa espetacular das taxas de juros ‘europeias’, mercé da politica, tardia, do Banco Central
Europeu, enquanto os juros ‘internos’, para novas operagdes, sao muito elevados; - quebras na procura
de determinados bens e servigos, com reflexos calamitosos nos contratos de que eles dependem”.
CORDEIRO, Anténio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das obriga¢cdes: cumprimento e
ndo cumprimento, transmissao, modificacdo e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p.
706-707.

367 SUBSECCAO VII. Resolucdo ou modificagéo do contrato por alteragéo das circunstancias. Artigo
437.° (Condicdes de admissibilidade). 1. Se as circunstancias em que as partes fundaram a deciséo de
contratar tiverem sofrido uma alteracdo anormal, tem a parte lesada direito a resolucéo do contrato, ou
a modificacdo dele segundo juizos de equidade, desde que a exigéncia das obrigacBes por ela
assumidas afecte gravemente os principios da boa fé e ndo esteja coberta pelos riscos préprios do
contrato. 2. Requerida a resolucdo, a parte contraria pode opor-se ao pedido, declarando aceitar a
modificagcao do contrato nos termos do nimero anterior.

Artigo 438.°. (Mora da parte lesada). A parte lesada ndo goza do direito de resolucdo ou modificacéo
do contrato, se estava em mora no momento em que a alteracdo das circunstancias se verificou.
Artigo 439.°. (Regime). Resolvido o contrato, sdo aplicaveis a resolucao as disposi¢ées da subseccao
anterior. PORTUGAL. Decreto-Lei n. 47.344, de 25 de Novembro de 1966. Diario do Governo, Lisboa,
1966. Disponivel em: <http://www.codigocivil.pt/>. Acesso em: 15 nov. 2017.
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(c) tem a parte lesada direito a resolucéo ou modificacado do contrato; (d) desde que a
exigéncia das obrigacbes assumidas afete gravemente os principios da boa-fé; (e) e
ndo esteja coberta pelos riscos do contrato3®e,
Feita a inclusdo legislativa, o entendimento jurisprudencial Portugués a
respeito dos impactos da crise norte-americana em Portugal36°:
ALTE,RA(;AO ANORMAL DAS CIRCUNSTANCIAS. RESOLUCAO DE
NEGOCIO. MODIFICACAO. BOA-FE. CRISE ECONOMICA.
INCUMPRIMENTO DO CONTRATO. NEXO DE CAUSALIDADE. [...]. No
Verdo de 2007, o excesso de crédito imobilidrio concedido nos Estados
Unidos da América e que ficou conhecido como «crise do sub-prime»,
desencadeou uma crise financeira internacional que se transmitiu ao plano
econdmico e se agravou nos anos de 2008, 2009 e 2010, criando uma
situacdo de recessdo generalizada nas economias, a qual, se faz sentir em
Portugal, nomeadamente, através do aumento do desemprego, aumento do

namero de familias a recorrer a ajuda social, diminuicdo do consumo e
encerramento de empresas, diminui¢cdo do PIB e aumento da divida externa.

Outrossim, enfrentando o impacto da crise nos contratos, a jurisprudéncia
portuguesa ponderou a existéncia de ciclos econémicos e o fato de estes serem
inerentes ao sistema capitalista, portanto, com oscilacbes ascendentes e
descendentes. Inicialmente, considerou-se a recessdo algo expectavel pelos
operadores comerciais®’®, estabelecendo-se que apenas fatores naturais e
incontrolaveis poderiam conferir exterioridade ao sistema e permitir a revisdo dos
contratos371372,

No entanto, este posicionamento resta minoritario: prevalece a caracterizacao

da crise econdmica como fator capaz de alterar as circunstancias dos contratos

368 CORDEIRO, Ant6nio Menezes. CORDEIRO, Anténio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito
das obrigag¢fes: cumprimento e ndo cumprimento, transmissdo, modificac8o e extin¢do. 3. ed.
totalmente rev., Coimbra: 2017, p. 684.

%69  PORTUGAL. Aco6rddo do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo
187/10.4TVLSB.L2.S1. 7. Seccéo. Relator Orlando Afonso. Data do ac6rd&do 10/1/2013. Unanimidade.
Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/684735e67848h64980257b2400500
835?0penDocument&Highlight=0,187%2F10.4TVLSB.L2.S1>. Acesso em: 22 jul. 2017.

370 PORTUGAL. Acordao do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo n. 1167/10/5TBACB-
E.C1.S1, 7. Seccao. Relator Silva Gongalves. Data do acorddo 10/04/2014. Unanimidade. Disponivel
em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/50eb367a4879253a80257¢cha00397
a01?0OpenDocument&Highlight=0,1167%2F10>. Acesso em: 10 jan. 2018.

871 PORTUGAL. Aco6rddo do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo n.
876/12.9TVLSB.L1.S1. 1. Seccdo. Relator Silva Gongalves. Data do ac6rddo 26/01/2016. Maioria.
Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/f5262663296f7da480257f480034d5
b9?0penDocument&Highlight=0,876%2F12.9TVLSB.L1.S1>. Acesso em: 10 jan. 2018.

872 | dem.
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interempresariais por ser “grave, inesperada e incontornavel”®’® capaz de gerar
modificacdo imprevisivel, anormal e relevante das circunstancias®’4,

O Supremo Tribunal de Justica Portugués admitiu a resolu¢do de um contrato
de swap de taxas de juros com fundamento na alteracdo do contexto financeiro
causado pela crise de 2008, admitindo que a descida acentuada das taxas de juros
havia sido causada pela crise econdémico-financeira de 2008, cuja ocorréncia
imprevisivel ndo se encontrava coberta pelos riscos proprios do contrato e justificando
sua resolucdo com fundamento nos artigos 437° a 439° do Cédigo Civil*’®. Sobre a
imprevisibilidade de a crise econdmica caracterizar uma alteracdo de grande base
com permissao legislativa para atuacdo do Poder Judiciario, disserta Anténio Menezes

Cordeiro37¢:

Tem interesse particular testar o dispositivo do art. 437 do Cddigo Civil
perante as grandes alteragdes de circunstancias, isto €, das modificagbes
estruturais que venham bulir com a generalidade das variaveis econémicas-
sociais que caracterizam uma sociedade. [...]. A lei portuguesa né&o
autonomiza a hipétese de grandes modificagBes ambientais. Em principio
deve concluir-se que ela é abrangida pelo artigo 437° do Cédigo Civil. Haveria
mesmo, perante a ocorréncia de tais modificag8es, uma facilidade acrescida
na aplicacdo desse preceito: 0s seus requisitos verificar-se-iam com maior
clareza, uma vez que as alteracdes radicais e generalizadas tendem a mexer
em todas as circunstancias (e logo nas visadas pelo artigo 437°), séo
anormais, podem causar prejuizos de vulto e escapam, por vezes, a institutos
ja consagrados.

N&o obstante, perante as grandes alteracbes das circunstancias, a
jurisprudéncia portuguesa tem sido cautelosa. [...]. De um modo geral, o
Supremo Tribunal de Justica evitou aplicar o dispositivo do artigo 347°/1 do
Cddigo Civil aos acontecimentos ocorridos durante a Revolugdo de 1974-
1974 ou dela derivados. [...].

A crise financeira e econdémica de 2009/2014 suscitou um ciclo de aplica¢do
da alteracdo das circunstancias. Os tribunais foram, desta feita, mais
permeaveis do que o ocorrido em 1974/1975; quicéa por a crise ter sido menos

873 PORTUGAL. Ac6rddo do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo
187/10.4TVLSB.L2.S1. 7. Seccéo. Relator Orlando Afonso. Data do ac6rd&do 10/1/2013. Unanimidade.
Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/684735e67848h64980257b2400500
835?0penDocument&Highlight=0,187%2F10.4TVLSB.L2.S1>. Acesso em: 22 jul. 2017.

874 PORTUGAL. Ac6rddo do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo
1387/11.5TBBCL.G1.S1. 7. Seccao. Relator Granja Da Fonseca. Data do acérddo 10/10/2013.
Unanimidade. Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/83a1d4ae8a10876180257c0600300
716?0penDocument>. Acesso em: 10 jan. 2018.

875 PORTUGAL. Acordao do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo
1387/11.5TBBCL.G1.S1. 7. Seccao. Relator Granja Da Fonseca. Data do acérddo 10/10/2013.
Unanimidade. Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/83a1d4ae8a10876180257c0600300
716?0penDocument>. Acesso em: 10 jan. 2018.

376 CORDEIRO, Ant6nio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das obrigac8es: cumprimento
e ndo cumprimento, transmisséo, modificacdo e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p.
693-695.
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grave do que o sucedido com a descolonizacdo e com as nacionalizacées.
Grosso modo, podemos afirmar que os tribunais entenderam a crise como
uma realidade apta a provocar a intervencdo dos tribunais, ex 43791.
Todavia, rodearam-se de diversas cautelas, com relevo para a natureza dos
riscos do jogo, para a causalidade entre a crise e 0s danos e para a propria
possibilidade de certas ocorréncias para s6 com moderacao, usar dos
remédios permitidos pela lei.

Assim, a crise econdmica € uma verdadeira alteracdo imprevisivel de
circunstancias nao cobertas pelos riscos do contrato e que afetam gravemente os
principios da boa-fé. Todavia, exige-se uma correlacdo direta entre a crise econémica

geral e a atividade especifica da parte para permitir a revisdo contratual®’’:

Sumério: [...]. lll-Muito embora a crise econdmico-financeira possa criar
desequilibrios econémicos susceptiveis de provocarem alteragdes anormais
das circunstancias, nem todos os incumprimentos — em tempos de crise —
ficam a dever a essa alteragdo das circunstancias.

IV- E necesséario que haja uma correlacdo directa e demonstrada
factualmente entre a crise econémica geral e a actividade econdémica
concreta de determinado agente para que se possa falar de uma alteracéo
anormal das circunstancias.

V- N&o resultando provado nos presentes autos que a degradacdo da
capacidade econémica da autora — e que a conduziu a impossibilidade de
satisfazer as obrigagBes assumidas com o réu — se tenha ficado a dever a
crise econémica internacional, ndo estéd configurada a previsdo do n.° 1 do
art. 437.°do CC. [...].

Em Portugal, a crise econdmico-financeira consubstanciou uma efetiva
perturbacdo das condicbes de coexisténcia social, com repercussdes generalizadas
no tecido empresarial, pois os efeitos da crise do sub-prime, aliado a politicas
agressivas para estancar a recessao, contribuiram para a diminuicdo do consumo. A
conjugacao destes fatores com o aumento da carga fiscal e o crescimento exponencial

do incumprimento contratual conduziram muitas empresas a insolvéncia e, ademais,

877 PORTUGAL. Ac6rddo do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo
187/10.4TVLSB.L2.S1. 7. Seccéo. Relator Orlando Afonso. Data do ac6rd&do 10/1/2013. Unanimidade.
Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/684735e67848b64980257b2400500
835?0penDocument&Highlight=0,187%2F10.4TVLSB.L2.S1>. Acesso em: 22 jul. 2017. No mesmo
sentido: PORTUGAL. Aco6rddo do Supremo Tribunal de Justica de Portugal. Processo
540/11.6TVLSB.L2.S1. 2. Seccdo. Relator Tomé Gomes. Data do acdrddo 22/06/2017. Maioria.
Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/7c66b8d7b670fdch80258147005997
f3?0penDocument&Highlight=0,swap%20>. Acesso em: 10 jan. 2018; PORTUGAL. Supremo Tribunal
de Justica de Portugal. Processo 2118/10.2TVLSB.L1.S1. 7. Seccdo. Relatora Maria Dos Prazeres
Pizarro Beleza. Data do acordao 08/06/2017. Disponivel em:
<http://www.dgsi.pt/jstj.nsf/954f0ce6ad9dd8b980256b5f003fa814/920759bbc237d40d8025813900598
bca?OpenDocument&Highlight=0,swap%20>. Acesso em: 10 jan. 2018.
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colocaram empresas economicamente estaveis em profunda debilidade financeira,
em razéo dos profundos reflexos da crise na procura de bens e servicos®78,

Destarte, a natureza ciclica das depressfes econbmicas é uma mera
previsibilidade abstrata das partes que possuem consciéncia de sua existéncia em
periodos de crise; ndo obstante, 0 comportamento ciclico da economia ndo apresenta
elementos que permitam aos operadores comerciais concretizar prognosticamente
seu momento de ocorréncia ou a intensidade das reversées®’°.

O questionamento, portanto, sobre os efeitos da crise econémica e sua
capacidade de ser suficiente para gerar alteracéo na alea normal dos contratos leva a
uma resposta positiva devido a natureza, a dimenséao, as causas e aos efeitos globais
da crise financeira. Ela pode representar um fator de alteragéo das circunstancias dos
contratos interempresariais, pois superam o0 alcance de atuacdo e qualquer
possibilidade de controle dos contraentes, o que pode representar uma alteracao
anormal das circunstancias presentes no momento de sua celebragdo. Para Manuel
A. Carneiro Frada:

A grande questdo é saber se a crise financeira representa esta grande
alteracdo de circunstancias. A resposta estara na imprevisdo/surpresa e nos
reflexos da crise em cada contratante e sua respectiva obrigacdo. “Entre os
factores a ponderar, ha que considerar a dimens&o da sua ocorréncia, a sua
ndo antecipabilidade generalizada e o facto de radicar em causas
interdependentes multiplas que ultrapassam o poder de actuagéo e influéncia
dos actores econdémicos singulares (por mais poderes que sejam) e se
projectam mesmo, como crise global, para além dos limites dos paises e das
varias zonas econdémicas do planeta. [...]. € j& opinido comum, largamente
difundida em diversissimos meios, que a crise econémica que actualmente
se vive constitui um acidente anormal, estrutural e grave na evolugdo que a
economia mundial vinha experimentando. Por outro lado, a crise surpreendeu
tudo e todos. [...] Este precedente serve para sufragar que, hoje como entéo,
a natureza, a dimensdo, as causas e os efeitos globais da actual crise
financeira, ao transcenderem em muito a esfera de actuacéo e de controlo
dos agentes econdémicos, pode perfeitamente representa uma alteracao

anormal das circunstancias presentes ao tempo da conclusédo dos diversos
contratos celebrados pelos sujeitos; [...]*8.

No direito europeu, a alteracéo superveniente de circunstancias em virtude da

crise econdmica é tida como situacdo excepcional, significativa e grave capaz de

878 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 367-368.

879 |dem, p. 439-440.

380 FRADA, Manuel A. Carneiro da. Crise Financeira Mundial e Alteracdo das Circunstancias:
contratos de depoésito vs. Contratos de gestao de carteiras, Estudos de Homenagem ao Prof. Dr.
Sérvulo Correia. Coimbra Editora, 2010, p. 684.
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alterar a equacao econdmica do contrato negociado pelas partes e, portanto, permite
a revisao contratual3®,

Na Roménia e na Unido Europeia, a teoria da imprevisao € considerada uma
ferramenta importante no contexto da crise econdmica e também em outras situacdes
que afetem a estabilidade da economia. Este instituto deve ser mantido como
excepcional contra a forca obrigatéria dos contratos, porque € uma solucdo extrema
para o reequilibrio do pacto322.

Na Espanha, em que pese néo ser positivada no Cadigo Civil a possibilidade
de revisdo contratual e ter-se afastado a aplicacdo da clausula rebus sic stantibus no
seu ordenamento juridico em virtude da crise econ6mico-financeira, 0 Supremo
Tribunal Superior reviu sua posicdo e passou a permitir a revisdo dos contratos
atingidos por alteracfes de circunstancias em razao da crise. Trata-se do julgamento
do Recurso Supremo n. 591/2014383, que determina a revisdo contratual em virtude
dos acontecimentos subsequentes a crise econdmica. O julgamento considerou que
as instituicbes devem se adaptar a realidade social do momento, e sua aplicacéo
deriva da imprevisibilidade contratual da relacdo negocial decorrente da ruptura da

base econdmica do contrato, com a subsequente onerosidade excessiva.

381 “a relevancia alteragdo das circunstancias é uma situacéo excepcional, que leva a que subsisténcia
do contrato — ou, pelo menos, do contrato tal como foi inicialmente configurado — deixe de ser exigivel
pelo principio da pontualidade. Somente uma alteragdo anormal, significativa e grave que afecte a
equacao econdémica negocialmente estabelecida permite a intervencao no equilibrio alcangcado entre
as partes, interrompendo o desenvolvimento <natural> do contrato e afastando as regras da
composicao dos riscos que lhe sdo préprios. Ocorrendo, no entanto, uma alteracdo com estas
caracteristicas, torna-se fundamental a utilizagcdo do expediente das circunstancias legalmente
consagrado ou judicialmente construido, sendo decisiva a actuagéo correctora dos tribunais no sentido
de assegurar a materialidade do resultado do exercicio da liberdade contratual das partes, que se
procura proteger com o principio do pacta sunt servanda, e ndo a sua mera afirmagao formal”. LOVATO
NETO, Renato; GUIMARAES, Maria Raquel. Times they are a-changin’: De novo sobre a alteragio
superveniente das circunstancias no direito privado portugués, no direito europeu e nos
instrumentos europeus e internacionais de harmonizacdo do direito privado. Ars luris
Salmanticensis, vol. 4, Junio 2016, 147-186. elSSN: 2340-5155, p. 36-37.

382 MATEFI, Roxana; L. Cernea, Bulletin of the Transilvania University of Brasov. Series VII, Vol. 9
(58) N. 1 — 2016. Disponivel em: <http://eds.a.ebscohost.com/eds/detail/detail?vid=0&sid=e0d22al2-
6ca6-44da-b56a-
daB899fcca56f%40sessionmgrd010&bdata=IJmxhbmc9cHQtYNImc2I0ZT1IZHMtbGI12ZQ%3d%3d#AN=
117485957&db=asx>. Acesso em: 15 fev. 2018, p. 196. No original: The institution of unpredictability,
a necessary toll in the context of economic crisis or other such factors which affect economic stability,
must keep its exceptional character, as the rule is the mandatory force of contract; as stated by doctrine,
unpredictability is an extreme solution during the execution of contract.

383 ESPANHA. Supremo Tribunal Superior, ROJ n. 5090/2014. 1. Seccion. Ponente: Roman Garcia
Varela. Fecha: 15/10/2014. Disponivel em: <
http://www.poderjudicial.es/search/contenidos.action?action=contentpdf&databasematch=TS&referen
ce=7234260&links=&optimize=20141223&publicinterface=true>. Acesso em: 10 ago. 2017.
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No caso especifico do setor imobiliario, a Construtora/Hotel teve seu pedido
julgado procedente para pagar ao arrendador menos 29% de renda oriunda do
empreendimento imobilidrio. Segundo o Supremo Tribunal espanhol, a evolucdo
econbmica e as situacfes de crise econdmica global ou de um setor em particular
podem sustentar uma justificativa para o0 ndo-cumprimento das obrigacoes
contratuais.

No Brasil, o Superior Tribunal de Justica pouco discutiu a repercusséo da crise
econdmica e a onerosidade excessiva.38* No entanto, a intensidade da Ultima crise foi
notoria3®538 e, com base em pesquisa jurisprudencial realizada, é possivel verificar
um norte para debate.

No julgamento do REsp 646945/SP38 restou estabelecido que “a crise
econbmica mundial, cada vez mais frequente, ndo € evento capaz de tornar a
obrigagcdo dos embargantes excessivamente onerosa”. Deste julgado, restam duas
possiveis conclusdes: a crise ndo é um evento imprevisivel em razdo de sua
frequéncia cada vez maior ou este evento isolado ndo é suficiente para alterar as
bases do negdécio.

Adentrando a base especifica do negécio e o conhecimento de variaveis
exdgenas, o julgamento do REsp 299501/MG388, apesar de ter analisado um contrato

384 Realizada pesquisa jurisprudencial por meio consulta de palavras chaves vinculadas ao tema,
descritas no anexo 2, abrangendo o periodo de 1/1/1997 até 1/10/2017, com o intuito de identificar
julgados versando sobre onerosidade excessiva e a crise econdmica. A pesquisa foi realizada com
base na ferramenta de pesquisa da jurisprudéncia do site do Superior Tribunal de Justica (disponivel
em: <htttp://www.stj.jus.br/SCON/>), inserindo-se palavras-chave no campo “pesquisa livre”: 478 +
contrato + empresas; Onerosidade + excessiva + crise + econdémica; Onerosidade + excessiva + crise;
Onerosidade + excessiva + crise + financeira; empresarial + onerosidade + excessiva. Os resultados
da pesquisa encontram-se no Anexo 2.

385 Além do PIB, outros indicadores do periodo demonstram o impacto da crise no Brasil, como (1)
confianca do consumidor; (2) desemprego; (3) inflagéo; (4) ddlar; (5) recuperacéo judicial; (6) indUstria;
(7) juros; (8) indice da bolsa de valores; (9) balanca comercial; (10); producao de veiculos; (11)
poupanca e (12) cheques sem fundo, corroborando a profunda mudan¢a do cenario econémico no
periodo recessivo. (VEJA. Doze indicadores para resumir a crise brasileira em nimeros. [S.L]:
2015. Disponivel em: <https://veja.abril.com.br/economia/doze-indicadores-para-resumir-a-crise-
brasileira-em-numeros/>. Acesso em: 8 jan. 2018).

386 FOLHA DE SAO PAULO. Indicadores mostram retracdo da economia brasileira. S&o Paulo:
2017. Disponivel em: <http://www1.folha.uol.com.br/mercado/2017/02/1859515-indicadores-mostram-
desaceleracao-da-economia-brasileira-veja-infograficos.shtml>. Acesso em: 8 jan. 2018.

387 BRASIL. Superior Tribunal de justica. Agint no AREsp 646.945/SP, Rel. Ministro PAULO DE
TARSO SANSEVERINO, Terceira Turma, julgado em 18/08/2016, DJe 26/08/2016. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?processo=646945&b=ACOR&p=true&t=JURIDIC
0&I=10&i=1 >. Acesso em: 10 jan. 2018.

388 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 299.501/MG, Rel. Ministra NANCY ANDRIGHI, Terceira
Turma, julgado em 11/09/2001, DJ 22/10/2001. Disponivel em: <
http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?processo=299501&b=ACOR&p=true&t=JURIDICO
&I=10&i=2>. Acesso em: 10 jan. 2018.
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consumerista, estabeleceu que a verificagao da onerosidade excessiva deve levar em
consideracao a conjuntura macroecondémica do momento de celebragéo do contrato.
Assim, se as partes detinham conhecimento dos riscos envolvendo a operacao feita
em moeda estrangeira, devem suportar as diferencas resultantes da desvalorizacao,
distribuindo as perdas pela metade.

Por sua vez, o REsp 1316595/SP3# aprofunda a necessidade do
conhecimento das partes da situacdo econdmica e, no caso citado, como a parte
detinha pleno conhecimento das condi¢cdes do mercado nacional e do cenario da
economia mundial, ndo poderia se valer do instrumento da revisdo por onerosidade
excessiva para rever o pacto (no caso analisado, a parte pretendia a revisdo de um
aditivo contratual firmado apds a constatacéo da crise financeira pela sociedade como
um todo).

Sobre esta circunstancia especifica, vale registrar que a crise via de regra nao
caracteriza um fendmeno instantaneo, mas uma formag&o progressiva durante um
periodo alargado: seus indicios vao evoluindo cada vez mais até chegarem ao
conhecimento pleno da sociedade, comecando dos agentes especializados
(financeiras, seguradoras, economistas), em seguida dos empresarios e, por fim da
sociedade. A partir disto é que o intérprete podera diferenciar a imprevisibilidade da
ocorréncia da imprevisibilidade dos efeitos. Sera por meio de elementos faticos
disponiveis ao conhecimento dos contratantes no momento de celebracdo do contrato
gue o intérprete aferira se a onerosidade posterior que atingiu o negdécio constitui uma
consequéncia previsivel ou imprevisivel para um operador comercial diligente. O juizo
sera casuistico, mas devera considerar se, no momento de celebracdo do contrato,
caso tenha sido celebrado no inicio da oscilagdo negativa da economia, teria sido
possivel aferir a duracéo e intensidade do ciclo descendente (crise). Esta avaliagéo,
no entanto, perde o sentido se o contrato tiver sido celebrado ap0s a posi¢cao recessiva
da economia ter se cristalizado3%, ressalvando a imprevisibilidade dos efeitos e

duracédo da crise na economia

389 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. Agint no REsp 1316595/SP, Rel. Ministro LUIS FELIPE
SALOMAO, QUARTA TURMA, julgado em 07/03/2017, DJe 20/03/2017. Disponivel em:
<https://ww2.stj.jus.br/processo/revista/inteiroteor/?num_registro=201200625787&dt_publicacao=20/0
3/2017>. Acesso em: 10 jan. 2018.

390 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 440. No mesmo sentido: “em
principio, apenas os contratos celebrados com clientes antes do andncio ou ecloséo da crise mundial
se poderdo pretender modificar. Acordos posteriores a esse anuncio ou a essa eclosdo ja ndo
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Concordam Egydio Marques Dias Netto e Giovani Ribeiro Rodrigues Alves3!
que:
[...]- o principio do equilibrio econdmico deve estar em consonancia com o
principio da livre iniciativa, e, para tanto, na andlise do caso concreto, 0o
intérprete deve considerar o contexto da celebragdo do instrumento e a
capacidade de dominio do ato contratual pelos seus agentes, como discorrido
acima, sob pena de, ao se aplicar os textos legais do referido principio,

desequilibrar o mercado. Com esses parametros, € possivel fazer a andlise
com maior precisao, para a aplicacdo ou ndo do principio da onerosidade.

Assim, diante dos aspectos de sua natureza, dimenséo, causas e efeitos
globais, quando a crise financeira transcende em muito a esfera de atuagao e de
controle dos agentes econdémicos, tem-se que ela pode perfeitamente representar
uma alteracao imprevisivel das circunstancias presentes ao tempo de conclusédo dos
diversos contratos celebrados pelas partes3°2.

A exemplo do que se tem visto em outros paises, resta possivel atribuir a crise
econdmica a responsabilidade por uma alteracdo na é&lea de risco dos contratos
interempresariais e, portanto, capaz de ensejar sua revisdo, desde que haja uma
correlacdo direta entre ela, a atividade desenvolvida pelo contratante e a onerosidade
excessiva de sua obrigacéo contratual. Por outro lado, a perturbacéo da grande base
do negécio pode nao se refletir nos contratos interempresariais com intensidade tal
que justifiqgue sua revisdo judicial®®3. Ademais, a caracteristica aleatéria dos préprios
contratos interempresariais pode impor a conclusdo de que o risco associado a
onerosidade se encontra abrangido pela l6gica contratual ou, ainda, que o evento seja
previsivel no momento de sua celebracéo, devendo a parte lesada tomar as cautelas

contra a onerosidade34.

permitirdo a invocac¢do da imprevisibilidade e anormalidade do risco que é, em regra, essencial a
intervengao do Art. 437, n. 1”. FRADA, Manuel Carneiro da. Op. Cit., p. 692.

391 DIAS NETTO, Egydio Marques; ALVES, Giovani Ribeiro Rodrigues. A verticalizagdo na
interpretacdo dos contratos empresariais. Conhecimento Interativo, Sao José dos Pinhais, PR,
Edicéo Especial v. 1, p. 37-63, maio 2015, p. 59.

392 FRADA, Manuel A. Carneiro da. Crise Financeira Mundial e Alteracdo das Circunstancias:
contratos de depdésito vs. Contratos de gestdo de carteiras, Estudos de Homenagem ao Prof. Dr.
Sérvulo Correia. Coimbra Editora, 2010, p. 682-683.

393 COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 371-372.

3% COSTA, Mariana Fontes da. De alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 371-372.
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5 A POSSIBILIDADE DE REVISAO JUDICIAL DOS CONTRATOS
INTEREMPRESARIAIS

Com o desparecimento da concepc¢ao da liberdade absoluta dos contratos
como lei entre as partes, 0s principios basicos passaram a conviver com novos
principios, socializantes, fazendo-se necessaria a distingdo entre a liberdade
contratual estabelecida para os cidaddos e as funcbes da liberdade contratual
reconhecida para a empresa3®®. Assim, configuram-se os contratos empresariais
como um campo do direito privado em que 0s pressupostos da figura devem ser
examinados cum granus salis”3.

No ambito empresarial, 0s contratos possuem seus tracos proprios, como, por
exemplo, o elevado grau de seguranca e previsibilidade, que permite criar e manter
estabilidade no mercado, a projecdo do calculo mercantil e o fluxo comercial virtuoso.
E por este motivo que existe resisténcia a intervencgdo judicial em razdo do
desequilibrio contratual em prol do principio da forca vinculante°”.

Em todas as suas fases do contrato, qualquer um, seja pessoa fisica ou
juridica, devera guardar os principios da probidade e boa-fé objetiva, nos termos do
artigo 422 do Cédigo Civil. Especialmente em razéo desta Ultima é que sera possivel
determinar a conduta standard esperada da contraparte e, desta forma, realizar-se um
calculo mais realista do grau de certeza e previsibilidade existente no mercado3%,

Com esta previsibilidade pautada na boa-fé objetiva, poder-se-a tirar o
maximo de vantagem de um negécio sem que ocorra abuso do dominio ou de
qualquer outra faculdade humana e social. Deve-se ter em vista que o lucro é o
objetivo do empresério e, para tanto, ele explora seu parceiro negocial, dentro dos
limites da boa-fé, visando auferir a maior vantagem econémica possivel.

O trafego comercial exige a presuncao de que o empresario seja homem ativo
e probo, acostumado as praticas de mercado. A presuncao, neste sentido, autoriza a

contraparte a adotar postura despreocupada sobre o profissionalismo do empresario,

395 | UPION, Ricardo. Interpretacdo dos contratos. Revista da AJURIS -v. 41 — n. 135 — Setembro
2014, p. 407-408.

3% ANDRADE, Fabio Siebeneicheler. A teoria da onerosidade excessiva no direito civil brasileiro:
limites e possibilidade de sua aplicacao. Revista da AJURIS —v. 41 — n. 134, Junho 2014, p. 245.
397 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 179.

398 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 255-256.
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o que diminui os custos de transacdo e facilita ainda mais o fluxo mercantil®*®®, Esta
presuncao inclusive desautoriza a possibilidade de anulagdo do negdcio por vicio de
lesdo fundado na inexperiéncia*®,

Espera-se, portanto, que o empresario que celebra um contrato adote
condutas diligentes no sentido de obter todas as informacdes possiveis sobre o que
estiver em negociacdo, valorando os riscos envolvidos, de modo que, se for
constatada insuficiéncia de informacgdes, ou sua assimetria informacional, e mesmo
assim se optar pela celebracdo do negdcio pela ponderacdo de que as vantagens
seriam superiores as desvantagens?®®'4%2, a parte empresaria devera arcar com 0s
riscos de sua jogada®®®. Desta maneira, o ordenamento juridico presume o0s
contratantes em situagdo de igualdade?®*, garantindo um equilibrio contratual capaz
de ensejar uma livre negociacédo entre as partes com a afericdo de um resultado justo.
Esta presuncdo de igualdade, porém, ndo se refletirA nos ganhos auferidos,
reservando-se a cada contraente sua parcela de lucro com base nas préprias
condicBes de negdcio.

Deste modo, aqueles que defendem a impossibilidade de modificacdo dos
contratos sob qualquer tipo de circunstancia o fazem “sobre o critério da racionalidade
econdmica. Privilegiam-se, assim, a seguranca juridica das transacées de mercado e
a eficiéncia do agente econdmico™°®,

N&o obstante, defende-se que ndo sera apenas e simplesmente a existéncia

de um desequilibrio econémico que prejudicara a justica contratual de modo a tornar

399 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 263-264.

400 BRASIL. Conselho da Justica Federal. Enunciado n. 28 da | Jornada de Direito Comercial: “Em
razdo do profissionalismo com que os empresarios devem exercer sua atividade, os contratos
empresariais ndo podem ser anulados pelo vicio da lesdo na inexperiéncia”. Disponivel em:
<http://www.cjf.jus.br/enunciados/enunciado/53>. Acesso em: 15 fev. 2018.

401 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 265.

402 No mesmo sentido: “ndo se pode exigir uma absoluta igualdade na equacao contratual, porque no
comércio juridico € natural procurar-se o lucro que sé é atingivel se um dos contratantes exigir uma
certa vantagem sobre o outro”. THEODORO JUNIOR, Humberto. Comentarios ao Novo Cédigo Civil.
v. lll, t. I. Rio de Janeiro: Forense, 2003, p. 221.

403 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sao Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 264.

404 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 1112796/PR, Rel. Ministro LUIS FELIPE SALOMAO,
Rel. p/ Aco6rddo Ministro HONILDO AMARAL DE MELLO CASTRO (DESEMBARGADOR
CONVOCADO DO TJ/AP), QUARTA TURMA, julgado em 10/08/2010, DJe 19/11/2010. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?processo=1112796&b=ACOR&p=true&t=JURIDIC
0&I=10&i=2>. Acesso em: 10 jan. 2018.

405 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 181.
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necessaria a intervencdo judicial. Para que se abalem os pilares do pacta sunt
servanda e se autorize uma revisdo do pacto, simultaneamente aos outros requisitos
do artigo 478 do Cddigo Civil, sdo necessarias circunstancias excepcionais e
imprevisiveis que onerem excessivamente a alea normal do contrato celebrado.

A situacé@o excepcional e imprevisivel decorre da propria condicdo humana,
de modo que os agentes econdmicos nao sao capazes de prever todos 0S riscos
passiveis de atingir o contrato, inclusive os eventos estruturais de grande proporc¢ao,
como as crises econdmicas. Alids, esses eventos encontram-se na grande base do
negdcio e nesta seara 0s contraentes acreditam que nenhuma mudanca relevante
acontecera nas conjecturas politicas, sociais e econémicas*°®.

A racionalidade limitada do agente econémico também se aplica as partes
empresarias, mesmo com seu profissionalismo e dever de conduta ativa e proba.
Deste modo, os contratos terdo variados graus de incompletude, que podem aumentar
conforme sua complexidade e duracéo?*®’4%8, O direito mercantil sempre reconheceu a
impossibilidade de o empresario possuir todas as informacdes relacionadas a
transacédo e ao futuro em razdo de sua imprevisibilidade natural ou pelos custos de
transacao envolvidos para se obter a completude das previsGes*%:

A doutrina especializada costuma apontar as seguintes causas dessa
incompletude: [i] impossibilidade de previséo do futuro; [ii] improbabilidade do
acontecimento de certos fatos: alguns eventos, embora possam até ser

cogitados, sao tao improvaveis que sua disciplina no contrato ndo se mostra
compensadora. ‘[H]a limites para o tempo que ndés podemos ou devemos

406 KEGEL, Gerhard apud CORDEIRO, Anténio Menezes. Da boa fé no Direito Civil. Coimbra:
Almedina, 2017, p. 1053-1054 e 1057, p. 138.

407 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 181.

408 No mundo real, as partes simplesmente ndo conseguem prever todas as contingéncias futuras no
momento que se vinculam ao contrato. Sempre faltardo dados sobre a outra contratante, sobre os
possiveis desdobramentos do ambiente institucional, sobre o porvir. As empresas ‘ndo sdo capazes de
prever todos os eventos futuros que poderdo se verificar no curso da relacdo, ndo séo capazes de
adquirir e processar todas as informacdes relevantes para delinear planos de acdo adequados, ndo
sdo capazes de escrever em um contrato todas as possiveis eventualidades de forma clara e nédo
ambigua. Por conta disso, afirmam os economistas que os agentes econdémicos agem impelidos nédo
por uma racionalidade plena e onisciente — que existiria se tudo fosse perfeito — mas pela racionalidade
limitada [...]. Entretanto, apesar das limitacGes a que estdo sujeitos, 0os agentes econémicos buscam
agir racionalmente. ‘Elas reconhecem que néo s&do capazes de prever todas as coisas que podem vir a
ser importantes, elas compreendem que a comunicagao € custosa e imperfeita e que os entendimentos
séo sempre deficientes, elas sabem que ndo podem encontrar matematicamente a melhor solucéo para
problemas dificeis. Elas podem agir de forma intencionalmente racional, procurando fazer o melhor
possivel, dadas as limitagbes sob as quais trabalhavam. E elas aprendem’. Perceba-se que a
concepcéo de racionalidade limitada ndo nega o pressuposto de que 0s agentes econdmicos s&o
racionais, porém afirma que exercem essa racionalidade dentro das inapelaveis fronteiras impostas
pela condicdo humana e pelo contexto em que se inserem. FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos
Contratos Empresariais. Sao Paulo: Revista dos Tribunais, p. 150-152.

409 |[dem, p.153.
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perder procurando prever todas as contingéncias em nossos contratos’; [iii]
imprecisdo da expresséo do acordo: a linguagem é naturalmente inexata e
muitas vezes falha na exata determinacdo do contrato*°,

Na esfera juridica, o contrato sera considerado incompleto quando nao regular
explicitamente algumas varidveis da relacdo. Na esfera econdmica, por sua vez, o
contrato serd incompleto quando néo estabelecer agdes e ganhos para as partes em
todos as situacOes possiveis. A incompletude contratual, desta forma, é esperada
diante de eventos imprevisiveis como as grandes oscilagbes do mercado ou as
inovacdes tecnoldgicas, que podem vir a alterar a relacédo entre o custo e o beneficio
originariamente acordada. Assim, a teoria do contrato incompleto reconhece a
racionalidade limitada e a conduta oportunista das partes envolvidas nas relacdes
negociais duradouras.

A complexidade das operacfes prolongadas no tempo, aliada aos custos de
transacao envolvidos na busca, por vezes, da utdpica completude contratual, convida
as partes a nao disporem previamente sobre todas as agruras, sob pena de se agregar
um custo excessivo ao contrato, que o inviabiliza, bem como a acreditar que poderao
realizar ajustes futuros em sua relacédo contratual por meio da cooperacdo*!!l. Desta
forma, a incompletude contratual torna-se uma opcao relevante quando nenhuma
jogada puder socorrer de maneira 6tima o imprevisivel, sustenta-se, em razédo disso,
gue deve sempre haver uma cooperacao entre os contraentes diante da ocorréncia
de uma contingéncia inicialmente néo prevista*?.

Com a superveniéncia de um evento imprevisivel e oneroso na relagcédo
contratual, Anténio Junqueira Azevedo reforca o dever de cooperacgéo e a boa-fé de
nao impor sacrificio excessivo a contraparte com a exigéncia do cumprimento na
prestagao:

Nos contratos de colaboracdo, dois dos atuais ‘principios sociais’ dos
contratos, o do equilibrio contratual e o da boa-fé, vém reforcados por forgca
da prépria natureza do contrato. Parecem oportunas as seguintes palavras

de Betti: ‘Se de cooperacdo se trata, ndo € humano (porque anti-social)
pretender o sacrificio da existéncia patrimonial do devedor para ter fé no

contrato. Isto seria contrario a ideia da cooperacdo no interesse do
consorciado; isto seria contrario ao préprio critério da boa-fé contratual.
Pois que a boa fé €&, sim, essencialmente fidelidade, empenho de
cooperacdo no interesse alheio para o adimplemento das legitimas

expectativas alheias mas de frente a superveniéncia de eventos

410 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
p. 154,

411 BELLANTUONO, Giuseppe. | contratti incompleti nel diritto e nell'economia. Padova: Cedam,
2000, p. 62.

412 |dem, p. 79.
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imprevisiveis, que excedem a alea normal do tipo contratual concluido
(dlea com a qual todo contratante deve fazer os seus célculos), amesma
boa-fé, entendida como fidelidade e empenho, ndo pode chegar a ponto
de requerer o sacrificio da existéncia patrimonial. Entdo, em
circunstancias similares, a lei intervém para compor a antinomia entre
duas exigéncias opostas, a da certeza das relagfes juridicas e a de
justica: trata-se, de fato, de uma exigéncia de justica, uma exigéncia de
equidade, entendida n&8o no sentido incolor, vago e no fundo
escassamente significativo que a palavra vem assumindo no banal uso
e abuso cotidiano, mas sim entendida no sentido de equidade da
cooperacédo. Nao é efetivamente admissivel uma cooperacéo se ndo em
um plano de paridade e reciprocidade entre os consorciados, que leve
em conta aquela que era, de acordo com toda previsdo razoavel, a
avaliagdo comparativa do custo e do rendimento, daguele que era o
peso, o sacrificio, o 6nus econdmico da prestacdo em confronto com a
vantagem correspondente, daquela que era a economia global do
arranjo de interesses previstos no contrato’. (teoria generale delle
obbligazioni, I, Mildo, 1953, p. 194; negritos do autor).413

A presenca de lacunas juridicas em nada se assemelha a escolha livre e
voluntaria das partes em nado disciplinar ex ante todas as contingéncias
econOmicas*4. O risco econdémico previsivel sempre serd gerido pelas partes de
maneira positiva (presencga no contrato com distribuicdo das obrigacdes de cada parte
e dos respectivos 6nus e bénus) ou negativa, com a incompletude contratual ex ante,
por meio de lacunas que serdo integradas futuramente, caso sobrevenha a situacéo
excepcional a dlea normal*'®. Se as partes ndo dispuseram sobre o risco econémico
por estar fora do alcance da sua previsibilidade (ndo-alocacao involuntéria), caso o
aludido risco se implemente, podera restar em uma onerosidade excessiva da
prestacdo contratual.

Para quando sobrevier um evento excessivamente oneroso e nao houver a
cooperacao ex post das partes € que foram criados mecanismos para enfrentar a
incompletude contratual. Um “eloquente exemplo é o instituto da onerosidade
excessiva, que autoriza a denuncia no caso do advento de evento imprevisto e

imprevisivel, capaz de alterar profundamente a economia [do contrato]’#16. Bem

413 AZEVEDO, Antbnio Jungueira de. Natureza juridica do contrato de consércio. Classificacdo dos
atos juridicos quanto ao numero de partes e quanto aos efeitos. Os contratos relacionais. A boa-
fé nos contratos relacionais. Contratos de duracédo. Alteracdo das circunstancias e onerosidade
excessiva. Sinalagma e resolucdo contratual. Resolucéo parcial do contrato. Fungcdo Social do
Contrato. (Parecer Civil). Revista dos Tribunais, ano 94, vol. 832, fev/2005. P. 1-800, p. 131.

414 CAMINHA, Uinie; LIMA, Juliana Cardoso. Contrato incompleto: uma perspectiva entre direito e
economia para contratos de longo termo. Rev. direito GV vol.10 n.1 Sdo Paulo jan./jun. 2014.
Disponivel em: <http://www.scielo.br/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S1808-24322014000100007>
Acesso em: 29 set. 2017.

415 BANDEIRA, Paula Greco. Contrato Incompleto. 2014. 253 f. Tese (Doutorado em Direito Civil)
apresentada na Universidade do Estado do Rio de Janeiro, Faculdade de Direito, 2014, p. 183.
46AZEVEDO, Antdnio Junqueira de. (Parecer) Natureza juridica do contrato de consércio.
Classificacdo dos atos juridicos quanto ao namero de partes e quanto aos efeitos. Os contratos
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exemplificando as situacdes excepcionais e de onerosidade excessiva com extrema
vantagem para a contraparte envolvendo contratos entre empresas, recorre-se ao ja
citado parecer de Antdnio Junqueira de Azevedo e sua respectiva conclusdo?’,
segundo a qual as partes detinham uma expectativa razoavel de desembolso e que
0S riscos assumidos no contrato ndo compreendiam uma profunda alteracéo estrutural
do setor, bem como que néo existia nenhuma clausula indicando a assuncéo de riscos
extraordinarios. Sendo assim, o autor ponderou que um fato superveniente gerou o

desequilibrio das prestacées de modo a autorizar a revisao contratual:

Tendo em vista estas consideracgfes, torna-se evidente que o entendimento
dos contratos de consércio e dos participation agréments celebrados entre
Petrobras e El Paso, Enron e MPX leva a concluir, até mesmo pela expressao
utilizada “contribuicdo de contingéncia” — voltaremos ao assunto — que 0 risco
assumido pela Petrobras ndo compreendia o de uma alteracao estrutural do
setor de energia elétrica tdo profunda como a verificada in casu. N&o existe,
nos acordos celebrados, nenhuma cldusula que indique assuncao de riscos
extraordinarios, a ponto de a “contribuicdo de contingéncia” tornar-se
permanente. Examinada a questédo sob o angulo dos riscos, percebe-se que
todas as consequéncias onerosas dos fatos extraordinarios e imprevisiveis
estdo com a Petrobras, onerosidade excessiva, e nenhuma com suas
parceiras, extrema vantagem. A expectativa razoavel das partes nao era
gue a Petrobras viesse a desembolsar montante superior ao préprio valor
posto pelas parceiras na construgdo das termoelétricas. Assim, ressalvado o
gue diremos na Ultima parte desse parecer, impde-se reconhecer o
desequilibrio contratual causado por fatos extraordinarios e imprevisiveis,
com excessiva onerosidade de um lado e, consequentemente, extrema
vantagem de outro, para o fim de resolver, na forma da lei, os contratos de
consércio (art. 478 do C.C. de 2002) ou, se possivel, adequéa-los
equitativamente (art. 479 do C.C. de 2002). (Grifos do autor)

Assim, a teoria da onerosidade excessiva, com matriz nos artigos 478 a 480
do Cddigo Civil, “é a resposta do legislador para lidar com os fenédmenos da
incompletude contratual involuntaria [ndo prevista ou ndo querida pelas partes] e da

racionalidade limitada dos agentes econ6micos”'8419, Por meio de normas exdgenas

relacionais. A boa-fé nos contratos relacionais. Contratos de duracdo. Alteracdo das
circunstancias e onerosidade excessiva. Sinalagma e resolucéo contratual. Resolugao parcial
do contrato. Funcéo Social do Contrato. Revista dos Tribunais, ano 94, vol. 832, fev/2005, p. 1-800,
p. 153.

47 |dem, p. 131.

418 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisdo contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 182-183.

419 Em sentido mais amplo, Uinie Caminha e Juliana Cardoso Lima defendem que a incompletude
contratual, inclusive a deliberada, seja uma nova modalidade contratual apta a gerir o controle de riscos,
sendo que as partes poderdo sanar imprevistos contratuais apés a formacdo do contrato pela
cooperacao. “O contrato relacional, um tipo de contrato incompleto, tem como vantagem ndo ser
apenas governado pela regra legal, mas também pela regra extralegal proveniente da mesma relagéo.
Tais regras incentivam as partes a proceder corretamente na fase de execucéo do contrato, ainda mais
se ocorrerem mudangas de circunstancias. As partes se utilizam de "remédios" extrajuridicos para
sanear futuras contingéncias. Sua divergéncia do modelo classico do direito dos contratos é mais
evidente quando o contrato ndo é adimplido nas condigdes previstas, deve o jurista afastar a aplicacéo
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(dispositivos 478 a 480 do Codigo Civil), o Estado interfere na atividade econdmica,
implementando condi¢des para catalisar o tr@fego comercial em uma situacdo de
adversidade*?%, diminuindo os custos de transacdo e aumentando a seguranca
juridica, com o intuito de diminuir as falhas de mercado®?'. Assim, a funcdo do Direito
passa a ser a de eliminar “as distorgées que emergem do funcionamento do mercado
ou do modo de producédo” em vistas da “preservagcao do mesmo mercado, no qual os
agentes econdmicos podem atuar, conquistar novos consumidores — e, portanto,
competir — livremente”#22,

A vertente que nega a aplicacdo destes dispositivos em razdo da exigida
seguranca e previsibilidade do mercado também pode ser superada com a
inexisténcia de qualquer restricao do legislador sobre a sua aplicacdo aos contratos
interempresariais. Hugo Tubone Yamashita explica:

Atente-se outrossim que a prépria técnica do conceito vago utilizada pelo
legislador nos dispositivos da onerosidade excessiva é claro indicativo de que
o modelo deve ser aplicado as mais diversas categorias contratuais

(excluindo, por 6bvio, o que for excepcionado pela lei, como, por exemplo, os
contratos de consumo). De fato, os conceitos legais indeterminados trazidos

da teoria da imprevisdo, devendo incentivar as partes, quando da ocorréncia de circunstancias
supervenientes, a adotar um clima de cooperagdo, gerindo ex post a contingéncia ndo prevista, em
conformidade com a teoria do contrato incompleto. H4 um longo caminho a ser percorrido até se chegar
ao contrato incompleto como solucéo ideal para os contratos de longo termo. E imprescindivel a
cooperacao entre as partes, a eliminacado de clausulas de onerosidade excessiva e 0 reconhecimento
da importancia de eliminar custos transacionais desnecessarios, deixando em aberto determinadas
previsdes contratuais a serem dirimidas ex post. E, sim, possivel concluir que a teoria econémica do
contrato incompleto amplia a hipotese de revisdo que se baseia na teoria da imprevisdo, inovando,
portanto, a ordem juridica e abrindo novos caminhos para esse novo tipo de contrato que se imp&e ao
Brasil que comeca a trilhar rumo a estabilidade financeira e assegurar aos contratantes uma base mais
soélida e possivel para permitir a "ousadia" dos contratos de longa duragdo”. CAMINHA, Uinie; LIMA,
Juliana Cardoso. Contrato incompleto: uma perspectiva entre direito e economia para contratos
de longo termo. Rev. direito GVvol.1l0n.1Sdo Paulojan./jun.2014. Disponivel em:
<http://www.scielo.br/scielo.php?script=sci_arttext&pid=51808-24322014000100007> Acesso em: 29
set. 2017.

420 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunsténcias faticas e revisdo contratual. Curitiba: Jurug, 2015, p. 184.

421 A ordem juridica do mercado, no que tange ao direito comercial, € composta por normas endégenas
e exdgenas, ou seja, por normas que emergem do comportamento dos préprios agentes econémicos
e por outras que provém de autoridade que lhe é externa (o Estado, no mais importante dos exemplos).
Na verdade, essa classificacado revisita as tradicionais fontes de direito mercantil, ha séculos apontadas
pela doutrina: [i] as leis (normas exdgenas) e [ii] os usos e costumes (normas enddgenas). As leis tém
a primeira funcdo de implementar politicas publicas — como foi afirmado ao longo deste trabalho —,
levando as fronteiras do direito comercial a perfil diverso do que assumiria se 0 mercado funcionasse
livremente, motivado apenas pela racionalidade econémica. Além disso, muitas vezes as normas
exégenas atuam simplesmente para catalisar o fluxo de relacbes econbmicas, destinando-se, por
exemplo, a diminuir os custos de transagdo, a aumentar o grau da seguranga juridica ou mesmo a
eliminar as falhas do mercado. FORGIONI, Paula A. A evolucéo do direito comercial brasileira: da
mercancia ao mercado. 3. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2016, p.
190.

422 FORGIONI, Paula A. A evolucdo do direito comercial brasileira: da mercancia ao mercado. 3.
ed. rev., atual. e ampl. S&o Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2016, p. 182-183.
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pela lei — ‘excessivamente onerosa’, ‘extrema vantagem’ e ‘acontecimentos
extraordinarios e imprevisiveis’ — sugerem que a intencdo do legislador foi,
justamente, a de permitir ao julgador subsumir o fato do caso concreto a
norma. Ao invés de uma regra rigida, ha uma fluidez na norma, o que, mais
do que permitir sua aplicacdo aos contratos empresariais, torna mandatéria
sua utilizagao pelo julgador”.

O objetivo do legislador foi justamente abrir a brecha na rigida construcéo
normativa, permitindo a reparacéo de graves fatores de desequilibrio contratual, ndo
previstos ou ndo previsiveis no momento da contratacdo, mas que tenham o condao
de afetar gravemente a seguranca e a estabilidade das contratacdes. Assim, a teoria
da onerosidade excessiva dos contratos interempresariais se apresenta perante uma
mudanca radical dos pressupostos das negociacdes para corrigir a nova situacéo*23.

Frise-se, todavia, que a teoria da onerosidade excessiva ndo servira para
socorrer a ma alocacdo dos riscos geridos pelas partes, mas apenas 0O risco
imprevisivel*?4, ou seja, se o risco foi gerido dentro do contrato, ele acaba integrando
a alea normal e previsivel. Contudo, tal previsdo ndo impede a analise caso a extenséo
dos efeitos do “previsivel” ndo tenha sido considerada no momento de celebragao do
contrato.

Giovani Ribeiro Rodrigues Alves*?® adverte que a possibilidade de
relativizacdo dos contratos interempresariais ndo podem ser fruto apenas da
racionalidade limitada ou de previsdes erradas, mas demanda uma analise pontual de
cada caso a partir da logica empresarial com respeito a dindmica do contrato vigente,
ou seja, observando os ganhos iniciais da negociacdo e os limites de conhecimento
prévio que as partes deveriam ter sobre 0s negocios que seriam realizados:

Nao é pelo fato de haver equivocos na formulacdo dos contratos (frutos da
propria racionalidade limitada do sujeito contratante) ou previsfes erradas

423 TARTAGLIA, Paolo. Onerosita eccessiva in Enciclopedia del diritto. Milando, Giuffré, 1958. V. 30,
p. 155-175, p. 157. No original: Il legislatore si € trovato dinanzi all’alternativa di considerare prevalente
il principio pacta sunt servanda, secondo il quale non bisogna dar rilievo a qualqune modificazione dela
relatd sopravvenuta ala conclusione del contrato (al di fuori dela impossibilita sopravvenuta non
imputabile al debitore), oppure di aprire uma breccia in questa rigida construzione normativa dando
acesso ad un nuovo strumento che fosse in grado di porre riparo a gravi fattori di squilibrio contratttuale
non previsti né previdibili al momento dela stipualizione, m ache avrebbe inciso gravemente sulla
sicurezza e stabilitta dele contrattazioni. Ocorreva dunque superar ela barriera protetiva costruitasi nei
secoli a salvaguardia dela certeza contrattuale e, dunque, delle premesse contenute nelle pattuizioni
intercorse tra le parti, consentindo, invece, in ipotesi di mutuamento radicale dei pressuposti contrattuali,
l'utilizzazione di um remédio che fungesse de corretivo ala nuova situazione venutasi a creare.

424 BANDEIRA, Paula Greco. Contrato incompleto, 2014. 253f. Tese (doutorado em direito civil) —
Faculdade de Direito, Universidade do Estado do Rio de Janeiro, Rio de Janeiro, 2014, p. 183.

425 ALVES, Giovani Ribeiro Rodrigues [Visconde de Cairu]. Da necessaria superacdo paradigmatica
na interpretacdo dos contratos empresariais e da importancia do resgate dos principios no
direito empresarial. 2012. 60 f. Dissertacédo (Prémio Mario e Inah Barros Para o Desenvolvimento do
Direito Empresarial Brasileiro). Salvador, 2012.



108

acerca do retorno que se conseguirda no negocio que 0s contratos
empresariais devem ser necessariamente relativizados pelo Poder
Judiciario*?.

Assim, a correcao por onerosidade excessiva busca restabelecer o equilibrio
intracontratual decorrente de um acontecimento externo que atinge diretamente as
obrigacdes ajustadas, desde que o evento imprevisivel e sua extensao estejam fora
da alea (gestdo) de risco do contrato celebrado. Além disto, cumpre analisar se a
prestacdo foi atingida pela onerosidade em termos objetivos, e ndo conforme as
condicBes subjetivas do devedor, excluindo-se qualquer consideracéo relativa ao nexo
existente entre o 6nus da prestacdo e a economia propria do devedor, suas
dificuldades subjetivas para adimplemento da obrigagdo, como, por exemplo,
dificuldades financeiras, de acesso ao crédito bancario em raz&o da crise ou qualquer
outra situacdo pessoal do devedor que em nada se relacione com as prestacdes
assumidas no nego6cio*?’, para evitar a utilizacdo do instituto por oportunismo do
agente econdmico.

Sendo assim, em face das regras exdgenas e enddégenas do mercado e da
consequente incompletude contratual, a revisdo contratual judicial com base nos
artigos 478 a 480 do Cadigo Civil é aplicavel aos contratos interempresariais, servindo
inclusive para catalisar o trafego comercial e incentivar o fluxo econémico, uma vez

gue reduz os riscos da racionalidade limitada e os custos de transacao.

5.1 SOLUCOES PARA A ONEROSIDADE: RENEGOCIACAO E O PAPEL DO
JULGADOR

A resposta exdgena para enfrentar a onerosidade excessiva em um contrato
interempresarial se encontra presente no artigo 478 do Cdédigo Civil e, portanto, existe
a obrigatoriedade de preenchimento dos requisitos (vide capitulos anteriores) para

obter a consequéncia normativa do dispositivo*?®. Com a presenca confirmada dos

426 Ainda a este respeito, o Enunciado 25 da | Jornada de Direito Comercial: “A revisdo do contrato por
onerosidade excessiva fundada no Cédigo Civil deve levar em conta a natureza do objeto do contrato.
Nas relacbes empresariais, deve-se presumir a sofisticacdo dos contratantes e observar a alocacdo de
riscos por eles acordada”. BRASIL. Conselho da Justica Federal. Enunciado n. 25 da | Jornada de
Direito Comercial. Disponivel em: <http://www.cjf.jus.br/enunciados/enunciado/53>. Acesso em: 15
fev. 2018.

427 BANDEIRA, Paula Greco. Contrato incompleto, 2014. 253f. Tese (doutorado em direito civil) —
Faculdade de Direito, Universidade do Estado do Rio de Janeiro, Rio de Janeiro, 2014, p. 185-186.

428 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 196.



109

requisitos em atencdo a légica empresarial, abre-se a possibilidade de a parte
prejudicada pela onerosidade obter a resolucéo ou revisdo do contrato.

A lei, todavia, ndo apresenta solucdo objetiva ou metodolégica para a
realizacdo da revisdo contratual. Deste modo, se ficar reconhecida onerosidade
excessiva, restardo duas alternativas: (i) o acordo das partes ou (i) a decisdo
equitativa do juiz, readequando a possibilidade de cumprimento do contrato. As

peculiaridades de ambos os casos serdo tratadas a seguir.

5.1.1 Arenegociacao e os ganhos de cooperacéo

O contrato interempresarial é formado sob uma base racional de maximizacéo
de beneficios individuais, que podem ser mensurados a partir de ganhos financeiros.
Em um verdadeiro jogo de cooperagéao, a limitagao das liberdades tem como objetivo
uma vinculacdo para que as partes busquem, juntas, um resultado melhor para
ambas, ou seja, a maximizacdo dos resultados comuns, mesmo que com objetivos
independentes: cada uma busca seu proprio lucro sem pensar na contraparte. Agindo
de forma isolada, os resultados ndo seriam maximizados da mesma forma que sao
depois da amarra contratual®?®.

Para Fernando Araujo, as interacdes repetidas permitem alcancar vantagens
associadas aos jogos com aprendizagem e, sobretudo, uma espécie de poder de
mercado em relacdo a outra parte, uma quase-renda monopolistica da fidelizacao e
da inércia das suas contrapartes contratuais em detrimento de novas
concorréncias*.

Segundo a Teoria dos Jogos**!, um contratante somente cooperard com o
outro se visualizar beneficios decorrentes deste jogo, salvo imposicfes do direito
contratual ou se a moral estabelecer regras especificas*3?. Em contratos de longo
prazo, por exemplo, em que 0s contratantes possuem um relacionamento mais

proximo, a cooperacdo torna-se ainda mais relevante para as partes, tanto € que

429 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 202-204.

430 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 382.

431 A Teoria dos Jogos analisa diferentes tipos de situa¢des, que sdo denominadas jogos, e refletem
padrdes humanos com caracteristicas proprias, dependendo do que cada um dos jogadores espera do
resultado. SCHUNK, Giuliana Bonanno. Contratos de Longo Prazo e Dever de Cooperacao. Sao
Paulo: Almedina, 2016, p. 79.

482 AXELROD, Robert. A evolucdo da cooperacdo. Traducdo de Jusella Santos. Sédo Paulo: Leopardo
Editora, 2010, p. 128.
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estudos demonstram que, se na primeira rodada um jogador coopera, a mesma
postura podera ser repetida nas proximas rodadas. Caso contrario, se um jogador nao
cooperar, a postura do outro também sera de ndo-cooperacao: é o que se chama de
comportamento “olho por olho” ou “tit for tat” 433,

Para a cooperacao, é valido buscar o equilibrio de Nash, cujo raciocinio é de
que as partes busquem a maximizacéo dos beneficios em um dado jogo. Entretanto,
por vezes é melhor que elas abram mé&o de um ganho maior para que ambas possam
ganhar de forma proporcional. Assim, um jogador sempre agird da mesma forma
enquanto souber que o outro também o fara, e todos podem ganhar. Portanto, quanto
mais informagao e conhecimento houver sobre o comportamento dos demais, maior
sera a probabilidade de equilibrio, e os resultados serdo divididos entre todos os
jogadores™#34,

Em relagbes comerciais duradouras, diante de um contato proximo e da
percepcao de ganhos futuros das partes, elas tendem a negociar para resolver suas
disputas, sem a necessidade de recorrer ao Judiciario. A cooperacdo deve ser
estimulada ndo por um viés “solidario” ou “bondoso”, mas sim porque reduz custos de
transacdo e permite ganhos efetivos, permitindo, assim, que os contratos atinjam
niveis de eficiéncia considerados 6timos*3®.

Nos contratos interempresariais, a cooperacédo ganha destaque em razao das
disposicdes sobre trocar informacdes, divisdo de riscos, colaboracdo na producao de
produtos e processos de inovacao, negociacdo de patentes e know-how. Deste modo,
em tempos de desconfianca e crise nos contratos*®, a cooperagdo é um fator apto a
promover uma economia bem-sucedida, pois gera confianca e continuidade dos
negoécios. Sob o paradigma da boa-fé objetiva, a cooperacéo seria uma obrigagao.
Visando a maior eficiéncia, as partes devem reciprocamente colaborar para extrair a

maior utilidade e eficiéncia uma da outra*3’.

433 SCHUNK, Giuliana Bonanno. Contratos de Longo Prazo e Dever de Cooperacgdo. Sao Paulo:
Almedina, 2016, p. 81.

434 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2 ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 129-130.

435 SCHUNK, Giuliana Bonanno. Contratos de Longo Prazo e Dever de Cooperacgdo. Sdo Paulo:
Almedina, 2016, p. 82-84.

436 MARQUES, Claudia Lima. A nova crise do contrato: estudos sobre a nova teoria contratual.
Séo Paulo: Revista dos Tribunais, 2007, p. 21.

437 SCHUNK, Giuliana Bonanno. Contratos de Longo Prazo e Dever de Cooperacdo. Sdo Paulo:
Almedina, 2016, p. 85 e 131-132.



111

Para Paula Forgioni, tal é a relevancia da cooperagdo que uma terceira
categoria de contratos deveria ser considerada para o direito comercial, além dos
contratos de intercambio e associativos: 0s contratos de colaboracédo, normalmente
de longo prazo, em que as partes possuam interesse comum e muito intrinseco de
que suas trocas ocorram de forma mais eficiente possivel*3,

Outrossim, o dever de cooperagdo € de ambas as partes, credor e devedor,
pois, “a relagdo contratual € complexa e por vezes exige cooperacdo para O
atingimento do programa contratual, independentemente de sua posicéo obrigacional
naquele momento especifico da execugéo do contrato”, inclusive sob pena de a parte
omissa responder pela mora de sua falha*®.

Sobrevindo a onerosidade excessiva que impeca o cumprimento do contrato,
o devedor devera fazer tudo 0 que estiver ao seu alcance para minimizar 0s prejuizos
sofridos e, nessa circunstancia, o credor devera cooperar para evitar maiores
custos/prejuizos, fazendo tudo o que for possivel, mas obviamente dentro da
razoabilidade do contrato e expertise das partes*4.

Assim, a renegociacdo se encontra com um dos deveres laterais de
cooperagao e deve ocorrer sempre que uma “perturbacdo causada ao contrato de
longa duracdo ou execucao diferida tenha o condao de sensivelmente alterar-lhe a
base objetiva sobre a qual foi pactuado”™#!. Nado obstante, no caso da onerosidade
excessiva, devem-se observar os limites da contratacéo e expectativas de cada parte;

caso contrario, dar-se-ia margem a comportamentos oportunistas**2. Nesta esteira,

438 FORGIONI, Paula A. Teoria Geral dos Contratos Empresariais. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais,
2016, p. 173.

439 SCHUNK, Giuliana Bonanno. Contratos de Longo Prazo e Dever de Cooperacgdo. Sao Paulo:
Almedina, 2016, p. 147-159

440 |[dem, p. 173-174. A autora também cita 0 Recurso Especial 758.518-PR. Terceira Turma. Relator
Ministro Vasco Della Giustina. Julgado em 17.06.2010. “3. Preceito decorrente da boa-fé objetiva. Duty
to mitigate the loss: o dever de mitigar o proprio prejuizo. Os contratantes devem tomar as medidas
necessarias e possiveis para que o dano ndo seja agravado. A parte a que a perda aproveita ndo pode
permanecer deliberadamente inerte diante do dano. Agravamento do prejuizo, em razéo da inércia do
credor. Infringéncia aos deveres de cooperagéao e lealdade”.

441 NERY JR, Nelson; SANTOS, Thiago Rodovalho dos. Renegociagdo contratual. Revista dos
Tribunais, ano 100, vol. 906, p. 113-155, abr./2011, p. 130.

442 SCHUNK, Giuliana Bonanno. Contratos de Longo Prazo e Dever de Cooperacgdo. Sao Paulo:
Almedina, 2016, p. 199-200: Nao concordamos com uma revisao contratual “forgcada” pelo juiz. Sem
davida, ha que se priorizar a conserva¢do do contrato e a manutencdo do vinculo, mas, se as partes
chegam a um litigio como tal, em uma situagdo na qual normalmente ja se tentou uma renegociagéo e
ela ndo foi atingida, ndo se pode transferir ao juiz (ou igualmente ao arbitro) a tarefa de criar as
condic¢des contratuais as quais as partes estardo vinculadas. Isso, em nossa opinido, fere por completo
a autonomia privada, ja que ninguém pode ser obrigado a contratar. Ademais, ainda que o juiz requeira
a realizacao de pericia e se cerque de profissionais capacitados sobre a questéo contratual de fundo,
gue até tenham, em tese, condic¢des técnicas de sugerir o reequilibrio do contrato, fato € que nos parece
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Fernando Araujo concorda que este & um instrumento eficaz para a retomada do bem-
estar na partilha de excedentes criados pelo fato ndo previsto no inicio da relagédo
contratual**® e que a renegociacédo seria a resposta com menor custo de transacéo***:
Nestes casos, a reformulacdo das posicdes reciprocas seria geradora de
bem-estar <em soma positiva> — caso em que a norma juridica ndo deve
constituir-se em obstaculo a uma reestruturacdo contratual ex post
mutuamente vantajosa e até Pareto-Eficiente, se ela facilitar a circulacdo de

bens em direcgdo aqueles que revelam a mais cobrir que ndo era as partes
inicialmente envolvidas no contrato.

A modificacdo equitativa do vinculo contratual (artigo 479 do Cddigo Civil
Brasileiro) por meio de renegociag¢ao ou decisao judicial, com a eliminagcéo, quando
possivel, ou atenuacédo da onerosidade excessiva causada pelo evento imprevisivel,
garante vida a relacdo contratual, pois conserva as relacdes juridicas e atende a
funcdo econdmica e social do negécio juridico empresarial4.

Ademais, a renegociagao evita a intervencdo de terceiro sobre o equilibrio e
disciplina contratual, o que pode envolver elevados custos de transacédo e incerteza
do resultado mais eficiente*4®. Esta, inclusive, se apresenta como uma tendéncia em
contratos internacionais, ja que permitem que as partes mantenham em suas maos o
controle sobre o destino dos contratos, evitando distorcbes indesejadas pelo

Judiciério:

total afronta aos principios contratuais obrigar a parte a aceitar condi¢cbes que ela ndo deseja.
Obviamente que a situagéo concreta tera de ser avaliada com muita cautela, podendo-se inclusive
condenar a parte que nédo aceitou negocialmente resolver o contrato a indenizar as perdas e danos da
outra, caso essa tenha sido uma das tentativas da parte prejudicada em razdo da alteracdo das
circunstancias ou da incompletude.

443 ARAUJO, Fernando. Teoria Econémica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 611:
“Consideramos ainda que a renegociabilidade (na pratica, a possibilidade de redefinicdo da partilha dos
excedentes de bem-estar) pode ser uma salvaguarda contra a constatacdo superveniente da
inverificabilidade — quando as partes descobrem que, vedado o recurso a tribunais ou arbitros, ficaram
a mercé uma da outra, e por isso |Ihe interessaria modificarem uma disciplina contratual inicialmente
concebida para receber o apoio da hetero-disciplina normativa. Mais amplamente, recordemos que
fechar a opcdo da renegociabilidade é vedar a auto-disciplina uma saida para o inacabamento
contratual, reservando as solu¢cdes em exclusivo as instancias hetero-disciplinadoras: com efeito, na
<Teoria da Agéncia> trata-se antes de mais de conceber o contrato 6ptimo em circunstancias nas quais
existem oportunismo e limita¢&@o informativa sobre os sinais observaveis e verificaveis das escolhas do
agente — e existiria a possibilidade de se recobrir num contrato completo todas as correlacdes entre
esforco do agente e respectiva remuneracdo, ndo fossem interferir na formagdo desse contrato
completo as consequéncias da complexidade contratual, remetendo as partes para dentro dos limites
de uma negociacao finita ex ante.

444 |dem, p. 627.

445 GUERRA, Alexandre. Principio da Conservacdo dos negécios. Sado Paulo: Almedina, 2016, p.
255-258.

446 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Alimedina, Coimbra, 2017, p. 473-474.
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[...] in England as in France, we are even under the impression that the lack
of a general mechanism allowing judicial modification actually invites the
parties to take their precautions while drawing up the terms and conditions of
the contract. It is definitely a way to encourage ‘the parties to take into their
hands their contractual destiny’. Those clauses have become standard in
international contracts.

Deste modo, além dos ganhos de cooperacao intrinsecos a renegociacao e a
continuidade negocial, existem os ganhos com a reducéo de incertezas oriundas de

decisfes judiciais ou até mesmo arbitrais.

5.1.2 Obrigagdes legais envolvendo a renegociagao

A conjugacéao dos artigos 478 e 479 do Cdédigo Civil estabelecem que, a partir
da demanda resolutéria, este desfecho poderd ser evitado se o Réu oferecer a
modificacdo equitativa das condi¢cdes do contrato. Em que pese acreditarmos que a
revisdo seja uma solucdo disponivel ao devedor da obrigacdo (vide item 3.2),
guestiona-se se o Poder Judiciario poderia exigir a renegociacao prévia das partes,
mesmo sem existir qualquer comando contratual para este fim (clausula de
renegociacao (hardship).

Pela clausula de renegociacdo (hardship), as partes assumem
voluntariamente a obrigacéo de, previa e ativamente, procurar um novo acordo, com
vista a promover o equilibrio da equacédo econdémica, distorcida por efeito da alteracéo
superveniente inesperada. Se tal obrigacdo nao for cumprida, a parte lesionada tera
o direito de receber uma indenizacgédo pelos danos causados**’.

A difusdo deste clausulado comercial mais frequente em contratos
internacionais (artigos 6.2.2 e item (1) do 6.2.3. dos Principios UNIDORIT e 6:111
PECL) tem feito surgir a discusséo sobre esta ser a primeira obrigacado das partes
frente a uma alteragdo superveniente de circunstancias e inclusive que tal obrigagédo
estaria presente no ordenamento juridico brasileiro pelo art. 478 e ss. do Cadigo Civil.

A justificativa reside no fato de que, na auséncia de clausula de renegociacéao,
seria possivel atribuir visdo extensiva aos referidos dispositivos legais para impor o
dever de renegociar extrajudicialmente as clausulas atingidas pela onerosidade
excessiva. Esta possibilidade dar-se-ia em razdo da boa-fé objetiva e seus efeitos nos

deveres anexos a prestacao principal e da solidariedade social e, portanto, impdem a

447 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 474.
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interpretagcéo extensiva do artigo 478 do Cdédigo Civil, permitindo a conservagéo dos
negécios juridicos**8. Nesta hipétese, os contratantes seriam submetidos a um
periodo compulsoério de renegociacdo em que haveria obrigacdo de meio de se
apresentarem propostas concretas de negociacdo. Nao havendo composicdo, as
partes podem resolver o contrato ou submeté-lo & anélise do Judiciario, que poderia
analisar a possibilidade da solugéo revisional e, em caso positivo, fazé-lo em atencéo
a equacao econdmica inicial494%0,

No entanto, ndo se pode concordar com a possibilidade de imposicédo pelo
julgador de obrigacdes contratuais ndo convencionadas pelas partes no programa
contratual, sob pena de ocorrer uma agressao a autonomia da vontade*®, Além disso,
considerando-se que o tempo representa uma variavel imprescindivel em negécios
empresariais, esta imposicdo pode representar uma maior complexidade nao

desejada, elevar os custos de transacéo, permitir comportamentos oportunistas e

448 BANDEIRA, Paula Greco. Contrato incompleto, 2014. 253f. Tese (doutorado em direito civil) —
Faculdade de Direito, Universidade do Estado do Rio de Janeiro, Rio de Janeiro, 2014, p. 196-204: A
nocao de hardship, compreendida como a alteracao fundamental do equilibrio do contrato por forca de
circunstancias supervenientes, imprevisiveis, que fogem ao controle das partes e ndo se inserem na
alocacao de riscos efetuada pelos contratantes, encontra-se presente em diversos sistemas juridicos.
No Brasil, o hardship corresponde a onerosidade excessiva, disciplina nos arts. 478 e ss. do Cadigo
Civil. [...]. O principio da boa-fé objetiva, portanto, inspirado no principio de solidariedade social, imp6e
aos contratantes o dever de renegociagcéo diante da excessiva onerosidade, ainda que o contrato ndo
contenha clausula de hardship, por traduzir resposta obrigatéria e equitativa que prestigia os principios
do equilibrio contratual e da conservagdo dos negdcios juridicos. Caso o contrato contenha clausula de
hardship, as partes terdo evidentemente maior seguran¢ca em requerer o adimplemento do dever de
renegociacao, intensificado pelo dever contratual, que, de todo modo, fundamenta-se nos principios
legais da boa-fé objetiva e de solidariedade social.

449 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 229.

450 Corte internacional de Arbitragem, caso n. 9994, j. em 12.2001 (Disponivel em:
<http://www.unilex.infor/case.cfm?id=1062>. Acesso em 5/1/2018. No original: Claimant, a French
company, entered into a license and sales agreement with Defendant, a US company, whereby the later
was granted the right to make, use and sell products derived from raw material supplied by the former.
When after a certain period of time Claimant considerably increased the price of the raw material due
to the more stringent conditions imposed upon which the raw material was extracted, Defendant
terminated the contract. According to Claimant the termination was unlawful because Defendant should
have agreed to renegotiate the price so as to adapt it to the new circumstances. The contract was
governed by French law. In deciding in favor of Claimant, the Arbitral Tribunal, after stating that ‘French
law requires from each party to perform the agrément in good Faith (cf. Article 1134(2) — rectius: 1134(3)
— of the French civil code) [and] good Faith imposes upon the parties the duty seek out and adaptation
of their agrément to the new circumstances which may have occurred after its execution in order to
ensure that its performance does not cause, especially when the contract at stake is a long term
agrément, the ruin of the one of the parties’, pointed out that ‘this principle is also prevailing in
international commercial law (see UNIDROIT Principles Articles 6.2.2. and 6.2.3.). MEKKI, Mustapha.
Hardship and Modification (or ‘Revision’) of the Contract. 2010. Disponivel em
<http://ssrn.com/abstract=1542511>. Acesso em: 5 jan. 2018.

451 YAMASHITA, Hugo Tubone. Contratos interempresariais: alteracdo superveniente das
circunstancias faticas e revisao contratual. Curitiba: Jurua, 2015, p. 224-225.
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reduzir o fluxo comercial**?, diminuindo, assim, o trafego comercial existente e, em
dltima hipotese, causando a extingdo em virtude do agravamento da alteracdo
superveniente e excessivamente onerosa, ndo restando outra solugdo a ndo ser a
resolucao do contrato.

A possibilidade de oportunismo que pode resultar da “ordem” de renegociagao
€ alvo de grande preocupacao, pois, apos a realizagdo de investimentos relevantes
ou especificos na fase da execucdo do contrato, a ameaca de renegociacao pela
contraparte pode constituir um pretexto para ado¢cédo de uma conduta hold up ou hold
out. Deste modo, a parte que investiu, para obter o retorno pretendido, fica refém da
contraparte e a mercé de uma reducao injustificada, sem um real evento imprevisivel
ou um reflexo excessivamente oneroso no contrato.

Outra dificuldade encontrada na obrigacdo de renegociar estaria na
mensuracao sobre a efetiva conduta das partes, que devem envidar esforgos sérios e
apresentar propostas concretas para superar a alteragao superveniente das bases do
contrato. O comportamento oportunista também poderia ocorrer com empresarios
dotados de capacidade para criar a aparéncia de terem realizado o mencionado
comportamento ativo.

Assim, para haver qualquer direito indenizavel, serd necessario detectar um
comportamento ostensivamente desrespeitoso. A indenizacdo devera considerar 0s
pontos de “desinteresse” e os reflexos no desfecho das negociagdes. O calculo dos
prejuizos, entdo, revelar-se-ia como outro grande desafio em razdo da sua
abrangéncia®s.

Pela clara disposicdo dos artigos revisionistas, a renegociagdo se encaixa
como um dever acessorio de conduta, emergente do principio da boa-fé objetiva e de
acordo com as exigéncias e certezas do trafego comercial, porém nado permite a
inovagdo do programa contratual com uma obrigagdo contratual. O artigo 479 do
Cadigo Civil é prudente ao dispor que o réu, ante a noticia de onerosidade excessiva,
terd a faculdade de ponderar sobre a renegociacao e, sendo de seu interesse, ofertara
a alteracéo das condic¢des contratuais ou prosseguir-se-a com a resolucao do negacio.

Neste interregno, estara disponivel para as partes a possibilidade de composicéo.

452 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 476.
453 |dem, p. 480-481.
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5.1.3 O papel do julgador e os limites da modificagao

Além da possibilidade de renegociacéo, pela regra do artigo 479 do Cadigo
Civil, tem-se que a revisao do contrato é preferivel a sua resolucéo. A este respeito, a
32 Jornada de Direito Civil promovida pelo Conselho de Justica Federal estabeleceu
que “[A] revisao judicial do contrato visa restaurar o equilibrio que foi afetado por fato
superveniente a formagao do contrato”.

Esta solucdo também é adequada para o0s contratos interempresariais: “a
preferéncia deve estar na revisao do contrato com sua manutengéao tanto mais quanto
0 contrato estiver relacionado ao exercicio da atividade profissional das partes,
prestigiando-se a continuidade da empresa”®*. N&o existe impedimento para que a
parte onerada excessivamente por evento imprevisivel e superveniente proponha
demanda revisional*®®, porque a resolugdo do contrato € muito mais traumatica e por
esta saida o contrato deixa de cumprir a funcdo econdbmica social que deve
desempenhar*®®,

A revisdo do pacto se presta a recompor a economia original do contrato,
justificada por sua fungdo social e pelo principio da preservacdo dos contratos,
prevendo que estes devem ser mantidos, pois S&0 instrumentos que permitem a
“circulacao de riquezas, com isso, criam condicdes favoraveis para o desenvolvimento
econdmico e social do Pais, além de favorecer a promogdo do ser humano”#®’,

Na analise sobre a revisdo do pacto com vistas a proteger o equilibrio
econdmico originario do contrato, o julgador deve estar limitado a realizar uma
avaliacdo técnica sobre a proposta de modificacdo dos termos contratuais*>®. Acerca
do equilibrio nos contratos interempresariais, € valido resgatar a licdo de Fernando

Araujo*s9;

454 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 31.

455 VIEGAS, Claudia Mara de Almeida Rabelo. A revisédo judicial dos contratos sob a 6ticado direito
contemporaneo. Curitiba: Jurua, 2012, p. 189.

456 KHOURI, Paulo R. Roque. A Revisdo judicial dos contratos no novo cédigo civil, Codigo do
consumidor e lei n 8.666/93: A onerosidade Excessiva Superveniente. Sdo Paulo: Atlas, 2006, p.
123.

457 VIEGAS, Claudia Mara de Almeida Rabelo. A reviséo judicial dos contratos sob a 6ticado direito
contemporaneo. Curitiba: Jurua, 2012, p. 193.

458 PINO, Augusto. La excesiva onerosidad de la prestacion. Frederico de Mallol/trad. e not. Esp.
Barcelona: Bosh, 1959, p. 110.

459 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 37-38.
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Se, porém, adoptarmos uma acepg¢do amplissima de contrato, alias a
acepcao favorecida pela doutrina consensualista (uma énfase na liberdade e
relatividade contratuais especialmente traduzidas na despreocupacédo com a
forma do contrato), entdo podemos aceitar que os contratos, como simples
negécios bilaterais, sdo as <moléculas> componentes do préprio mercado, a
sua <micro-estrutura>. A ser assim, a énfase da andlise econbmica no
contrato representa também um esforco para fornecer uma alternativa
<detalhada> e <descentralizada> ao idealizado modelo
<walrasiano/marshalliano> do mercado, o qual, no seu retrato agregador e
<impressionista> (a tragco largo), subentendia — se o ndo pressupunha
expressamente — a existéncia de uma harmonia global e de uma coordenacéo
colectiva que realisticamente as préprias instituicbes ndo sao capazes de
fornecer, centrando-se, por forca dessa perspectiva globalizadora e
centripeta, na indagacdo de condi¢8es ideais de <equilibrio> que, mais do
gue meramente hipotéticas e abstractas, sao totalmente irrelevantes para as
decisdes que cada sujeito que participa no mercado é chamado a tomar.
Temos pois que, no seio da Microeconomia, a Teoria do Contrato
corresponde essencialmente a constatacdo da faléncia do modelo do
equilibrio geral (primeiro modelo Walrasiano, depois 0 modelo Arrow-Debreu)
como chave explicativa universal — essencialmente por causa do seu
irrealismo e da sua insensibilidade as determinacfes estratégias da conduta
dos agente econémicos, mas também por causa dos extremos de abstrac¢éo,
traduzidos na recusa de admissdo de <perturbagBes> —, substituindo-o por
um modelo de equilibrio parcial, confiando a algumas interac¢des num
determinado mercado e levando em conta os problemas da assimetria
informativa e da limitacdo racional, presumindo nomeadamente que as partes
chegam a um equilibrio bayesiano, ou seja que arrancam para as solugdes
contratuais munidas de informacéo limitada e de uma <crenca> quanto ao
gue desconhecem, <crenga> que vao revendo a medida que o seu
conhecimento vai se ampliando.

A reposicao do equilibrio inicial ndo significa recolocar o contraente lesado na
posicdo contratual em que se encontraria se ndo tivesse havido alteracdo, mas sim
assegurar a reparticdo das consequéncias decorrentes da onerosidade excessiva no
cumprimento®. O objetivo ndo é apenas a eliminacao integral dos prejuizos sofridos
pelo lesado, mas também realizar a distribuicdo equitativa entre as partes, dos
prejuizos resultantes da materializacédo do risco ndo coberto pelo contrato até o limite
suficiente para eliminar a situacdo da inexigibilidade de cumprimento em

consequéncia da alteracdo superveniente*!. Por sua vez, a barreira da modificacéo

460 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 496.

461 “A modificagcdo deve operar segundo juizos de equidade. Trata-se de mais um fator indeterminado:
ele suscita dificuldades evidentes, mas ndo deve ser assimilado a um puro arbitrio. Na verdade,
segundo o teor geral que, de varias disposicdes do Cdadigo Civil, se retira quanto a equidade, deve
entender-se que ela postula decisbes desinseridas de aspectos mais marcadamente formais do jus
strictum, mas ainda justas. Ora a justica é dada, em cada momento historico, pelo conjunto dos valores
fundamentais do ordenamento considerado. Na reductio ad aequitatem haveras pois, que ponderar,
em termos objetivos, os diversos fatores em jogo no caso concreto e, designadamente, a vontade das
partes e a eficacia concreta da alteracéo: eles integram por certo, os competentes modelos de decisao.
A vontade das partes é sempre determinante: consoante o objetivo do contrato, as margens de lucro e
de risco que os contratantes nele tenham inserido e os demais clausulado relevante, assim a
modificacao. Deve, em especial, ser sublinhado que a reductio ad aequitatem visa, pela teleologia do
artigo 437°/1, apenas, evitar que a exigéncia da obrigacdo assumida contunda gravemente com o0s
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sera a ndo-colocagdo da contraparte em situacao de inexigibilidade de cumprimento
em razdo da modificacdo*®?. Fica, desta forma, vedada qualquer modificacdo do
contrato que permita a realizacao de lucros como se néo tivesse ocorrido um evento
imprevisivel e oneroso.

No que se refere a analise dos contratos empresariais onerados
excessivamente, deve haver uma interpretacdo econbémica em busca da maxima
eficiéncia, afastando qualquer tipo paternalismo. Para o direito empresarial, deve-se
ter em mente a logica interpretativa baseada na racionalidade da maximizacdo dos
beneficios individuais, e isto quer dizer que sera vedado, em condi¢cdes normais de
racionalidade, dividir os prejuizos de maneira simpléria, pois ndo havera eficiéncia
nesta decisdo?63464,

Destarte, na hipotese de as partes (ativa ou passivamente) buscarem o
Judiciario com proposta revisional, o juiz tera o poder revisional para rejeita-la ou
modifica-la, podendo integrar novas condi¢des quando a oferta ndo for suficiente para
acabar com a onerosidade excessiva do contrato*®®. Desta forma, autoriza-se a
iniciativa do juiz para modificacdo equitativa do contrato?6®.

O limite da revisao judicial, no entanto, ser4 a ndo-obtencdo de lucro pela
contraparte em face da alteracdo contratual ou a ndo-colocagédo da contraparte em

principios da boa-fé. Esta, pois, fora de questdo uma modificagdo que permite, a parte lesada, realizar
os lucros que previra e que, eventualmente, teriam sido computados, se néo tivesse havido alteracao
das circunstancias. A parte lesada que beneficia do artigo 437°/1, em termos de modificacdo, vai,
sempre, sofrer algum prejuizo ou, pelo menos, um néo lucro; a vontade das partes, insita no tipo de
contrato celebrado e acessivel pela interpretagdo dird se um, se outro e, na hipétese de prejuizo, qual
0 seu montante. A eficicia concreta da alteragdo tem, também, o maior relevo. A referéncia a equidade
chama a atencéo para a denominada justiga do caso concreto. O julgador, para proceder a reductio ad
aequitatem, tem de ponderar a exata medida do dano, in concreto, provocado pela alteracdo, na esfera
da parte lesada. Nao basta, por hipétese, conhecer as tabelas estatisticas referentes a certa
fenomenologia econémica: antes releva o influxo real de tal fenomenologia no patrimonio atingido,
incluindo as despesas que este tenha usado, com eficacia, para minorar o0 mal e as possiveis mais-
valias que o mesmo acontecimento tenha, eventualmente gerado. CORDEIRO, Antonio Menezes.
Tratado de direito civil IX: direito das obrigacdes: cumprimento e n&o cumprimento,
transmisséo, modificagc&o e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p. 697-698.

462 |dem.

463 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatorios. Curitiba: Jurua, 2015, p. 197.

464 RIBEIRO, Marcia Carla Pereira; GALESKI JUNIOR, Irineu. Contratos empresariais e analise
econdmica. 2. ed. rev., atual. e ampl. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais, 2015, p. 203-204.

465 DIAS, Luciana Ancona Lopes de Magalhdes. Onerosidade Excessiva e Revisdo Contratual no
Direito Privado Brasileiro. In FERNANDES, Wanderley (Coord). Contratos empresariais:
fundamentos e principios dos contratos empresariais. 2. ed. Sdo Paulo: Saraiva: FGV, 2012, p. 378-
379.

466 AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. Comentéarios ao Novo Cdédigo Civil, volume VI, tomo II: da
Extingdo do Contrato. Rio de Janeiro: Forense, 2011, p. 936.
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situacdo de inexigibilidade de cumprimento em consequéncia da modificacdo*®’. Para
tanto, as partes devem ser ouvidas previamente. Se a proposta revisional for aceita,
o julgador simplesmente homologa o acordo; se recusada, deve-se proceder
previamente a analise da existéncia de situacéo de onerosidade excessiva e, a partir
dai, examinar a oferta formulada pela contraparte e integra-la ao negocio, se for o
caso*®,

A este respeito, o enunciado 367 do Conselho da Justica Federal, aprovado
na IV Jornada de Direito Civil, pontuou: “em observancia ao principio da conservacgao
do contrato, nas acdes que tenham por objeto a resolugdo do pacto por excessiva
onerosidade, pode o juiz modificd-lo equitativamente, desde que ouvida a parte
autora, respeitada a sua vontade e observado o contraditorio”#6°.

Com a “possibilidade de revisao, o juiz pode, no limite, declarar ineficaz a
disposicdo contratual cuja supressao seja necessaria a manutencado contratual, ou,
ainda, com base na equagao econdmica inicial, supervenientemente rompida, pode o
juiz adequar o valor da prestacdao”’°, com base nas premissas do artigo 317 do
Caddigo Civil, que trata da revisdo judicial do valor da prestacdo com o intuito de
restabelecer o equilibrio econdmico financeiro querido pelas partes no momento da
contratacdo. Pode o juiz, ainda, se a perturbacao for temporaria, ponderar uma
moratéria para o cumprimento da obrigacdo, interrompendo-a até que o fato
superveniente e excessivamente oneroso desapareca. Independentemente da
solucéo, ndo é possivel esquecer os efeitos da modificacdo do contrato sobre outras
relacBes comerciais situadas a posteriori na cadeia comercial: ha que ponderar sobre
os impactos no trafego*’*.

Vale salientar que as partes nédo poderao fazer ofertas de revisdo contratual

ambigua ou vaga esperando que o juiz faga as modificacdes contratuais. A atuacao

467 AGUIAR JUNIOR, Ruy Rosado. Comentarios ao Novo Cdédigo Civil, volume VI, tomo II: da
Extincdo do Contrato. Rio de Janeiro: Forense, 2011, p. 496.

468 AZEVEDO, Antdnio Junqueira. Relatdrio Brasileiro sobre arevisao contratual apresentado para
as Jornadas Brasileiras da Associacdo Henri Capitant. In: AZEVEDO, Antbnio Junqueira. Novos
Estudos e Pareceres de Direito Privado. S&o Paulo: Saraiva, 2004, p. 195-196.

469 BRASIL. Conselho da Justica Federal. Enunciado n. 367 da IV Jornada de Direito Civil. Disponivel
em: <http://lwww.cjf.jus.br/cjf/CEJ-Coedi/jornadas-
cej/IV%20JORNADA%20DE%20DIREITO%20CIVIL%202013%20ENUNCIADOS%20APROVADOS.p
dfiview>. Acesso em: 19 jul. 2017.

470 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatérios. Curitiba: Jurud, 2015, p. 197.

471 COSTA, Mariana Fontes da. Da alteracdo superveniente de circunstancias: em especial a luz
dos contratos bilateralmente comerciais. Almedina, Coimbra, 2017, p. 505.
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jurisdicional é pontual e restrita, conforme explica Luiz Philipe Tavares de Azevedo

Cardoso:
[...]- 0 juiz ndo pode, sem pedido da parte demandada, alterar as condi¢cdes
do contrato (julgamento extra petita). N&o pode também, rejeitar a
modificacdo apresentada pela parte demandada e impor condi¢des outras
mais severas (julgamento ultra petita), salvo se a quantificacdo da
onerosidade e do consequente reequilibrio ficar na dependéncia da instrucéo
probatéria. Vale dizer, ainda, que tais posicionamentos estédo fundamentados,

por fim, no principio da inércia e da adstricdo que regem 0 processo civil
brasileiro*’2.

Sendo assim, o juiz atuard em virtude de um pedido judicial devidamente
fundamentado para restabelecer o equilibrio contratual, ndo Ihe sendo permitido
modificar o contrato sem o pedido das partes ou fora dos limites da lide. Com isto,
existe uma integracdo do juiz ao negécio juridico e a substituicdo da vontade das
partes, sendo que a sentenca sera integrativa*’® ou determinativa*’.

Outrossim, diferentemente do sistema juridico italiano, em que “o juiz podera
rejeitar a proposta de readequacgéo do contrato (deduzida pela parte demandada) e,
ainda, indicar as alteracdes necessarias para o restabelecimento da equidade e
equilibrio entre as prestagdes”, no Brasil a revisdo do contrato estaria afeta ao seu
cumprimento financeiro, pois o juiz ndo tem o poder de alterar as clausulas do contrato
ou impor novos clausulados para que sejam cumpridos pelas partes. Neste caso, 0
juiz se tornaria parte do contrato, relegando a autonomia das partes ao cumprimento
de decisdes judiciais, o que colocaria em risco o trafego mercantil e a previsibilidade
do sistema*’®.

Anténio Menezes Cordeiro avanca afirmando que, por mais complexa que
seja, uma decisdo sempre devera ser proferida para que haja uma legitimacao legal
pelo processo. Para isto, retoma a ideia de Kegel, para quem, na davida, os danos

proporcionados pela superveniéncia deveriam ser repartidos pelos dois

472 CARDOSO, Luiz Phiplipe Tavares de Azevedo. A onerosidade excessiva no direito civil
brasileiro. Dissertacdo (Mestrado) — Universidade de Sdo Paulo, Faculdade de Direito do Largo S&o
Francisco, Séo Paulo, 2010, p. 133.

473 NERY, Nelson Junior; NERY, Rosa Maria de Andrade. Codigo Civil comentado. 9. ed. Sao Paulo:
Revista dos Tribunais, 2012, p. 682.

474 “As sentencas determinativas teriam duplice fungdo, a de completar um direito que ja estava
constituido pelo ato de autonomia privada e a de fungcao modificativa, pelo qual esta relagéo, de algum
modo, é transformada”. PENTEADO, Luciano Camargo. Integracado de Contratos Incompletos. Tese
de Livre-Docéncia apresentada ao Departamento de Direito Privado e de Processo Civil da Faculdade
de Direito de Ribeirdo Preto da Universidade de S&o Paulo, p. 569.

475 PUGLIESE, Antonio Celso Fonseca. Teoria da imprevisdo e o novo cddigo civil. Revista dos
Tribunais, Sao Paulo, n. 830/11, dez. 2004, p. 424
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intervenientes, meio a meio. No entanto, o autor faz a ressalva de que nao se trata de
uma solucdo perfeita: seria a possivel até que o0s juscientistas, apoiados na
experiéncia e na repeticdo de julgados, consigam uma melhor solucdo para a
problematica?’®.

Assim, em prol do principio da conservacdo dos negocios, a atuagdo do juiz
na reductio ad aequitatem a priori deve limitar-se a analisar se as modificacdes
propostas pelo demandado, com as suas deficiéncias, sdo aptas a normalizar a
relacdo contratual, sem poder intervir na oferta feita*’’, ou seja, seu papel “deve
limitar-se a atuacdo equitativa da revisdo do preco e a eventual supressdo das
clausulas que, se eficazes, implicariam conflito com a estipulacdo do novo preco
adequado ao contrato”’8,

Atuando desta forma, o juiz pode restabelecer a alea normal do contrato que
foi superada pelo evento racionalmente imprevisivel, sempre tendo em vista o
equilibrio econdmico originario do contrato e com a cautela necessaria para nao
permitir injusticas advindas de comportamentos oportunistas, que repercutem contra

o ambiente de confianca ao decidir pelo reequilibrio contratual*’®.

5.2 A JURISPRUDENCIA DO SUPERIOR TRIBUNAL DE JUSTICA BRASILEIRO
SOBRE A TEORIA DA ONEROSIDADE EXCESSIVA EM CONTRATOS
INTEREMPRESARIAIS ENTRE 2010 E 2017

Em pesquisa jurisprudencial sobre a teoria da onerosidade excessiva*®®
abrangendo o periodo de 1/1/2010 até 1/10/2017, ponderou-se que, ocasionalmente,
0s casos decorrentes da ultima crise econémica brasileira ainda néao teriam chegado

ao Superior Tribunal de Justica. Todavia, com o periodo pesquisado, almeja-se

476 CORDEIRO, Anténio Menezes. Tratado de direito civil IX: direito das obrigacdes: cumprimento
e ndo cumprimento, transmisséo, modificac&o e extin¢do. 3. ed. totalmente rev., Coimbra: 2017, p.
699-702.

47T FRANTZ, Laura Coradini. Bases dogmaéticas para interpretagcdo dos artigos 317 e 378 do novo
codigo civil brasileiro. Dissertacdo de Mestrado defendida na Faculdade de Direito da Pontificia
Universidade Catdlica de Sao Paulo, 2004, p. 148-153.

478 SOUZA, Adalberto Pimentel Diniz de. Risco contratual, onerosidade excessiva & contratos
aleatorios. Curitiba: Jurua, 2015, p. 197.

479 ARAUJO, Fernando. Teoria Econdmica do Contrato. Coimbra: Almedina, 2007, p. 628-629.

480 A pesquisa foi realizada com base na ferramenta de pesquisa da jurisprudéncia do site do Superior
Tribunal de Justica (disponivel em: <htttp://www.stj.jus.br/SCON/>), selecionando, no campo
“legislacao”, “Cdédigo Civil de 2002 (CC — 2002)”, arts. 478, 479 e 480. Foram selecionados ainda os
campos “Acérdaos”, “Sumulas” e “Decisdes Monocraticas”. Os resultados da pesquisa encontram-se
no Anexo 1.
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encontrar a posigdo mais “atualizada” sobre a onerosidade excessiva no ambito do
Cadigo Civil. Nele foram localizados 15 julgados mencionando o artigo 478 do Codigo
Civil.

Os termos “empresarial” e ‘“interempresarial” atrelados a onerosidade
excessiva foram consultados inicialmente no campo “pesquisa livre”, mas nenhum
resultado foi encontrado*®'. Sendo assim, busca-se identifica-los nos casos
envolvendo contratos entre empresas e empresarios (empresa vs empresa; empresa
X empresario e empresario x empresario) onde houve aplicacéo exclusiva do Codigo
Civil, para que se possa ter uma base de aplicagdo aos contratos interempresariais
de forma que melhor reflita a sua dinamica.

Constatou-se que em contratos interempresariais se aplica o Codigo Civil,
sendo regra a observancia do pacta sunt servanda. Deste modo, o principio da
autonomia da vontade garante ampla liberdade para as partes celebrarem seus
negécios, desde que preservados os bons costumes e a ordem publica®®?.

Nos contratos interempresariais, revela-se fundamental o profissionalismo que
envolve as partes na orientacdo dos negocios, ainda que sejam de portes diferentes,
supondo-se que as clausulas contratuais tenham sido analisadas por profissionais
habilitados. Assim, se houver uma ma-avaliacdo dos desdobramentos da execuc¢ao
do contrato, o risco assumido ndo poderd ser socorrido pelo Poder Judiciario, e cabera
ao contratante suportar seu préprio prejuizo ou rescindir o contrato?e3,

Aceita-se que ndo existe simetria natural entre as partes contratantes; nao
obstante, para aplicacdo da teoria da onerosidade excessiva, € necessaria a presenca
dos requisitos do artigo 478 do Cddigo Civil, sobretudo: (i) contrato de execucao
continuada ou diferida; (ii) configuracdo da onerosidade excessiva da prestacdo e nao

apenas uma reducao do lucro esperado; (iii) ocorréncia de um evento extraordinario e

481 Consulta realizada em 28/10/2017.

482 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 1321614/SP, Rel. Ministro Paulo de Tarso Sanseverino,
rel. p/ acérddao ministro Ricardo Villas Bbas Cueva, terceira turma, julgado em 16/12/2014, dje
03/03/2015. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/toc.jsp?processo=1321614&&tipo_visualizacao=RESUMO
&b=ACOR&thesaurus=JURIDICO&p=true>. Acesso em: 10 jan. 2018.

483 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. AgRg nos EDcl nos EDcl no AREsp 269.274/GO, Rel.
Ministro SIDNEI BENETI, TERCEIRA TURMA, julgado em 14/05/2013, DJe 06/06/2013. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?processo=269274&b=ACOR&p=true&t=JURIDIC
0&I=10&i=1>. Acesso em: 10 jan. 2018.
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imprevisivel, fora da alea normal do contrato, sendo que o0s contratantes por serem
profissionais devem estar atentos a realidade de mercado*®+.

Os fatos capazes de serem levantados pela teoria da onerosidade excessiva
s6 podem ocorrer na fase de execucdo do contrato. Se o vicio do negdcio tiver se
estabelecido em momento anterior, outra solucéo legal deve ser encontrada*®®. Isto &,
a intervencdo do Poder Judiciario nos contratos deve ocorrer apenas mediante “a
demonstracdo de mudancas supervenientes das circunstancias iniciais vigentes a
época da realizacéo do negdcio, oriundas de evento imprevisivel e extraordinario, que
comprometam o valor da prestagdo, demandando tutela jurisdicional”, conforme o
Cadigo Civil em seus artigos 317, 478 e 479486,

O evento imprevisivel e extraordinario é aquele mencionado no enunciado 366
da IV Jornada de Direito Civil*®’, isto é, ndo coberto pelos riscos da contratagéo.
Assim, o0 pressuposto para aplicacdo das teorias de imprevisdo e onerosidade
excessiva seria “a existéncia de um fato imprevisivel em contrato de execucao
diferida, que imponha consequéncias indesejaveis e onerosas para um dos

contratantes”488489,

484 No julgamento, se analisou a resolucdo de contrato de venda futura de soja, sob a alegacado de a
variacdo cambial (nos anos 2000) ter alterado significativamente a cotagdo do produto vendido,
tornando o contrato excessivamente oneroso. BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp
936.741/GO, Rel. Ministro Antonio Carlos Ferreira, Quarta Turma, julgado em 03/11/2011, DJe
08/03/2012. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/toc.jsp?processo=936741&&tipo_visualizacao=RESUMO&
b=ACOR&thesaurus=JURIDICO&p=true>. Acesso em: 10 jan. 2018.

485 No caso, foi aplicado o artigo 248 do Coédigo Civil. BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp
1288033/MA, Rel. Ministro Sidnei Beneti, Terceira Turma, julgado em 16/10/2012, DJe 19/10/2012.
Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/toc.jsp?processo=1288033&&tipo_visualizacao=RESUMO
&b=ACOR&thesaurus=JURIDICO&p=true>. Acesso em: 10 jan. 2018.

486 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 1.321.614 / SP (julgamento em 16/12/2014), de relatoria
do Ministro Paulo de Tarso Sanseverino, membro da Terceira Turma do STJ. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?livre=%28%22SIDNEI+BENET1%22%29.min.&dat
a=%40DTDE+%3E%3D+20121016+e+%40DTDE+%3C%3D+20121016&b=ACOR&p=true&t=JURIDI
CO&I=10&i=2>. Acesso em: 10 jan. 2018.

487 Enunciado n°® 366 da IV Jornada de Direito Civil: “Art. 478: o fato extraordinario e imprevisivel
causado de onerosidade excessiva € aquele que ndo esta coberto objetivamente pelos riscos préprios
da contratagdo”. BRASIL. Conselho da Justica Federal. Enunciado n. 366 da IV Jornada de Direito
Civil. Disponivel em: <http://www.cjf.jus.br/cjf/CEJ-Coedi/jornadas-
cej/IV%20JORNADA%20DE%20DIREITO%20CIVIL%202013%20ENUNCIADOS%20APROVADOS.p
dfiview>. Acesso em: 19 jul. 2017.

488 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 1.321.614 / SP (julgamento em 16/12/2014), de relatoria
do Ministro Paulo de Tarso Sanseverino, membro da Terceira Turma do STJ. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?livre=%28%22SIDNEI+BENETI%22%29.min.&dat
a=%40DTDE+%3E%3D+20121016+e+%40DTDE+%3C%3D+20121016&b=ACOR&p=true&t=JURIDI
CO&I=10&i=2>. Acesso em: 10 jan. 2018.

489 No mesmo sentido, BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 866.414/GO, Rel. Ministra NANCY
ANDRIGHI, TERCEIRA TURMA, julgado em 20/06/2013, DJe 02/08/2013. Disponivel em:
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O fato extraordinario deve ser sempre analisado com cautela para se verificar
se foi “suficientemente grave a ponto de autorizar a alteragdo da demanda pela parte
prejudicada, a fim de restabelecer seu equilibrio, ou se cuida de mera oscilacdo que
nao excede o risco inerente a natureza da avenca [...]". Desta forma, a base do
negécio sO estaria perdida se, apds grave alteracdo da circunstancia, as partes
chegassem a conclusédo de que o contrato ndo poderia ser celebrado ou, se fosse, o
seria com outro conteudo. Portanto, torna-se relevante observar o aspecto temporal
do contrato e, sendo assim, se havia possibilidade de previsibilidade do evento que
esta atingindo a base do negd6cio e onerando excessivamente a obrigacdo. Se o
contato tiver sido firmado quando a crise j& estava instalada, este elemento de risco
ja teria sido incorporado ao contrato*®°,

O manejo de agéo revisional sem justificativa plausivel caracteriza venire contra

factum proprium, ndo devendo ser aceito pelo Poder Judiciario*®*:

ainda que assim ndo fosse, € certo que o manejo de demanda
judicial, buscando alterar elemento essencial do contrato, sem qualquer
justificativa plausivel (& luz da teoria da impreviséo), a ndo ser a vontade de
reduzir os custos decorrentes do desenvolvimento de atividade comercial
altamente rentével, constitui vedado comportamento contraditério (nemo
potest venire contra factum proprium) por parte da locatéria, revelando
flagrante inobservancia da clausula geral da boa-fé objetiva.

O aluguel pactuado, ainda que considerado superior ao valor de mercado,
constituiu elemento essencial devidamente sopesado pelas partes quando da
celebracdo do negdcio; assim, ndo se admite que, apés o decurso do
tempo, sem qualquer modificacdo das bases negociais da época, a locataria
deduza pretensdo destinada, unicamente, a obter alteracdo do critério de
determinacéo do aluguel livremente ajustado pelas partes.

Infere-se, nesse contexto, que tal pretensdo nao visa a restabelecer qualquer
desequilibrio superveniente, mas apenas incrementar 0s
lucros experimentados pela locatéria em decorréncia da utilizagdo de terreno
de incontroverso potencial econdémico, almejando, indiretamente, por via da
acéo revisional, alterar os pressupostos que, ao tempo da pactuacao,
renderam ensejo a contratagéao.

Desse modo, no caso concreto, vislumbram-se todos o0s
elementos configuradores do venire contra factum proprium: (i) a celebracéo
do contrato de locacdo com a concordancia da locataria acerca do valor do
aluguel estipulado em R$ 12.000,00 (doze mil reais); (ii) a legitima confianga
da locadora na conservacdo do sentido objetivo do pactuado; (iii) o
comportamento contraditério da locatéria (ajuizando a revisional com vistas a
redugdo do aluguel para R$ 3.000,00 — trés mil reais); e (iv) um dano a ser

<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?processo=866414&b=ACOR&p=true&t=JURIDIC
0&I=10&i=2>. Acesso em: 10 jan. 2018.

490 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 1.321.614 / SP (julgamento em 16/12/2014), de relatoria
do Ministro Paulo de Tarso Sanseverino, membro da Terceira Turma do STJ. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?livre=%28%22SIDNEI+BENETI%22%29.min.&dat
a=%40DTDE+%3E%3D+20121016+e+%40DTDE+%3C%3D+20121016&b=ACOR&p=true&t=JURIDI
CO&I=10&i=2>. Acesso em: 10 jan. 2018.

491 REsp 1.300.831 / PR (julgamento em 27/3/2014) de Relatoria do Ministro Marco Buzzi da Quarta
Turma do STJ.
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causado a locadora, ao ficar submetida ao cumprimento de obrigacédo
desconexa com as bases econ6micas inaugurais, sem qualquer amparo em
legitimo interesse juridico.

Consequentemente, de rigor a reforma do acérdao estadual, ante a caréncia
da acdo, tendo em vista a auséncia de interesse de agir da locataria,
na modalidade inadequacéo da via eleita, o que, contudo, ndo conduzira a
extincdo do processo sem resolucéo do mérito (artigo 267, inciso VI, do CPC),
mas, sim, a improcedéncia da pretenséo deduzida na inicial.

Por fim, o pedido de recomposi¢cdo deve estar dirigido para uma analise
especifica do caso concreto, com a demonstracdo de que “i) houve fato imprevisivel
entre a consecucdo do negocio e a data do adimplemento que levou a uma
insustentavel discrepancia entre os custos de producado assumidos e os efetivados;”
e que “ii) esse descompasso deveria ser nivelado pela complementagao de preco que
levaria ao restabelecimento da equacéo original, ou seja, a restituicdo do equilibrio

assumido pelas partes na livre manifestagdo de suas autonomias da vontade”4°2.

492 BRASIL. Superior Tribunal de Justica. REsp 866.414/GO, Rel. Ministra NANCY ANDRIGHI,
TERCEIRA TURMA, julgado em 20/06/2013, DJe 02/08/2013. Disponivel em:
<http://www.stj.jus.br/SCON/jurisprudencia/doc.jsp?processo=866414&b=ACOR&p=true&t=JURIDIC
0&I=10&i=2>. Acesso em: 10 jan. 2018.
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6 CONSIDERACOES FINAIS

A empresa € uma peca-chave para o desenvolvimento econémico e social. Sua
funcdo social estad tanto no objetivo de buscar o lucro para remunerar o capital
investido pelos sécios quanto no desenvolvimento da economia. Para isto, 0s
contratos serdo o instrumento pelo qual se dara o fluxo econémico.

Os contratos interempresariais estdo inseridos em um contexto econdémico,
social e juridico e, por isso, ndo estdo imunes aos efeitos da economia para a
sociedade. Assim, sobrevindo a onerosidade excessiva em razéo da crise econdémica,
por exemplo, as externalidades sao sentidas pelos credores e por toda a coletividade.

Em que pese a seguranca e estabilidade juridica do contrato celebrado, existem
acontecimentos que podem extrapolar a alea normal de risco prevista naquela
negociacdo. Para a constatacdo da ocorréncia de eventos capazes de exceder o
espectro de previsibilidade do contrato, € necessario aferir os aspectos econdmicos
envolvidos, os eventos que nao poderiam ser previstos pelas partes, consideradas as
suas qualidades intrinsecas e o posterior momento de desarranjo da avenca.

As crises econdomicas dos mercados estdo ligadas a crises financeiras,
emanadas de causas variadas, como subproduc¢do, superproducao, subconsumo,
etc., que trazem como resultado recessao ou depressdo em algum momento do ciclo
econdmico. Sendo assim, em virtude de sua natureza, dimenséo, causas e efeitos
globais, a crise econémica possui a capacidade de alterar a alea normal dos contratos,
alterando as suas circunstancias iniciais e permitindo a revisdo contratual para o
restabelecimento do pacto. O problema reside, portanto, na nocdo de evento
extraordinario, uma vez que as crises econdmicas sao imprevisiveis.

Embora paradoxalmente a crise econdmica por si s6 nao seja capaz de alterar
as bases do contrato, quando relacionada a outros elementos, ela pode abalar o pacta
sunt servanda que garante a seguranca juridica das transacdes. Neste caso, se ficar
comprovada a relacdo entre a crise econémica, a atividade desenvolvida pela parte e
a onerosidade das obrigacdes assumidas no contrato, a revisdo contratual sera
admissivel.

A situacdo excepcional do evento imprevisivel decorre da prépria condicdo
humana, em que os agentes econdmicos néo sdo capazes de prever todos 0s riscos

passiveis de atingir o contrato, nem mesmo as eventuais crises econdmicas. Desta
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forma, os contratos terdo graus de incompletude que variardo conforme sua
complexidade e duragéo.

As lacunas contratuais ndo se confundem com a escolha livre (voluntéaria) das
partes em néo disciplinar ex ante todas as contingéncias econdmicas. A complexidade
das operacoes prolongadas no tempo, aliada aos custos de transagéo envolvidos na
busca de informagdes, convida as partes a ndo disporem previamente sobre todas as
agruras, sob pena de agregar-se um custo excessivo ao contrato, inviabilizando-o.
Deste modo, se as partes estiverem diante de um contrato incompleto, estaréo
expostas a ter de suportar os riscos e os efeitos de uma situacao néo prevista, como
as oscilacdes do mercado, que podem alterar a relagdo entre o custo e o beneficio
originariamente acordados. Ainda que algumas situacfes possam ser contornadas e
enfrentadas pelos contratantes por meio de mecanismos de adequacdo, a
incompletude torna-se relevante quando nenhuma jogada puder socorrer o0
imprevisivel de maneira 6tima.

Assim, diante da incompletude contratual decorrente da racionalidade
limitada, os contratos interempresariais poderdo ser enquadrados na teoria
revisionista da onerosidade excessiva. Ha que lembrar, contudo, que a cooperacao é
a saida mais adequada para as partes: uma solu¢ao vinda do préprio mercado sempre
terd maiores condicdes de refletir a nova realidade contratual que os mecanismos
judiciais, em virtude de suas maiores limitacdbes em termos de procedimento e
informacé&o sobre as condi¢cbes das partes e dos negdécios.

Na demanda para revisdo do contrato, devera prevalecer a interpretacdo
econbmica e o0 juiz devera guiar-se pela aplicacdo da decisdo mais eficiente,
maximizando os beneficios individuais. Sem qualquer cunho paternalista, o juiz devera
integrar 0 negdcio juridico, sem substituir a vontade das partes, e analisar a
possibilidade de restabelecimento do equilibrio econdémico financeiro. O reequilibrio
nao significa neutralizacdo de uma eventual jogada equivocada da parte, pois isto
poderia distorcer o mercado e enfraquecer a tutela de confianga que dele se espera,
desestimulando seu fluxo continuo. Frise-se, que a modificacdo deve dar-se apenas
no plano financeiro das prestacdes, sem a criacao de novos clausulados, sob pena de
gerar uma inseguranca juridica prejudicial ao mercado.

O arrimo na teoria revisionista da onerosidade excessiva apenas para casos
excepcionais e imprevisiveis podera permitir um maior fluxo das relacdes comerciais

em razdo da possibilidade de reduzirem-se os riscos oriundos da racionalidade
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limitada e, portanto, os custos de transacgdo. Além disto, a intervencao judicial ocorrera
para protecao das partes, internalizando os impactos negativos da crise e atenuando
seus efeitos, de maneira a permitir o cumprimento do contrato e a geracdo dos
beneficios sociais e individuais, ainda que mitigados.

Por fim, da analise jurisprudencial realizada perante o Superior Tribunal de
Justica sobre a onerosidade excessiva em contratos de partes empresarias, verificou-
se a possibilidade de aplicacdo da teoria da onerosidade excessiva aos contratos
interempresariais e também aos contratos de pessoa fisica com atuacéo profissional.
Todavia, tal aplicacdo e, por consequéncia, a intervencdo do Estado em relagbes
privadas, restringe-se a casos especificos, pois, segundo o Superior Tribunal de
Justica, o principio da autonomia da vontade confere ampla liberdade para as partes
estipularem o que lhes convier, desde que preservados a moral, a ordem publica e os
bons costumes. Além disso, nos contratos firmados entre empresas, ainda que de
portes diferentes, deve-se presumir que as clausulas contratuais tenham sido
analisadas por profissionais capacitados, que devem conhecer o mercado em que 0
pacto é celebrado.

Deste modo, a jurisprudéncia brasileira jA se mostra atenta a realidade dos
negdécios empresariais, sendo que os julgamentos buscam refletir a Iégica do mercado
e do caso concreto, atentando para o conhecimento e assunc¢éo do risco pelo agente
econdbmico sobre o negocio realizado e, sobretudo, coibindo comportamentos
oportunistas dos contratantes que buscam o Judiciario sem demonstrar a imprevisao,
a gravidade do evento imprevisivel e seu respectivo impacto na obrigacdo contratual.

A luz da teoria da onerosidade excessiva, a intervencédo do Estado somente
estarqd autorizada se ficarem comprovadas as mudancas supervenientes das
circunstancias iniciais vigentes a época da realiza¢do do negdcio, oriundas de evento
imprevisivel e extraordinario e que comprometam o valor da prestacdo. Este
acontecimento imprevisivel ndo pode estar coberto pelos riscos da contratacéo — deve
estar além do risco inerente —, e o fato imprevisivel deve ser suficientemente grave a
ponto de impor consequéncias indesejaveis e onerosas para um dos contratantes, ou
seja, ndo estara autorizada a aplicacao da teoria pela simples reducéo da expectativa
de lucro sobre o contrato.

O reexame contratual dar-se-a para identificar se houve fato imprevisivel entre
a consecucao do negdcio e a data do adimplemento que levou a uma discrepancia

insustentavel entre os custos assumidos e os efetivados. Se for constatada a presenca
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dos requisitos autorizadores do instituto da onerosidade excessiva, o0 descompasso
sera passivel de ajuste mediante complementacéo do preco que leve ao reequilibrio
da equacao original.

Sobre a imprevisibilidade da crise econémica, diferentemente da jurisprudéncia
portuguesa, no Brasil percebe-se um vacilante inicio da discussdo. Nos casos
analisados, encontraram-se posicionamentos conflitantes e espago para tratamento
da crise como evento imprevisivel. Por ora, 0 que se mostra relevante registrar é o
entendimento de que as partes ndo podem ter tido condicdes de antever o evento
imprevisivel e extraordinario como, por exemplo, a crise econémica. Deste modo, nao
sera permitido revisdo em contratos em que uma parte detinha conhecimento das
condi¢cBes do mercado nacional e do cenario da economia mundial.

Assim, os julgados do Superior Tribunal de Justica reforcam a necessidade da
parte atingida pelo evento extraordinario e imprevisivel (crise econbmica) de
comprovar efetivamente o liame entre o evento imprevisivel e a onerosidade

excessiva da prestacao.
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ANEXO | - PESQUISA JURISPRUDENCIAL - TEORIA DA ONEROSIDADE
EXCESSIVA493

éssunyo Processo | Relator Orgao Julgamento | Resultado

esquisado Julgador

Contrato de Distribuicdo de
Combustivel. Nao foi possivel

ggElgg N0 RICARDO . Terceira verificar se a nova realidadg
478 VILLAS BOAS 18/08/2016 |do mercado de combustiveis
1501191 / Turma I .
RJ CUEVA no Ioca_l implicou onerosldade
excessiva ao estabelecimento.
Aplicacdo da Sumula 7/STJ.
Contrato de fornecimento de
AgRg no oxigénio. Reajuste de mais de
AREsp |LUIS FELIPE|Quarta 73% de um ano para o outro.
722620 /| SALOMAO Turma 20/08/2015 | Julgamento pela rescisao do
contrato por onerosidade
RS : S
excessiva. Aplicacdo da
Sumula 7/STJ.
AgRg no Contrato Coletivo de Plano de
AREsp MARIA ISABEL | Quarta 20/08/2015 Saude. Reajuste
716325 /| GALLOTTI Turma desproporcional. Sumula
RJ 7/STJ
Aquisicao de maquinario.
REsp PAULO DE Terceira Contrato em dolar.
1321614 /| TARSO Turma 16/12/2014 | Maxidesvalorizac¢ao do real.
SP SANSEVERINO Reviséo do contrato de
financiamento.
Revisdo contrato de locacao.
?SEOS(?SSl /IMARCO BUZzZI | QUM | 57/03/9014 | ValOr fora do prego de
PR Turma mercado apés 3 anos de
locagéo.
REsp NANCY . _ fCompra e Venda de,sfc_)jad
erceira utura com prego pré-fixado.
?%3414 / ANDRIGHI Turma 20/06/2013 Pedido de rescisdo em razéo
de praga.
AgRg nos
Edcl nos Contrato de seguro-saude em
Edcl no SIDNE| BENET Terceira 14/05/2013 | 9"UPO- Reajuste da N
AREsp Turma mensalidade em raz&o do
269274 |/ aumento da sinistralidade.
GO
REsp .
ge6a14 || MASSAMI Terceira 1501172012 | Andlise jé realizada.
GO UYEDA Turma
Compra e venda de bem
REsp Terceira declarado em territorio
1288033 / | SIDNEI BENETI 16/10/2012 |. ; -
MA Turma indigena. Contrato rescindido
sem culpa das partes.
REsp LUIS  FELIPE | Quarta Compra e venda de soja futura
?3%5166 / SALOMAO Turma 28/02/2012 com preco pré-fixado. Pedido

493 Periodo pesquisado de 1/1/2010 até 1/10/2017; 15 (quinze) resultados encontrados para a pesquisa
com o assunto “478”; 6 (seis) resultados com o assunto “479”e 0 (zero) resultado encontrado com o

assunto “480”.
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de rescisdo em razao de
praga“*®*.

REsp ANTONIO Quarta Compra e venda futura de

936741 /|CARLSO Turma 03/11/2011 |soja. Variagcdo cambial. Pedido

GO FERREIRA de rescisdo contratual.
Contrato de seguro-saude em
grupo. Reembolso de

REsp NANCY Tercei gespisﬁs mégaico'_ te d

erceira ospitalares. Reajuste da

;1302848 / ANDRIGHI Turma 03/08/2010 mensalidade em razéo do
aumento da sinistralidade.
Pedido de revisdo
contratual*®.

?5655109 / ELIANA Segunda 22/06/2010 Reintegracdo de Posse.

DE CALMON Turma Direito Administrativo*,
Compra e venda de soja futura

REsp HUMBERTO . L .

ssaras /| Goues | TSR | omoozoio |52 EED Prefuade, Pede

GO BARROS
praga.

REsp ~ < Compra e venda futura de

1125242 /| JOAC_OTAVIO |Quarta |, 5/5,15414 | sja, Variagio cambial. Pedido

DE NORONHA | Turma o~

MT de rescisdo contratual*®’.

AgRg no

AREs MARIA ISABEL | Quarta g .

479 71632% /| GALLOTTI '(I?urma 20/08/2015 | Andlise ja realizada.

RJ

REsp PAULO DE Terceira

1321614 / | TARSO Turma 16/12/2014 | Andlise ja realizada.

SP SANSEVERINO

REsp Quarta

1300831 /| MARCO BUZzzI 27/03/2014 | Andlise ja realizada.

PR Turma

AgRg nos

Edcl nos

Edcl  no g innE BENETI| T8 | 14/05/2013 | Andlise j4 realizada.

AREsp Turma

269274 |/

GO
Contrato de Transporte.

REsp Terceira Confisséo de divida. Aplicagéo

1325666 / | SIDNEI BENETI Turma 20/11/2012 |da Sumula 7 do STJ quanto a

MT matéria do art. 479 do Cddigo
Civil.

REsp NANCY Terceira s .

é’ll:)02848 / ANDRIGHI Turma 03/08/2010 | Andlise ja realizada.

480 - - - - -

Fonte: Elaborado pelo Autor com base na jurisprudéncia do Superior Tribunal de Justica.

494 Matéria de fundo analisada no Resp 866.414 / GO.

495 Matéria de fundo analisada no Resp 269274 / GO.
496 Analise desconsiderada em virtude da matéria.
497 Matéria de fundo analisada no Resp 936741 / GO.
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ANEXO Il — PESQUISA JURISPRUDENCIAL — ONEROSIDADE EXCESSIVA E
CRISE ECONOMICA498

Palavras Processo Relator —|Orgdo |Data de Resultado
Pesquisadas Ministro(a) Julgador | Julgamento
Contrato de distribuicdo de
AG. It combustivel. Surgimento d'e 2
478 + no REsp RICARDO A Terceira Novos concorrentes na regido.
contrato + VILLAS BOAS 18/8/2016 Nova realidade de mercado.
1501191 / Turma L0 )
empresas RJ CUEVA Anallsg da  onerosidade
excessiva esbarra na Sumula
7.
RESp NANCY Terceira Aplicagéo do CDC.
é'1302848/ ANDRIGHI Turma 3/8/2010 Maxidesvalorizacdo do real
Onerosidade | REsp RICARDO A Terceira Ezfélrj::targ: I:)le?rgo (rjneajifr:‘;gdéec;
+ excessiva + | 1673366 / | VILLAS BOAS 8/8/2017 N )
crise RS CUEVA Turma séo _deczorrentes de livre
negociagdo das partes.
Contrato de Arrendamento
Mercantil. O reconhecimento
de onerosidade excessiva
com o} consequente
AG. Int desequilibrio econdémico
no REsp|LUIS  FELIPE | Quarta 213/2017 financeiro demandaria
1316595 /| SALOMAO Turma alteracdo das premissas
SP faticas.  Necessidade de
imprevisivel demonstracao da
quebra do equilibrio
econdmico financeiro. Simula
7.
Ag. Int. no Crise econbmica nado &
RgEsp PAULO DE Terceira suficiente para tornar a
646945 / TARSO Turma 18/8/2016 obrigacao excessivamente
SANSEVERINO ,
SP onerosa. Sumula 7.
nerosi
?eicoessgslii REsp RICARDO A Terceira s .
crise + 1673366 / | VILLAS BOAS Turma 8/8/2017 Andlise ja realizada.
. . RS CUEVA
financeira
Ag.Int.no|LUIS  FELIPE Quarta 2,557 Anélise ja realizada.
RESp SALOMAO Turma

498 Periodo pesquisado de 1/1/2010 até 1/10/2017. A pesquisa dos radicais pode apresentar 0 mesmo
resultado em razéo da utilizacdo de palavras chaves coincidentes: 2 (dois) resultados encontrados para
a pesquisa com o assunto “478 + contrato + empresas”; 3 (trés) resultados encontrados para a pesquisa
com o assunto “Onerosidade + excessiva + crise + econdmica”; 3 (trés) resultados encontrados para a
pesquisa com o assunto “onerosidade + excessiva + crise”; 6 (seis) resultados encontrados para a
pesquisa com o assunto “onerosidade + excessiva + crise + financeira”; 0 (zero) resultados encontrados
para a pesquisa com o assunto “empresarial + onerosidade + excessiva”.



133

1316595 /

SP

Ag. Int.

em Ag.|PAULO DE Terceira

No REsp. | TARSO Turma 18/8/2016 | Andlise ja realizada.

646945 /| SANSEVERINO

SP

Ag. Int. no

Ag. Em|RICARDO A Terceira

Resp. VILLAS BOAS Turma 18/8/2016 | Andlise ja realizada.

1501191 /| CUEVA

RJ

REsp = < . Contrato de Arrendamento

1348081 /| 2OA0_OTAVIO| Terceira |, 00016 | Mercantil. Maxidesvalorizacio
DE NORONHA | Turma ,

RS do real. Simula 7.

empresarial +
onerosidade
+ excessiva

Nenhum registro encontrado.

Fonte: Elaborado pelo Autor com base na jurisprudéncia do Superior Tribunal de Justica.
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